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GLOSARIO

DESVIACION ESTANDAR: indica cémo de cerca se agrupan los valores
alrededor de la media. Cuanto menor sea la desviacion estandar, mas cerca
estan los valores a la media.

DISTANCIA ESPERADA Distancia promedio que hay entre vecino en una
distribucion hipotética aleatoria.

INDICE Proporcién entre un valor y otro llamado Base.

INDICE DE VECINOS MAS PROXIMOS!: se expresa como la relacion entre la
distancia media observada y la distancia media esperada

INGRESOS OPERACIONALES: Son aquellos ingresos producto de la actividad
econdmica principal de la empresa.

LIQUIDEZ capacidad que tiene la empresa para obtener dinero en efectivo y asi
hacer frente a sus obligaciones en corto plazo. (Facilidad con la que un activo
puede convertirse en dinero en efectivo) sin que pierdan valor. Pag. 29

MARGEN DE UTILIDAD: Mide porcentaje por cada peso de venta que queda
después de deducir los costos y gastos que no son intereses, impuestos y
dividendos de acciones preferentes.

MARGEN NETO Representa cuan bien esta cubriendo la institucion sus costos
de fondo y gastos operativos con sus ganancias en concepto de sus activos.

MEDIA Es la suma de los valores dividido por el nUmero de valores.

ROTACION DE ACTIVOS Mide la eficiencia con la que las empresas utilizan sus
activos para generar ingresos.

1 Documentacién de QGIS 2.18 [En linea]. [Fecha de consulta: 20 de enero de 2018] Disponible
en:<https://docs.qgis.org/2.18/es/docs/gentle_gis_introduction/vector_data.html>



RESUMEN

A través del conocimiento de los comportamientos y las capacidades de un
territorio, se pueden determinar mejores formas para la gestion de politicas y
estrategias que promuevan el desarrollo y bienestar de las ciudades?.En los
ultimos afos, el desarrollo del territorio ha pasado a ser objeto de gran interés
para los gobiernos debido al impacto que ha dejado el crecimiento desmesurado
de las regiones. La introduccibn de aspectos espaciales en un ambito
econOmico, le permite a una ciudad el reconocimiento de factores internos y
externos® susceptibles a cambios en términos de competitividad.

El presente documento muestra un analisis de las dindmicas empresariales y de
territorios en las localidades de Chapinero y Barrios Unidos de la ciudad de
Bogota D.C., integrando sistemas de informacion geografica que permitieron la
interaccidon de las capacidades econdémicas y la estructura productiva local. Esta
se desarroll6 a través de una metodologia de cuatro etapas que permitié el
estudio de fendbmenos econdmicos y territoriales mediante la elaboracion de
indicadores financieros.

En la primera etapa se desarroll6 un modelo geoespacial contemplando los
principales sectores econémicos de la ciudad de Bogota D.C. con el fin de
plasmar un comportamiento primario en las Unidades de Planeamiento Zonal
UPZ objeto de estudio Para ello, se utilizaron las bases de datos publicas de la
Camara de Comercio de Bogota y la Superintendencia de Sociedades.
Posteriormente, se realiz6 una caracterizacion primaria de las dinamicas
empresariales y de territorio de las localidades Chapinero y Barrios Unidos,
partiendo de la concepcion de densidad empresarial por UPZ y micro localizacion
por barrios y zonales.

En la tercera etapa se identificd el estado financiero de las empresas estudiadas
y finalmente se generaron indicadores financieros permitiendo caracterizar las
dinamicas empresariales y de territorio de sectores susceptibles a aproximacion.

PALABRAS CLAVE: Dinamicas empresariales, sector productivo, economia
geografica, concentracion empresarial

2 MENDOZA TOLOSA, Henry Antonio; CAPO ROBLEDO, Jacobo. Localizacion y especializacion
productiva regional en Colombia. En: Revista Finanzas y Politica Econémica. Enero-junio, 2017.
vol. 9, nim. 1, p. 115.

3 BATEMAN, Alfredo; MARTINEZ, Javier. Economias de Aglomeracion, una explicacion a la
distribucion espacial de Bogota. Bogota: Secretaria de Desarrollo Econdmico, 2011. no.9. ISSN
2216-0671, p. 9.



ABSTRACT

Through knowledge of the behaviors and capabilities of a territory, it’s possible to
determine better forms to strategic management and politics that promote the
development and welfare of a city. In the last years, the territory’s development
has passed to be object of huge interest for the governments due the impact
leaved by the excessive growing of the regions. The introduction of spatial
aspects in an economic environment, allows a city the recognize of intern and
extern factors susceptible to changes in competitive terms.

The present document shows an analyze of the business and territorial dynamics
in the localities of Chapinero and Barrios Unidos of the city Bogota D.C.,
integrating geographic information systems which allowed the interaction of the
economic capabilities and the local productive structure. This was developed
through a methodology of four stage that allowed the study of economic and
territorial phenomena by means of financial indicators.

In the first stage, a geospatial model was developed contemplating the main
economic sectors of Bogota city in order to capture a primary behavior in the
Unidades de Planeamiento Zonal (UPZ) under study. For that was used the base
data of the Camara de Comercio de Bogota and the Superintendencia de
Sociedades. Later, a primary characterization of the business dynamics and
territorial of the Chapinero and Barrios Unidos was made, starting from the
business density conception by UPZ and micro localization by neighborhoods and
zones.

In the third stage, the financial state of the studied enterprises was identified and
finally was generated the financial indicators allowing to characterize the business
and territorial dynamics of susceptible sectors to approximation.

Key Words: Business dynamics, Planning Units.



1. INTRODUCCION

La localizacion geogréfica de las empresas y el analisis de las caracteristicas del
entorno, determinan un conjunto de recursos y capacidades que originan la
competitividad empresarial. A través de los afios, estudios han demostrado que
es posible mejorar el desempefio empresarial aprovechando caracteristicas
propias del territorio: Uso del suelo, especializaciéon de la poblacion residente,
clima, accesibilidad, entre otros.

El comportamiento econdémico de la ciudad de Bogota es un pilar esencial en el
desarrollo distrital y local, ya que condiciona la dotacibn empresarial y de
infraestructura en funcién del aprovechamiento del uso y la ocupacién del suelo?.
La ciudad se ha caracterizado por ser el centro empresarial de Colombia
representando para el afio 2017 el 25,7% del Producto Interno Bruto nacional
(PIB)°. La creciente necesidad de promover la participacion empresarial y
gestionar el desarrollo econémico en la ciudad permitié identificar factores
geograficos y econdmicos que pueden potencializarse para incrementar las
dindmicas empresariales de los sectores productivos a través de economias
colaborativas.

Este estudio realiza un andlisis espacial y financiero de variables que intervienen
en la caracterizacion de las dinamicas empresariales de las Localidades
“Chapinero” y “Barrios Unidos” comprendiendo como universo de estudio
empresas pertenecientes a los sectores econOmicos representativos de la
ciudad.

La localizacion geografica de las empresas se llevd a cabo por medio del
software “Qgis”, sectorizando las grandes ramas productivas y las respectivas
empresas a través de capas tematicas, con el fin de evaluar patrones de
comportamiento en las UPZ y asi establecer la relacién entre el espacio y
desarrollo de la economia local.

En cuanto al andlisis financiero, se proyectaron las cifras representativas del
P&G anual de la base publica de la Camara de Comercio y la superintendencia
de sociedades asumiendo series de tiempo de tres periodos consecutivos
tratando de establecer una relacién entre unos indicadores primarios y la
variacion de los afios proyectados.

4CAMARA DE COMERCIO DE BOGOTA D.C. Plan de Ordenamiento Territorial de Bogota POT.
[Video]. Bogota. 2016. Video, noticia y politica.

SSECRETARIA DE DESARROLLO ECONOMICO. Informe estadistico. Dindmica econémica.
Bogota D.C.: Observatorio de Desarrollo Econémico, 2017.



Durante el desarrollo del estudio se evidencié que algunas empresas con
multiples establecimientos aparecen situadas en el domicilio de su sede central y
no propiamente el de la actividad principal, limitacion que impidi6 una mayor
confiabilidad en los resultados.

Se logré evidenciar la aglomeracion del sector “Actividades de publicidad,
ediciéon, editorial e impresién” en zonas donde hay una fuerte presencia de
instituciones educativas, y el aumento en la capacidad de la economia de este
sector “comercio” impulsando el desarrollo econémico de las localidades a partir
de la acumulacion y gestion estratégica del capital de trabajo, claro ejemplo fue
su cohesion con la rama de vehiculos automotores.



2. OBJETIVOS

2.1. OBJETIVO GENERAL

Documentar las dindmicas empresariales y de territorio necesarias para la
caracterizacion de los entornos relevantes de las localidades Chapinero y Barrios
Unidos de la ciudad de Bogota.

2.2. OBJETIVOS ESPECIFICOS

- ldentificar y posicionar las Unidades empresariales en las localidades
Chapinero y Barrios Unidos de la ciudad de Bogota usando Sistemas de
Informacién Geogréfica.

- Analizar la densidad y micro localizacién empresarial en las UPZ de las
localidades de Chapinero y Barrios Unidos.

- Evaluar en base a indicadores econdmicos la dindmica empresarial que
presentan las localidades de Chapinero y Barrios Unidos.

- Generar un sistema de indicadores para identificar micro territorios
susceptibles de aproximacion.



3. MARCO REFERENCIAL

Concebir un proceso de desarrollo que propicie la participacion de la ciudad en la
competencia de los mercados internacionales, es un medio para transformar las
instituciones y mejorar el nivel de vida de la poblacion®.

En los ultimos afios el desarrollo del territorio ha pasado a ser objeto de gran de
interés para los grupos de investigacion de diferente indole, de gobiernos y entes
de control, debido a la importancia de la inteligencia territorial y de la creacion de
organismos orientados al desarrollo regional, en contexto de una sociedad que
atribuya mayor importancia al uso y difusion de la informacion, el conocimiento y
las tecnologias de la comunicacién’, siendo de vital importancia los procesos
colaborativos en la gestion del conocimiento.

A continuacion, se encuentra una breve recopilacion del estudio de las
economias de localizacion y urbanizacion, algunas caracteristicas de la
concentracion empresarial y su desempefio en las localidades Chapinero y
Barrios Unidos, mediante una descripcion de los principios de la economia de
aglomeracion y sus avances.

3.1. ECONOMIAS DE AGLOMERACIONS

La aglomeracion geogréafica hace posible la maximizacion de las ganancias de la
especializacion que resulta del aprovechamiento de las ventajas comparativas. El
desarrollo de un territorio depende de numerosos factores y variables; cualquier
actividad localizada sobre un espacio fisico desarrolla con el entorno una red de
relaciones bidireccionales con multiples niveles®.

Siguiendo el planteamiento de las externalidades, las economias de
aglomeraciéon se han clasificado en dos categorias: las economias de
localizacion y las economias de urbanizacion.

6 COMISION DISTRITAL DE CIENCIA, TECNOLOGIA E INNOVACION. Plan de Ciencia,
Tecnologia e innovacién Bogota D.C 2007-2019. Bogot4, 2007, p. 5

7 GONZALEZ ARELLANO, Salomén, Inteligencia territorial y la observacion colectiva.
Espacialidades. Revista de temas contemporaneos sobre lugares, politica y cultura [en linea]
2014, (Julio-Diciembre): [Fecha de consulta: 17 de febrero de 2018] Disponible
en:<http://www.redalyc.org/articulo.0a?id=419545122004> ISSN

8 POLESE, Mario; BARRAGAN, Carmen. Economia urbana y regional: introduccion a la relacion
entre territorio y desarrollo. UCOL, 1998. ISBN: 9968801003. 438 pag.

9 CAMAGNI, Roberto. Economia urbana. Antoni Bosch editor, 2011. ISBN: 849534873X. 332
Pag. P. 79.



Las economias de localizacion hacen referencia a la aglomeracion de actividades
similares que son externas a la empresa pero internas de un sector, posibilitando
la especializacion, la reduccion de los costes de transaccion y la creacion de una
cultura industrial capaz de determinar procesos de innovacion entre las
empresas.

Los efectos de las economias derivadas de la creciente dimension urbana se
manifiestan como factores de dinamica industrial, como fuentes de creatividad
empresarial e innovacion, fomentando:

a. El nacimiento de nuevas empresas
b. La dinamica localizativa de los nuevos productos
c. Ladinamica general de los procesos innovadores.

Por otra parte, Las economias de urbanizacion se refieren a las externalidades
gue se manifiestan en un ambiente urbano dirigidas a todas las actividades
econdmicas y ya no especificas de un tipo de sector.

3.2. SISTEMAS DE INTELIGENCIA TERRITORIAL (SIG)

Los sistemas de inteligencia territorial fueron definidos por la National Center for
Geographic Information and Analysis como “un sistema de Hardware, software y
procedimientos disefiados para realizar la captura, almacenamiento,
manipulacion, analisis, modelacion y presentacibn de datos referenciados
espacialmente para la resolucion de problemas complejos de planificacién y
gestiono,

Este término tuvo cabida hacia 1963, cuando Roger Tomlinson, licenciado en
geografia y geologia cre6 el CGIS (Canada Geografic information System) con el
propésito de inventariar los recursos naturales de Canad4, dando origen al
primer sistema de informacién geografica computarizado del mundo y el cual le
atribuyo el nombre de “Padre del SIG™.

Dicha herramienta permite administrar la informacién geografica de manera
sencilla y eficaz, trabajando bajo un enfoque integrador? que permite dar
explicacion a fendmenos que suceden en una porcién de tierra.

10 GOMEZ SANCHEZ, Maria de Lourdes, et al. Consideraciones Conceptuales sobre Los
sistemas de informacion geografica. Palibrio, 2011. ISBN 1463308809.- 212 pag.

1 PEREZ NAVARRO, Antoni. Introduccién a los sistemas de informacién geogréfica y
geotelemética. Volumen 173 de manuales Universitat oberta de Catalunya: Informética. Editorial
UOC, 2011. ISBN: 8497889339. 346 p. p. 21

12 GOMEZ SANCHEZ, Maria de Lourdes, et al. Consideraciones Conceptuales sobre Los
sistemas de informacién geografica. Op. cit. p. 21



3.2.1. Elementos de un SIG13 Un sistema es un conjunto de componentes que
interaccionan entre si para lograr un objetivo comin!4, por tanto un Sistema de
Informacién Geogréfico debe trabajar bajo un enfoque integrador que maneje de
forma equilibrada y eficaz cada elemento constituyente.

A continuacion se hard mencién de los elementos que componen un Sistema de
Informacién Geografica:

a. Datos: materia prima'® para desarrollar un proyecto bajo SIG, pues
proveeran la informacion necesaria para enriquecer de forma primaria el
mapa interactivo.

b. Hardware: posibilita el almacenamiento de datos en forma digital, asi como el
despliegue de resultados en formas diversas en el orden de millones de
operaciones por segundo?®.

c. Software: permite la construccion de un sistema eficaz en el manejo y
andlisis de datos territoriales. Su eleccién dependera de los procesos de
creacion, manejo, analisis, modelacién, produccion cartografica y
administracion del proyecto!’.

d. Personal capacitado: le proporciona al proyecto mayor dinamismo a lo largo
del desarrollo, pues le brinda efectividad, agilidad para traducir las
necesidades e ideas, y sobre todo un progreso coherente.

e. Meétodos: Cuerpo de un SIG exitoso pues la combinacion de los elementos
funcionara si se integran de manera adecuada.

3.3. ANTECEDENTES HISTORICOS
El interés de los gobiernos se ha centrado en el anhelo por desarrollar bases
racionales para el establecimiento de objetivos de desempefio!® en la economia.

13 GOMEz SANCHEZ, Maria de Lourdes, et al. Consideraciones Conceptuales sobre Los
sistemas de informacidn geografica. Op. cit. p. 27

14 FERNANDEZ ALARCON, Vicenc. Desarrollo de Sistemas de Informacion: una metodologia
basada en el Modelado. Volumen 120 de Aula Politécnica: Organizacion de empresas, Upc
Edicions Upc, Univ. Politec. de Catalunya, 2010

15 ALCIDE, Juan Carlos; CALERO, Rocio; HERNANDEZ, Radl. Geomarketing: marketing
territorial para vender y fidelizar mas. ESIC EDITORIAL, 2012. ISBN 8473568354. 219 p.

16 GOMEZ SANCHEZ, Maria de Lourdes, et al. Consideraciones Conceptuales sobre Los
sistemas de informacion geografica. Op. cit. p. 27.

7 1bid., p. 29.

18 | ONGLEY, Paul A; MATEOS RODRIGUEZ, Pablo. Un nuevo y prominente papel de los SIG y

el Geomarketing en la provision de servicios publicos. n°5. Londres, Geofocus (Editorial), 2005.
ISSN: 1578-5157. p. 3.



La inteligencia territorial nace como una de las estrategias de sostenimiento y
desarrollo, teniendo tal acogida, que actualmente es el principal enfoque para
mejorar la eficiencia en las diferentes actividades econdmicas de un pais.

Canada en la época de la posguerra, comenzd a tener preocupaciones respecto
a la preservacion, restauracion y explotacion de sus recursos naturales. Para
entonces ya era evidente la necesidad de contar con una tecnologia que brindara
la posibilidad de efectuar procesos para la creacién y suministro de datos
geograficos?®.

La geografia econdmica busca estudiar la relacion entre un espacio geografico
con las diferentes actividades econ6micas que se dan alli. Sin embargo; es un
area de estudio a la que realmente se le empezé a dar importancia hace
aproximadamente cuatro décadas?®. Segln Fujita y Krugman existen tres
modelos béasicos en la también llamada economia espacial, aunque resaltan que
si bien presentan diferencias en su alcance (local, regional e internacional), su
base es la misma?'.

Uno de ellos es el planteado por Krugman, quien hacia el afio 1991 reforzé el
concepto de la geografia econdmica, demostrando que los rendimientos
crecientes tienen una influencia permanente en la economia, asi como los
acontecimientos histéricos que afecten la concentracion geografica de la
produccién. Postulé el modelo centro-periferia estableciendo que la aglomeracion
refleja procesos de causacién acumulativa, lo cual significa que el area que
concentra mayor demanda atrae otras empresas, agrupandose donde hay
mercados grandes. Este modelo define el desarrollo de las actividades
centralizadas a partir de las regiones periféricas®2.

3.3.1. Factores asociados al entorno econdmico de las localidades
Chapinero y Barrios Unidos. En Colombia el Departamento Nacional de
Planeacion brinda lineamientos para el desarrollo econémico del pais a través de
planes, programas y proyectos. Entre estos se encuentra el Plan de
Ordenamiento Territorial (POT) relacionado con la organizacién del territorio

19 GOMEZ SANCHEZ, Maria de Lourdes, et al. Consideraciones Conceptuales sobre Los
sistemas de informacién geografica. Op. cit. p. 55

20 CUADRADO - ROURA, Juan R. ;Es tan “nueva” la “Nueva Geografia Econémica’? Sus
aportaciones, sus limites y su relacién con las politicas. En: IEURE, mayo 2014, vol., 40, nam.
120, p. 5-28.

21 FUJITA, Masahisa; KRUGMAN, Paul. La nueva geografia econdmica: pasado, presente y
futuro. Investigaciones regionales nim. 4, primavera, 2004, p. 177-206.

2 GARCIA CASTRO, Maria, B. La cooperacién y el mejoramiento productivo en las
aglomeraciones empresariales: El caso de la Industria textil y de la confeccion en Aguascalientes.
Trabajo de grado doctor en ciencias econémicas. Ciudad de México, Universidad Auténoma
metropolitana. 2006. 268 p.



buscando mejorar lo indices de calidad de vida y promover el desarrollo
economico de los diferentes municipios y ciudades.

El POT surgié apenas en el afio 1997 como instrumento de organizacion para
ciudades con mas de cien mil habitantes, aunque tiene sus homologos: Plan
Bésico de Ordenamiento Territorial y Esquema de Ordenamiento Territorial para
las ciudades y municipios con menor cantidad de pobladores. Es un Plan que
debe ser reevaluado cada 12 afios aunque idealmente proyectado a largo plazo.
Alli se presentan politicas, objetivos, estrategias y el programa de ejecucion; todo
esto teniendo en cuenta las areas de preservacion, clasificacion del suelo urbano
rural, de expansion, entre otros?3.

En el caso de Bogota, la clasificacion del territorio se da a través de localidades
gue a su vez se dividen en barrios que las componen. Ademas, en el aspecto
econdémico esta categorizada por Unidades de Planeacién Zonal (UPZ) que del
mismo modo son integradas por diferentes barrios, cabe resaltar que
actualmente no todas las UPZ se encuentran reglamentadas.

Chapinero y Barrios Unidos son dos localidades contiguas ubicadas al nororiente
de la ciudad. Segun la Camara de Comercio de Bogota D.C., cuentan con 50 y
44 barrios respectivamente de los 2.344 que existen en la capital?4, estos a su
vez suman nueve Unidades de Planeacién Zonal (UPZ), mediante las cuales se
busca fomentar y desplegar actividades de inteligencia territorial para el
desarrollo econémico capitalino.

La localidad de Chapinero se ha caracterizado por ser una de las localidades
bogotanas con mejores indices econdmicos al compararla con el resto de la
ciudad. La cantidad de personas ocupadas, el nimero de habitantes por km?, el
alto nivel socio econémico de sus habitantes, el indice de condiciones de vida,
entre otras caracteristicas, son aspectos que muestran desde 2006 la
importancia de dicha comunidad para la economia distrital®.

Es de resaltar que histéricamente se ha distinguido por una alta presencia de
empleados ocupados en el sector servicios, sector que ademas representa uno
de los puntos fuertes del crecimiento en la economia colombiana. Se destaca por

23 CAMARA DE COMERCIO DE BOGOTA D.C. Plan de ordenamiento Territorial. [En linea]
[Fecha de Consulta: 17 de febrero de 2018]. Disponible en: <https://www.ccb.org.co/Transformar-
Bogota/Gestion-Urbana/Ordenamiento-territorial/Plan-de-Ordenamiento-Territorial>

24 CAMARA DE COMERCIO DE BOGOTA D.C. Capitulo I: Factores asociados al entorno
econémico En: CAMARA DE COMERCIO DE BOGOTA D.C. Perfil Econémico y Empresarial
Localidad Chapinero. Bogota: John Wilson Buitrago Acosta, 2016. Serie de informes técnicos:
978-958-688-160-9.

25 |bid. p. 17 — 22.



tener gran presencia de microempresas, las cuales representan el 9.3% del total
de las empresas de Bogota?®.

Del mismo modo, Barrios Unidos concentra el 6% de las empresas de la ciudad
teniendo mayor presencia del sector servicios. Sin embargo; a diferencia de
chapinero, en esta localidad predomina la clase media, la tasa de ocupacion es
menor encontrandose cerca al promedio distrital, y en general sus indicadores de
calidad de vida y productividad son inferiores, exceptuando el porcentaje de
empresas que realizan operaciones en el exterior, las cuales superan a
chapinero por dos puntos con un 12%2’.

“La literatura empirica reciente basada en los datos departamentales en
Colombia es ambigua y contradictoria ya que no hay un consenso general entre
los estudiosos del tema, sobre si Colombia es un caso exitoso de convergencia o
no. Estas discrepancias impiden tomar decisiones informadas de politica
econOmica encaminadas a disminuir las brechas econémicas y sociales que se
generan por los crecimientos dispares en los diferentes departamentos. Esto sin
duda, plantea retos para la investigacion economica, llamada a resolver las
discordancias encontradas hasta el momento, para que de esta forma se pueda
encaminar el desarrollo del pais™.

26 |bid. p. 33.

2 CAMARA DE COMERCIO. Perfil Econémico y Empresarial Localidad Barrios unidos. Bogoté:
John Wilson Buitrago Acosta. Serie de Informes técnicos, Julio 2007. ISBN 978-958-688-180-7

28 ACEVEDO, Sebastian. Convergencia y crecimiento econémico en Colombia 1980-2000.
Revista Ecos de Economia, 17, octubre 2003.



3. CAPITULO I. LEVANTAMIENTO DE INFORMACION TERRITORIAL DE
LOS SECTORES ECONOMICOS REPRESENTATIVOS DE BOGOTA.

En este capitulo se describe cada etapa de la construccion del atlas productivo
de la ciudad de Bogota y la parametrizacion de la informacion primaria en las
localidades Chapinero y Barrios Unidos de la ciudad de Bogota D.C.

3.1. FASE 1. INTEGRACION DE DATOS

Para trabajar con SIG (Sistemas de Informacion Geografica) fue necesario
buscar y organizar informacion primaria que caracterizara territorialmente los
sectores productivos de la ciudad de Bogota. Para ello se elaboré un esquema
bajo los principios del BPM con el fin de estandarizar los procesos de ingreso,
modelacién y busqueda de la informacion territorial de los sectores empresariales
en la ciudad de Bogota por medio de un visor de datos SIG denominado “QGIS”,

Figura 1. BPM: Fase 1. Integracion de datos
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Inicialmente se construy0 una base de datos primaria, recolectando la
informacion suministrada por la Camara de Comercio de Bogota D.C. y la
Superintendencia de Industria y comercio. Aqui se identificd el Numero de
identificacion Tributaria (NIT), la razén Social, direccion, CIlIU (Clasificacion



Industrial Internacional Uniforme) de cada unidad empresarial, especificando
como criterio de clasificacion la base de datos de referencia en la que se hall6 su
informacion. Para visualizar el procedimiento ver Tabla. Metodologia de
Diagnostico Territorial.

Para almacenar las coordenadas espaciales de cada unidad empresarial
identificada en la base de datos, se hizo uso del almacenamiento en linea de
google.

El servidor de Google ofrece gran cantidad de herramientas de busqueda e
interaccion de realidad virtual, en este caso, haciendo uso de su plataforma
“Google maps” se almacenaron las coordenadas espaciales de las Unidades
empresariales creando un mapa personalizado en una cuenta de google, a la
cual se le denomind “Mapa interactivo de la Ciudad de Bogota D.C".

Figura 2. BPM: Fase 1. Log in
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Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

3.2. FASE Il: GEOREFERENCIACION

Esta fase consistié en vincular la base de datos creada en la fase | y el mapa en
linea. Inicialmente, se identificaron las unidades empresariales en el mapa de
google maps, por medio de capas tematicas que almacenaron su ubicacién en
funcion de los sectores econémicos representativos de la ciudad de Bogoté de la
siguiente forma:



3.2.1. Descripcién sectores econémicos?.

Actividades de Publicidad, edicion, editorial e impresion De acuerdo a la
Clasificacion Internacional Industrial Uniforme (CIIU), El sector denominado como
“Actividades de publicidad, edicion, editorial e impresidon” asocia las actividades
de comunicacion gréfica, edicidbn e impresion incluyendo la encuadernacion,
acabado y/o manipulacion final, como actividades realizadas bajo encargo o a
medida y no de fabricacion en serie.

Silvicultura, extraccion y transformacion de madera. Este sector se dedica a
la extraccion de recursos maderables de una superficie boscosa con el proposito
de transformarlos y obtener maderas, fibras, resinas y extractos para la
fabricacion industrial de muebles y diversos objetos transformables, (DANE,
2012) haciendo uso racional de los recursos naturales, por medio de métodos
naturales y artificiales.

Construccion, extraccion y mineria. El sector de la construccion, es un
importante dinamizador de la economia en Colombia. De acuerdo con la
clasificacion internacional Industrial uniforme (CIlIU), el sector de la construccién
se subdivide en tres categorias.

a. Construccion de edificios.

b. Obras de ingenieria civil

C. Actividades especializadas para la construccion de edificios y obras de
ingenieria civil.

Cuero y calzado. E ste sector comprende desde procesos de curtido, hasta la
elaboracién de calzado y productos de marroquineria.

Agricultura, ganaderia y caza. Esta division comprende dos actividades
basicas: el cultivo de productos agricolas y la cria de animales; abarca también
las modalidades de agricultura organica, el cultivo de plantas genéticamente
modificadas y la cria de animales genéticamente modificados.

Confeccion de prendas de vestir. Este sector integra todas las actividades de
la confeccion ya sea lista para usar o por encargo que han sido confeccionadas
en todo tipo de materiales y accesorios. En la clasificacion no se establece
ninguna distincion entre las prendas de vestir para adultos y las prendas de vestir
para nifios, ni entre las prendas modernas y las tradicionales.

29 DANE. Clasificacion industrial internacional uniforme de todas las actividades econémicas.
Revision 4 adaptada para Colombia. [En linea]. Marzo 2012. [Fecha de Consulta: 18 de febrero
de 2018]. Disponible en <https://www.dane.gov.co/files/nomenclaturas/CIlIU_Rev4ac.pdf>



Productos alimenticios. La industria alimentaria es aquella que transforma los
productos de la agricultura, la ganaderia y la pesca en alimentos y bebidas para
consumo humano o animal, y comprende la produccion de varios productos
intermedios que no son directamente productos alimenticios.

Productos de Metal. Este sector comprende la fabricaciébn de productos de
metal, excepto maquinaria y equipo concentrando el disefio, corte y fabrica de
productos y piezas asi como la industria metalmecéanica basica, derivada y todas
las actividades relacionadas con productos elaborados de meta.

Productos de papel y carton. Este sector pertenece a la industria
manufacturera, comprende la transformacion de fibras de diferentes clases en
productos de papel y carton.

Productos de plastico y caucho. Este sector pertenece a la industria
manufacturera, comprende la fabricacion de componentes y accesorios
especiales mediante el moldeamiento o la extrusién de materiales plasticos que
se incluyen en el grupo 222 de la clasificacion industrial internacional uniforme,
“Fabricacion de productos de plastico”.

Productos Quimicos. Este sector se dedica a la fabricacion de abrasivos,
productos de aseo, fertilizantes y productos de uso farmacéutico°.

Muchas de estas empresas tienen como actividad secundaria la comercializacion
de sus productos, ya sea como proveedores de insumo o comercializacién al por
mayor de producto terminado, asi como, la fabricacidbn de gases industriales,
inorganicos, medicinales, refrigerantes, colorantes, pigmentos, pinturas, entre
otros®,

Transporte terrestre de carga. Con base en la clasificacién industrial
internacional uniforme el Sector “Transporte terrestre” se subdivide en las
siguientes actividades:

a. Transporte de Pasajeros

b. Transporte Mixto

c. Transporte de carga por carretera

Comercio. Ha sido definido como una actividad socioecondmica en la que se
intercambian bienes y servicios a cambio de una remuneracion monetaria u otros
bienes y servicios. Este sector ha sido asociado con actividades afines
contraidas por la actividad principal como lo son la distribucion, mantenimiento y
reparacion de los productos o subproductos.

30 AKTIVA SERVICIOS FINANCIEROS, Fabricacion de productos quimicos en Colombia 2013.
[En linea], 2013. [Fecha de consulta: 18 de febrero de 2018]. Disponible en
<WWW.AKTIVA.COM.CO>

3t lbid. p. 1



Una gran subdivision de ese sector se le atafie a los Vehiculos automotores, su
gran importancia radica en la facilidad que aporta al comercio de bienes de una
manera efectiva, segura y permanente?.

Maqguinaria y equipo. Este sector comprende La fabricaciobn de componentes,
piezas, accesorios y aditamentos especiales de maquinaria y equipo.

Fabricacion de muebles, colchones y somieres. Este sector incluye la
fabricacion de muebles y productos en cualquier tipo de material excepto piedra,
hormigon y ceramica.

Fabricacién textil. El Este sector integra la preparacion e hilatura, tejeduria y
acabado de fibras y productos textiles, la fabricacién de articulos confeccionados
de materias textiles, excepto prendas de vestir (por ejemplo: lenceria doméstica,
cobijas, alfombras, cuerdas, entre otros), y la fabricacion de tejidos y articulos de
tejido de punto y ganchillo (por ejemplo: medias y sacos).

Actividades inmobiliarias. Este sector comprende las actividades dedicadas a
la compra o venta de propiedades inmobiliarias, alquiler de las mismas u otros
servicios de las propiedades inmobiliarias tales como valoraciéon de las
propiedades o actuar como agentes de fideicomiso de propiedades inmobiliarias.

Salud. Estas empresas son responsables de garantizar el derecho a la salud,
asi como prestar un servicio oportuno y de calidad en pro de la preservacion y
conservacion integral de la vida33.

La busqueda temética de la informacion se realiz6 mediante especificacion
nominal, atribuyéndole un nombre al sector con atributos espaciales en conjunto
en el almacenamiento de Google. Aqui se identificaron Barrios, UPZ (conjunto de
barrios) y Localidades (conjunto de UPZ). Para visualizar el procedimiento ver
Anexo 1.

32 AKTIVA SERVICIOS FINANCIEROS, Evolucion del comercio de vehiculos de carga en
Colombia. [En linea], 2014. [Fecha de consulta: 18 de febrero de 2018]. Disponible en
<WWW.AKTIVA.COM.CO>

33 SECRETARIA DISTRITAL DE SALUD. Actualizacion diagnostico local don participacion social
Chapinero 2013. Bogota. 2014.



Figura 3. BPM: Fase 2. Geo referenciacion
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Fuente: Ramirez, J. Sanchez S
3.3.  FASE IIl. CONSOLIDACION DATOS SIG
Esta fase permitié consolidar la informacion bajo un formato KML, este se podria

definir como un lenguaje de marcado basado en XML para representar datos
geograficos en tres dimensiones.

Figura 4. BPM: Fase 3. Construccién de modelo SIG
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Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

Primeramente, se exportaron los datos SIG en formato KML. Para cargar los
poligonos a “QGIS” se ingresaron los datos SIG a capas vectoriales que el
software permite crear para la visualizacién individual de los elementos objeto de
estudio, importando las ubicaciones de cada una de las capas creadas en la fase
.

Se agruparon aquellas entidades con atributos en comun mediante capas
tematicas, lo cual permite la unién, intersecciéon e identificacibn de cada
elemento.



Figura 5. BPM: Fase 3. Configuracion de datos SIG
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Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

Figura 6. BPM: Fase 4. Asignacion de atributos
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Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

Posteriormente se individualiz6 cada elemento y se les proporcioné un codigo
unico a los atributos con el fin de reconocer de forma agil las interacciones en el
mapa y en la base de datos.

Adicionalmente se editaron algunas propiedades visuales del mapa que
permitieron distinguir de forma dinamica los sectores.



Figura 7. BPM: Fase 5. Personalizacion de capas
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Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

Colectivamente, se realizé la edicion geométrica de los poligonos obtenidos,
corrigiendo las intersecciones entre localidades, UPZ y barrios, formando arcos,
para crear los nodos en los extremos de cada uno de ellos con el fin de
segmentar el territorio, y asi, analizar los sobre trazos y los subtrazos,
especificando la tolerancia del area y eliminando los espacios fuera de la
concordancia espacial.

Finalmente se verificd que el mapa interactivo obtenido en el software y la base
de datos creada tuvieran los objetos geogréaficos asociados de forma correcta,
obteniendo como resultado final el “Atlas productivo de Bogota”, véase Imagen.
“Atlas productivo de Bogota”



Figura 8. “Atlas productivo de Bogota”
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Tabla 1. Metodologia de Diagnéstico Territorial

' FUNDACION UNIVERSITARIA LOS LIBERTADORES
;1 LOS LIBERTADORES
| FUNDACION UNIVERSITARIA .
METODOLOGIA DE DIAGNOSTICO TERRITORIAL
coDpIGO ELABORADO Jenny Alejandra Ramirez Salazar .
VERSION: 1
1 30 de Noviembre de 2017 Sandy Daniela Sdnchez Soache
DESCRIPCION DE LA ACTIVIDAD
FASE OBIJETIVO ACTIVIDAD / PROCEDIMIENTO LIMITACIONES RESULTADO
Identificar Base de Datos
Resumen: Busqueda y consolidacién de la  |Para fines académicos fue necesaria la
informacién empresarial de la ciudad de utilizacion de la Base de datos publica de
Bogota D.C. la Cdmara de Comercio de Bogotd D.C.yla
1. Descargarbase de datos empresarial Su;;leArIn(tjendeTma d? Indus:: yT;abaJo
de la Camara de Comercio de Bogota pu '(;cad ; efn a paglnalwe fcz a d
Integracién de D.C.yla Superintendencia de Industria entidad de forma anua pues fa base de Base de datos
Datos y Trabajo. datos general es comercializada. consolidada
2. Organizarla informacidn de acuerdo a |La base de datospublica de la Cdmara de
los atributos que caracterizardn cada Comercio de Bogota no poseia la direccién
1 empresa en el visor de datos SIG: NIT, |de las empresas, porlo cual se tuvo que
razén social, direccién, ClIU, base de buscartodas las empresas a través de
datos de procedencia. buscadores en linea.
Resumen: Crear cuenta en "Google Maps"
para el almacenamiento de los atributos
primarios de cada unidad empresarial. Mapa interactivo para
el almacenamiento
3. Crearcuenta en google Lo
LogIn geografico de las
4. Ingresaral almacenamiento en linea unidades
Drive empresariales
5. Crearun nuevo mapa asignando su
nombre y descripcion.
Resumen: Relacionar Base de Datos creada
ymapa en linea
6. ldentificarcada unidad empresarial en
el mapa interactivo por medio de la
blusqueda de surazén social y La base de datos publica de la Ubicacion geografica
i direccion. Superintendencia no poseia datos de las unidades
Goereferenciar ) . )
2 - " actualizados, porlo cual se actualizaron los |empresariales de la
elementos 7. Afadir"capa"de acuerdo al sector o ) A , i
. R X domicilios de algunas unidades ciudad de Bogotd bajo
productivo, localidad, UPZ y barrio a )
o . empresariales. formato KML.
posicionar, y"sitio" de acuerdo a la
empresa a ubicar.
8. Editaratributos del elemento, nombre
del sitio ydescripcion.
9. Exportardatos SIG en formato KML al
ordenador utilizado.
10. Cargardatos SIG creando capas
vectoriales en un archivo nuevo en el
software "QGIS" e importando los datos
obtenidos en el procedimiento 9.
i i Obtencién del "Atlas
Consolidar Datos 11. Organizarlas capas yeditarlas para la La individualizacién de cada capa fue i )
3 visualizacién dinadmica de los datos ) Productivo de la ciudad
SIG importante para n
SIG. de Bogotd
12. Corregirerrores de diamagracion
mediante las herramientas
geométricas que proporciona el
Software.
13. Verificacion de los Datos SIG del "Atlas
interactivo de la ciudad de Bogota".

Fuente: Ramirez, J. Sdnchez S




4. CAPITULO Il. CARACTERIZACION INICIAL DE LAS DINAMICAS
EMPRESARIALES Y DE TERRITORIO

De acuerdo al Plan de ordenamiento territorial (POT), la ciudad se divide en 20
localidades y 117 Unidades de Planeamiento Zonal (UPZ)34. Para la micro
localizacion empresarial en las UPZ de las localidades estudiadas, se partio de la
concepcion de cuadrantes zonales definidos como sectores geograficos fijos que
a partir de sus caracteristicas sociales, demograficas, geogréficas, econémicas y
delictivas reciben distintos tipos de atencion®.

A continuaciébn se presentard una caracterizacion inicial de las dinamicas
empresariales y de territorio en las localidades Chapinero y Barrios unidos,
tomando como punto de partida la densidad empresarial por UPZ y la micro
localizacion por barrio-zonal. El estudio comprende una muestra total de 504
empresas, 262 y 242 correspondientes a las localidades Chapinero y Barrios
Unidos respectivamente.

4.1. DISTRIBUCION EMPRESARIAL: LOCALIDAD 2. CHAPINERO

La localidad de Chapinero es reconocida como la localidad nimero dos de
Bogota, y la novena localidad con mayor extensiéon de esta ciudad®®. Esta
compuesta por dos unidades geomorfolégicas: una zona plana correspondiente a
la sabana de Bogota, y una zona montafiosa correspondiente a la cordillera
oriental®’.

La localidad de Chapinero esta conformada por cinco (5) UPZ: El refugio, San
Isidro Patios, Pardo rubio, Chic6 Lago, y Chapinero.38

La informacién utilizada para el desarrollo de este estudio indicé que la UPZ con
mayor representacion empresarial en la localidad fue la UPZ Chicé lago con un
72.1% de las unidades empresariales ubicadas en su suelo, seguida de la UPZ

34CAMARA DE COMERCIO DE BOGOTA. Perfil Econémico y Empresarial Localidad Chapinero.
Op. cit. p. 17.

35 POLICIA NACIONAL DE COLOMBIA. Conozca la ubicacion de los cuadrantes de la Policia
Nacional. [En linea] 2018. [Fecha de consulta: 20 de febrero de 2018] Disponible en:

<www.policia.gov.co/cuadrantes>
36

37

38 CAMARA DE COMERCIO DE BOGOTA. Perfil Econémico y Empresarial Localidad Chapinero.
Op. cit. p. 17.



El Refugio y la UPZ Chapinero con el 13% y 11.8% respectivamente, la UPZ
Pardo rubio adquirié un 3,1% de representacion empresarial y finalmente la UPZ
San Isidro Patios no tuvo registros empresariales documentados en los afios
objetos de estudio por lo cual no fue tenida en cuenta para los calculos de
proximidad.

Figura 9. Localidad Chapinero: Division por Unidades de Planeamiento Zonal
(UP2Z).

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

Se discrimind la informacién por Unidad de planeamiento Zonal, obteniendo los
siguientes resultados para una muestra total de 262 empresas en la localidad
Chapinero:

Los zonales con mayor niumero de empresas registradas en la base creada para
la localidad son Chic6 Norte con el 12%, la urbanizacién el Chicé y Porcitncula
con el 8% cada uno y Chic6 Norte Il sector 7%.

Distribucion empresarial de la UPZ 97. Chico Lago. La UPZ Chico Lago esta
compuesta por una extension de 422 Hectéreas, clasificadas dentro de las
unidades tipo 6: Sector del Comercio®®, como un sector del centro metropolitano
dedicado al intercambio de bienes y servicios.

39 CAMARA DE COMERCIO DE BOGOTA D.C. Capitulo I: Factores asociados al entorno
econémico En: CAMARA DE COMERCIO DE BOGOTA D.C. Perfil Econémico y Empresarial



Figura 10. Localidad Chapinero. Sefializacion identidades.

CHAPINER

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

El sector “Actividades de Publicidad, edicién, editorial e impresion” tiene una
participacion empresarial del 18%, con este porcentaje es catalogado como el
sector mas representativo en la UPZ “Chicé lago.

El sector de “Productos Alimenticios” tuvo una participacion empresarial del
15.3%, seguido por el sector de “Salud” con una participacion del 11.6%.

El sector de “Comercio, mantenimiento y reparacion” represento el 9% de las
unidades empresariales en la UPZ, el sector de “Almacenamiento y transporte”
el 7,4% y el sector “Productos de metal”’ el 6.9%.

De una forma menos intensiva, los sectores “Silvicultura, extraccion vy
transformacién de madera”, asi como el sector “Transporte terrestre”
consiguieron una participacion del 5.3% cada uno

Por otra parte, a los sectores dedicados a la industria como “Confeccion de

L N3 LT3

prendas de vestir’, “Productos Quimicos”, “Maquinaria y equipo” y “Productos de

Localidad Chapinero. Bogota: John Wilson Buitrago Acosta, 2016. Serie de informes técnicos:
978-958-688-160-9.



plastico y caucho” se les atribuyen el 4.2%, 3.7%, 2.6% y el 2.1% de la
participacion empresarial en la localidad respectivamente.

Otros de los sectores de la rama industrial dedicados a la” Fabricacion de
muebles, colchones y somieres”, “Productos de cuero y calzado”, “Fabricacion
textil” y “Productos de papel y carton” ocuparon los porcentajes mas bajos de la
participacion empresarial en la UPZ con el 1.6%, 1.1%, y 0.5% respectivamente.

Cambiando de rama economica, el sector de la construccion en esta area no fue
fuerte, tan solo represento el 1.6% de todas las unidades empresariales ubicadas

en la UPZ.

Y finalmente los sectores dedicados a las actividades inmobiliarias, agricultura,
ganaderia y caza y otras actividades empresariales como mensajeria tuvieron
una participacion del 1.6%, 0.5% y 1.1% respectivamente.

Figura 11. UPZ Chico Lago. Distribucion empresarial

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

En la figura 11. UPZ Chic6 Lago. Distribucion empresarial se ven representados
los elementos del mapa interactivo, los puntos de colores se denominan
entidades, estas representan las unidades empresariales estudiadas, la zona en
color amarillo representa el suelo correspondiente a la UPZ Chico lago de
acuerdo al POT, esta area se dividi6 en barrios y zonales, estos ultimos
proporcionados por la base de datos de la Superintendencia de Sociedades.

Las agrupaciones empresariales se localizan en los Barrios Chicé norte,
Porciuncula y el antiguo country.

4.1.1. Distribucion empresarial de la UPZ El Refugio. Denominada como la
Unidad de planeamiento zonal 88, estd compuesta por una extension de 336



Ha%° clasificadas dentro de las unidades tipo 3: residencial cualificado*'. (SDH.
Departamento Administrativo de Planeacion, 2004), es decir, que cumple con las
caracteristicas de un sector en donde el uso residencial exclusivo predomina.

Tabla 2. UPZ 97. Micro localizacion empresarial

zonal Presenci.a Zonal Presenci_a

empresarial empresarial
Urbanizacié nC hico Norte 6% Bario Villa Mariana 2%
Bario la P orcilncula 0% Rincén Del Chico 2%
Barrio Chico norte lll sector 0% Chico Norte Il 2%
Urbanizacié nel Chico 9% Urbanizacién Ordoriez Ceballos Po
Urbanizacié n Antiguo Co untryClub 8% Urbanizacién Lipar Po
B armio Quinta Camacho 6% La Cabrera o
Lago de Chapinero 6% Urbanizacién Conjunto De La Cien Po
UrbanizaciénlLa Gran Via 5% Urbanizacién Los Libertadores Po
Barrio el Espartillal 5% Urbanizacién vela Vergara Po
Barrio el Retiro 4% Urbanizacién P inar Del Country o
Urbanizacié nel retiro 3% El R etiro Po
Chico reservado |sector 3% El Chico o
Chico reservado llsector 3% Navarra Po
Urbanizaciénlos Héroes 2% Lote San) uanP arcelacién ElVergel Lote No 21 Po

Fuente Ramirez, J. Sanchez S

La UPZ EIl Refugio esta conformada por nueve (9) barrios: Chico Reservado,
Bellavista, Chico Alto, El Nogal, El Refugio, La Cabrera, Los Rosales, Seminario,
y el barrios La Toscana*’, sin embargo, para el presente estudio fueron
localizadas en el mapa 39 zonas proporcionadas por la base de datos de la
Superintendencia de Sociedades.

El estudio indicé que el 20.6% de las empresas ubicadas en la UPZ El Refugio
se dedican al sector del “Comercio, reparacion y mantenimiento, el sector
denominado como Almacenamiento y transporte represento el 14.7% de las
empresas localizadas en la UPZ.

40 VARGAS BOLIVAR, Francia Elena. Dindmica de la construccion por usos. Localidad
Chapinero. Observatorio técnico Catastral, BOGOTA D.C. 2013.
4l SECRETARIA DE HACIENDA DISTRITAL. Recorriendo Chapinero. Diagnostico fisico y
socioeconomico de las localidades de Bogota D.C. Bogotéa, 2004.
42 SECRETARIA DISTRITAL DE PLANEACION. Cartillas pedagogicas del POT. UPZ 99
Chapinero, Acuerdos para construir ciudad. Bogota, marzo 2008.



Los sectores denominados como Actividades de Publicidad, edicion, editorial e
impresion, Productos alimenticios y productos quimicos tuvieron una presencia
empresarial del 11.8% cada uno.

Figura 12. UPZ El Refugio. Distribucién empresarial

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

Los sectores de silvicultura, extraccion y transformacion de madera, fabricacién
de muebles, colchones y somieres representaron 8.8% y 5.9% de las empresas
ubicadas en la UPZ respectivamente.

Por otra parte, el sector Transporte terrestre tuvo el 5.9% de la participacion
empresarial en la UPZ.

Finalmente los sectores de Salud, confeccion de prendas de vestir y maquinaria
y equipo cuentan con el porcentaje mas bajo de participacién con un 2.9% cada
uno.

En la figura 12. UPZ El Refugio. Distribucion empresarial. Se ven representados
los elementos del mapa interactivo, los puntos de colores se denominan
entidades, estas representan las unidades empresariales estudiadas, la zona en
color naranja representa el suelo correspondiente a la UPZ de acuerdo al POT, la
cual esta dividida a su vez en zonales.

Las agrupaciones empresariales se localizaron en los zonales pertenecientes los
Barrios el Nogal y Bellavista ci.

4.1.2. Distribucion empresarial UPZ Chapinero. Denominada como la Unidad
de Planeamiento Zonal numero 99, la UPZ Chapinero estd compuesta por una



extension de 159,3 Hectareas*3. Esta clasificada dentro de las unidades tipo 6:
Comercial. Aunque el uso de este sector del centro metropolitano es residencial
predominante**, en los Ultimos afios ha impulsado la actividad econémica del
comercio, caracterizandose por ser un area de amplio dinamismo, siendo
ejemplo practico del desarrollo de la ciudad*®.

Tabla 3. UPZ 88. Micro localizacion empresarial

Zonal Presencia
empresarial
Barrio EI Nogal 29%
Bellavista 5%
La Cabrera 9%
Urbanizacién Calle 79 9%
Urbanizacion Las Acacias 9%
Barrio Los Rosales 6%
Urbanizacién El Chico 6%
Chipre 6%
Chico Reservado | Sector 6%
Barmio Emas 3%
Barrio Rosales 3%

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

La UPZ Chapinero esta compuesta por cinco (5) barrios legalmente constituidos:
Cataluiia, Chapinero Central, Chapinero Norte, Marly y el barrio Sucre, sin
embargo, para el presente estudio fueron localizadas en el mapa 9 zonas
proporcionadas por la base de datos de la superintendencia de sociedades.

El papel de esta UPZ ha radicado en fortalecer las ramas del servicio y el
comercio sin afectar las zonas residenciales y/o de proteccion ambiental*®. El
20% del suelo comprende la zona plana que concierne al territorio urbano y el
80% comprende la zona montafiosa correspondiente a los cerros orientales?’.

43 VARGAS BOLIVAR, Francia Elena. Dinamica de la construccién por usos. Localidad
Chapinero. Observatorio técnico Catastral, BOGOTA D.C. 2013.

44 SECRETARIA DISTRITAL DE PLANEACION, Conociendo Bogota y sus localidades. Bogota
D.C., 2009.

45 SECRETARIA DISTRITAL DE PLANEACION. Andlisis socioeconémico UPZ Chapinero,
caracterizacion, Bogota D.C. 2011.

46SECRETARIA DISTRITAL DE PLANEACION Cartillas pedagégicas del POT. UPZ 99.
Chapinero. Acuerdos para construir ciudad. Bogota D.C. 2008

47 SECRETARIA DISTRITAL DE SALUD. Actualizacién Diagnéstico Local con Participacion
social, Chapinero 2013. Bogot4, 2014



El estudio revelo que el 29% de las empresas ubicadas en la UPZ Chapinero
pertenecian al sector econdmico denominado como “Actividades de publicidad,
edicion, editorial e impresion”. Este sector se compone de actividades propias del
sector productivo y de servicios, predominando en los barrios “Chapinero norte”,
“Barrio Marly” y “Chapinero central”.

Figura 13. UPZ 99. Chapinero. Distribucion empresarial

|o CHamNERO

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

Los sectores denominados como Productos alimenticios y comercio, reparacion y
mantenimiento representaron el 12.9% cada uno de las unidades empresariales
de la UPZ Chapinero. Este primero tiene una presencia empresarial mas
concentrada en el barrio Marly y Bosque de reyes.

Los sectores productos quimicos y confeccion de prendas de vestir
representaron el 9.7% cada uno y los sectores de Almacenamiento y Transporte
y productos de metal ocuparon el 6.5% de las empresas localizadas en la UPZ.

El sector “productos quimicos” tuvo mayor presencia en el barrio Chapinero norte
y el barrio “Sucre”, mientras que el sector de la confeccion de prendas de vestir
se concentrd en el barrio Chapinero central.

Finalmente, los sectores de la Salud, Actividades inmobiliarias, silvicultura,
extraccién y transformacion y Maquinaria y equipo ocuparon el 3.2% de las
empresas en la UPZ, catalogandose como los sectores con menor presencia
empresarial. Estos se encuentran concentrados entre las calles y comprendiendo
los barrios “Chapinero central” y el “barrio Marly”.

En la figura 13. UPZ 99. Chapinero. Distribucion empresarial se ven
representados los elementos del mapa interactivo, los puntos de colores se



denominan entidades, estas representan las unidades empresariales estudiadas,
la zona en color rosa representa el suelo correspondiente a la UPZ Chapinero de
acuerdo al POT, que a su vez esta dividida en zonales.

Las agrupaciones empresariales en general se localizaron en los zonales
correspondientes a los Barrios Chapinero central y Chapinero norte.

Tabla 4. UPZ 99. Micro localizacion empresarial

Presencia
Zonal .
empresarial
Barrio Chapinero Central 32%
Barrio Chapinero Norte 29%
Barrio Marly 26%
Bosque DeReyes 7%
Barrio Sucre 7%

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

4.1.3. Distribucion empresarial UPZ Pardo Rubio. Denominada como la
Unidad de Planeamiento Zonal nimero 90, esta compuesta por una extension
de__ Hectareas, clasificadas dentro de las unidades tipo 2: Residencial
consolidado®®,

La UPZ Pardo Rubio esta compuesta por veinte (20) barrios: Bosque Calderén,
Bosque Calderén Tejada, Chapinero Alto, El Castillo, ElI Paraiso, Emaus,
Granada, Ingemar, Juan XXIII, La Salle, Las Acacias, Los Olivos, Maria Cristina,
Mariscal Sucre, Nueva Granada, Palomar, Pardo Rubio, San Martin de Porres,
Villa Anita, y el Barrio Villa del Cerro®°.

Con el 25% de la participacibn empresarial, los sectores denominados
“‘Comercio” y “Silvicultura, extraccién y transformacion de madera” se
posicionaron como los sectores predominantes en la UPZ Pardo Rubio cada uno.

El sector comercio se posicion6 en su mayoria en los barrios granada y bosque
calderon, mientras que este segundo se posicion6 mayormente en los barrios
Las Acacias y La Salle.

48 SECRETARIA DE CULTURA, RECREACION Y DEPORTE. Ficha local de chapinero.
Direccidn de planeacién y proyectos estratégicos. Bogota. 2016

49 Capitulo |: Factores asociados al entorno econémico En. CAMARA DE COMERCIO DE
BOGOTA D.C. Perfil Econémico y Empresarial Localidad Chapinero. Bogota: John Wilson
Buitrago Acosta, 2016. Serie de informes técnicos: 978-958-688-160-9.



Figura 14. UPZ 90. Pardo Rubio. Distribucién empresarial
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Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

Los sectores “Maquinaria y equipo”, “Transporte terrestre”, “Almacenamiento y
Transporte”, y “Productos de plastico y caucho” obtuvieron cada uno el 12.5% de
participacion empresarial en esta UPZ, con mayor presencia empresarial en los
barrios Granada y Pardo rubio.

A nivel general, El barrio Granada concentra la mayor parte de las empresas
localizadas en esta UPZ con un 32.3% de presencia empresarial.

El sector de “Productos quimicos” y el sector de “Silvicultura y Extraccion de
madera” tienen una participacion del 5.8% y el 5.3% respectivamente, seguidos
del sector “Productos plastico y Caucho” con un 3.5%.

Finalmente, los sectores “Maquinaria y Equipo” y “Prendas de vestir’ tienen una
participacion del 2.9%, el sector de “Muebles y colchones” una participacion de
1.7%, vy el sector de “Fabricacion de textiles” y “Transformaciéon de madera” el
0.5% de participacion.

En la figura 14. UPZ 90. Pardo Rubio. Distribucion empresarial se ven
representados los elementos del mapa interactivo, los puntos de colores se
denominan entidades, estas representan las unidades empresariales estudiadas,
la zona en verde representa el suelo correspondiente a la UPZ Pardo Rubio de
acuerdo al POT, que a su vez esta dividida en zonales.

Las agrupaciones empresariales en general se localizaron en los zonales
correspondientes a los Barrios Chapinero central y Chapinero norte.



Por otra parte, se analiz6 la participacion empresarial en funcién del sector
econdmico al que se dedican las empresas en la localidad Chapinero,
obteniendo como resultado una mayor representacion del sector denominado
como “Actividades de Edicion, editorial e impresién”.

4.2. DISTRIBUCION EMPRESARIAL: LOCALIDAD BARRIOS UNIDOS

La localidad de Barrios Unidos esta ubicada en la ciudad de Bogota al nororiente
de la ciudad, cuenta con una superficie total de 1.190 hectareas de las cuales
138,4 (ha) son de suelo protegido (CORREDOR, 2013) y representan el 11,6%
del area total de esta localidad. Su area es completamente suelo urbano ya que
actualmente la localidad no posee suelo rural. (Secretaria de Planeacién, 2009)>°

Es conocida como la localidad numero 12 de las 20 localidades que en total
posee la ciudad de Bogotd, y es la quinta localidad con menor extension de esta
ciudad®’.

Esta localidad se encuentra dividida por 4 UPZ (Unidades de Planeamiento
Zonal), dentro de las cudles se encuentran 44 barrios, donde la UPZ con mayor
extension de la localidad es los Alcazares, seguida por Doce de Octubre, los
Andes y parque El Salitre®2.

21. Los Andes

22. Doce de Octubre
98. Los Alcazares
103. Parque el Salitre

50 CAMARA DE COMERCIO DE BOGOTA D.C. Capitulo I: Factores asociados al entorno
econémico En: CAMARA DE COMERCIO DE BOGOTA D.C. Perfil Econémico y Empresarial
Localidad Barrios Unidos. Bogotd D.C.: John Wilson Buitrago Acosta, julio 2017. Serie de
informes técnicos: 978-958-688-180-7. P. 17

51 SECRETARIA DISTRITAL DE PLANEACION. Conociendo Bogota y sus localidades. Bogota,
2009.

52 CAMARA DE COMERCIO DE BOGOTA D.C. Capitulo I: Factores asociados al entorno
econémico En: CAMARA DE COMERCIO DE BOGOTA D.C. Op. cit. P. 17



Figura 15. Localidad de Barrios Unidos: Division por Unidades de Planeamiento
Zonal (UPZ).

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

4.2.1. Distribucién empresarial UPZ Los Andes. Denominada como la Unidad
de Planeamiento Zonal nimero 21, esta ubicada en el norte de la localidad de
Barrios unidos.

Posee una extension de 275 hectareas equivalentes al 23,1% del total del suelo
de esta localidad®3, y se posiciona como la tercera UPZ con mayor cantidad de
barrios en la misma: 25 barrios.

Con el 23.3% de participacion empresarial en la UPZ los Andes, el sector
“Actividades de publicidad, edicion, editorial e impresion” fue catalogado como el
sector predominante, concentrandose mayormente en las urbanizaciones Rio
Negro, y la Castellana.

El sector “Productos Quimicos” representd el 16.7% de las empresas en esta

UPZ, con presencia en los zonales “la urbanizaciones la castellana”, “Rio negro”,
“el pedregal”’ y “la urbanizacién de la castellana occidental”.

Los sectores “Fabricacion de Muebles, Colchones y somieres”, “Prendas de
vestir’, “Productos alimenticios” y “Transporte terrestre” representaron el 10% de

53 SECRETARIA DISTRITAL DE PLANEACION. Conociendo Bogota y sus localidades. Bogota,
2009.



las empresas ubicadas en esta UPZ cada una, con una presencia territorial en
los Barrios la castellana y los zonales Rio negro, rincén de los andes y la zona
industrial.

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

Los sectores “Salud” y “Comercio” ocuparon el 6.7% de la participacion
empresarial de la UPZ. Con mayor concentracibn en la urbanizacion la
castellana.

Finalmente los sectores de “Actividades inmobiliarias” y “Cuero y calzado”
representaron el 3.3% de cada UPZ, hacia los zonales “Urbanizacion la
castellana occidental y/o escuela militar”.

En la figura 16. UPZ 21. Los Andes. Distribucibn empresarial se ven
representados los elementos del mapa interactivo, los puntos de colores se
denominan entidades, estas representan las unidades empresariales estudiadas,
la zona en rosa representa el suelo correspondiente a la UPZ Los Andes de
acuerdo al POT, que a su vez se dividi6é en zonales.

A nivel general, las agrupaciones empresariales se localizaron en los zonales

correspondientes a los Barrios la Castellana, Rio negro y el Rincon de los Andes.

4.2.2. Descripcion de la Unidad de Planeamiento zonal UPZ. Los Alcazares.
Denominada como la Unidad de Planeamiento Zonal nimero 98, esta compuesta



por una extension de 275 Hectareas, clasificadas dentro de las unidades tipo

Sector residencial consolidado.

La UPZ los Alcazares esta compuesta por veinte (20) barrios: 11 De Noviembre,
Alcazares Norte, Baquero, Benjamin Herrera, Chapinero Noroccidental,
Colombia, Concepcion Norte, Juan XXIII Norte, La Aurora, La Esperanza, La
Merced Norte, La Paz, Los Alcazares, Muequeta, Polo Club, Quinta Mutis, Rafael

Uribe Uribe, San Felipe, Santa Sofia y Siete De Agosto.
Con el 27% de la participacion empresarial, el sector denominado “Comercio” se
posicion6 como el sector predominante en la UPZ Los Alcazares.

El sector de vehiculos automotores se posiciond en su mayoria en los barrios

Urbanizacion los Alcazares y Benjamin Herrera.

Figura 17. UPZ 98. Los Alcazares. Distribucion empresarial

Fuente: Ramirez, J. Sdnchez S
El sector “Actividades de edicidn, editorial e impresion” represent6 el 19% de las

empresas en la UPZ convirtiéndose asi en el segundo mas predominante.

ANALISIS DE DENSIDAD EMPRESARIAL

4.3.
Como era de gran importancia los limites entre las entidades geogréficas y era
necesaria la informacion individual se eligio el analisis de un modelo vectorial.


https://es.wikipedia.org/wiki/Muequet%C3%A1

Los modelos vectoriales representan cada objeto geografico de forma
independiente mediante graficas primitivas®*.

El software ofrece muchas funcionalidades SIG que facilitaron la caracterizacién
inicial de los territorios a analizar es este documento.

Figura 18. BPM Analisis de densidad empresarial.
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Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

Inicialmente se logré identificar el indice de vecinos mas proximos con el fin de
evaluar, cuantificar y comparar las distancias promedio de vecinos mas cercanos
para los distintos sectores estudiados.

El indice para todos los sectores fue inferior a 1, esto indica una tendencia de
clustering (aglomeracién), sin embargo, la mayor parte de los sectores arrojaron
un indice entre 0,39 y 0,88 dejando una desviacién estandar alta que no permite
afirmar del todo la proximidad de entidades con atributos similares.

54 GOMEZ SANCHEZ, Maria de Lourdes, et al. Consideraciones Conceptuales sobre Los
sistemas de informacion geogréfica. Op. cit. p.



Tabla 5.

Sector productivo

indice de vecinos mas

proximos
Actividades de Publicidad, edicidn, editorial e impresid 0,50
Silvicultura, extraccion y transformacién de madera. 0,88
Almacenamiento y transporte. 0,39
Cuero ycalzado. 0,85
Confeccién de prendas de vestir. 0,61
Productos alimenticios. 0,57
Productos de Metal. 0,61
Productos de papel ycarton. 0,59
Productos de plastico y caucho. 0,60
Productos Quimicos 0,61
Transporte terrestre de carga. 0,61
Comercio. 0,57
Maquinaria yequipo. 0,67
Fabricacién de muebles, colchones ycomieres. 0,58
Fabricacion textil. 0,69

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S



5. CAPITULO llI: SITUACION FINANCIERA DE LAS EMPRESAS EN LAS
LOCALIDADES DE CHAPINERO Y BARRIOS UNIDOS

La interrelacion entre los diferentes sectores productivos propicia la
conformacién de cadenas entre pequefios, medianos y grandes empresarios que
potencializan sus unidades de negocio mediante la utilizacion de economias de
escala.

En este capitulo se presenta el desarrollo de la sintesis de la visualizacion y toma
de datos

5.1. LOCALIDAD 2. CHAPINERO

5.1.1. Sector Comercio, mantenimiento y Reparacion. ElI Panorama del
sector empresarial denominado “Comercio, reparacion y mantenimiento” en la
localidad Chapinero es positivo. A pesar de que el estudio realizado demostré
para el periodo 2013-2015 un decrecimiento del 8,6% en el valor de los ingresos
operacionales de las empresas, la gestion financiera logré optimizar el capital de
trabajo y asi incrementar los rubros de las utilidades, consolidando una tendencia
de crecimiento del 128% y del 27% para los siguientes tres afios como se
muestra en la grafica 1. Sector Comercio: Sector Comercio: Comparacion Anual
de los Ingresos Operacionales y Utilidad neta.

Gréfica 1. Sector Comercio: Comparacion Anual de los Ingresos Operacionales
y Utilidad neta
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Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 53% del
total de los activos totales, mientras que los activos no corrientes representaron



el 47%, 44% y 49%. Los deudores representaron a lo largo de estos tres afios el
activo corriente de mayor valor, seguido por los inventarios, los activos
disponibles, las inversiones y finalmente los activos diferidos y los deudores a
plazos mayores a los 12 meses representaron el activo no corriente de mayor
valor y el 17% del total de los activos

También se pudo apreciar un aumento en las valorizaciones de los activos del
38% para el 2015, lo cual se le atribuye a la mejora de infraestructura por
adecuacion de grandes locales comerciales y centros de especializacion
comercial, construcciones de vias de acceso y demas mejoras del entorno
territorial.

La determinacion del nivel del capital de trabajo esta relacionada con la liquidez
de la empresa y la exigibilidad de sus deudas. La Liquidez de las empresas del
sector presentd una tendencia creciente para el periodo comprendido entre los
afios 2013 y 2018, este indicador representa la capacidad que tienen las
empresas del sector para obtener dinero en efectivo y asi cumplir con sus
obligaciones en un corto plazo.

Para el afio 2013 las empresas tenian 0,96 $ de respaldo en sus activos
corrientes para cada 1$ del pasivo corriente, mientras que para el afio 2015 las
empresas tenian 1.39 $, lo cual permitié pronosticar un crecimiento del 20,91%
en la liquidez de las empresas para el afio 2018

En efecto, los fondos de maniobra para el afio 2013 fueron negativos, para
entonces las empresas necesitaron de la financiacion de sus activos no
corrientes pues no generaban el suficiente flujo de caja para pagar las deudas a
corto plazo, sin embargo, la situacion cambié para el 2014, las empresas
comenzaron a generar mayor margen de utilidad, asi como un eficiente flujo de
caja para cubrir las obligaciones inmediatas.

Se compararon los indicadores ROA Return on Assets y ROE Return on equity
con el fin de determinar estrategias para financiar de forma conveniente el activo
de la empresa o sus inversiones, hallando que el coste medio de la deuda era
mucho inferior a la rentabilidad econémica de las empresas, hecho atribuible a la
disminucién de los costos de venta y los gastos operacionales durante los afios
2013, 2014 y 2015.

5.1.2. Sector Actividades de publicidad, edicién, editorial e impresion. El
Panorama del sector empresarial denominado “Actividades de publicidad,
edicion, editorial e impresién” en la localidad Chapinero es alentador. El estudio
realizado demostrd un crecimiento en el valor de los ingresos operacionales de
las empresas del 15% para el periodo 2013-2015, como se muestra en la grafica
2. Sector Actividades de publicidad, edicion, editorial e impresion: Comparacion



Anual de los Ingresos Operacionales y Utilidad neta, asi mismo, los rubros de las
utilidades demostraron un crecimiento del 13% para el mismo periodo.

Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 58% del
total de los activos totales, mientras que los activos no corrientes representaron
el 42%. Los deudores representaron a lo largo de estos tres afios el activo
corriente de mayor valor, seguido por los inventarios, los activos disponibles, las
inversiones y finalmente los activos diferidos.

Por otra parte, las valorizaciones representaron a lo largo de estos tres afios el
activo no corriente de mayor valor, accidn determinada por escenarios
provocados por una disminucion del 4.6% en los rubros propios de las
propiedades planta y equipo.

Grafica 2. Sector Actividades de publicidad, edicién, editorial e impresion:
Comparacion Anual de los Ingresos Operacionales y Utilidad neta
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Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

Los fondos de maniobra calculados para el periodo 2013 - 2018 arrojaron una
tendencia decreciente, lo cual permitio inferir la necesidad de financiar los activos
no corrientes de las empresas por medio del pasivo corriente ya que no generan
el flujo de caja suficiente para pagar las deudas a corto plazo. Esta situacién es
respaldada por una tendencia decreciente en los indicadores de liquidez.

Para el afio 2013 las empresas tenian 1.69 $ de respaldo en sus activos
corrientes para cada 1 $ del pasivo corriente, mientras que para el afio 2015 las
empresas tenian 1.45 $, lo cual permitié pronosticar un decrecimiento del 3.6 %
en la liquidez de las empresas para el aifio 2018.

5.1.3. Sector Silvicultura, extraccion y transformacién de madera. El
Panorama del sector empresarial denominado “Silvicultura, extraccién vy
transformacién de madera” en la localidad Chapinero es pesimista. El estudio



realizado demostro un descenso en el valor de los ingresos operacionales de las
empresas, las cuales para el periodo 2013-2015, tuvieron un decrecimiento del
15%, como se muestra en la grafica 3. Silvicultura, extraccion y transformacion
de madera: Comparacion Anual de los Ingresos Operacionales y Utilidad neta, de
igual manera, las utilidades marcaron una tendencia de decrecimiento para los
siguientes tres afos.

Gréfica 3. Silvicultura, extraccion y transformacién de madera: Comparacion
Anual de los Ingresos Operacionales y Utilidad neta
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Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

Para los afos 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el
34%,26% y 24% respectivamente del total de los activos totales, mientras que los
activos no corrientes representaron el 66%, 74% y 76%.

Los inventarios representaron a lo largo de estos tres afos el activo corriente de
mayor valor, seguido por los deudores, los activos disponibles, las inversiones y
finalmente los activos diferidos. Ademas, las propiedades de planta y equipo
representaron con un promedio del 34% el activo de mayor valor para el periodo
2013 — 2015.

La determinacion del nivel del capital de trabajo esta relacionada con la liquidez
de la empresa y la exigibilidad de sus deudas. La Liquidez de las empresas del
sector presentd una tendencia decreciente para el periodo objeto de estudio
como se evidencia en la grafica. Silvicultura, extraccién y transformacion de
madera: Indicadores de Liquidez, este indicador representa la capacidad que
tienen las empresas del sector para obtener dinero en efectivo y asi cumplir con
sus obligaciones en un corto plazo.



Los fondos de maniobra calculados para el periodo 2013 - 2018 arrojaron una
tendencia decreciente. A pesar de no ser negativos, generaron la necesidad de
gestionar estrategias que mitigaran la financiacién de los activos no corrientes
de las empresas por medio del endeudamiento con terceros, reduciéndolo un 7%
entre el afio 2013 y 2015.

Para el afo 2013 las empresas tenian 5,16 $ de respaldo en sus activos
corrientes para cada 1 $ del pasivo corriente, mientras que para el afio 2015 las
empresas tenian 4.28 $, se pronostico un decrecimiento del 9% para el 2018.

5.1.4. Sector Construccion, Extraccién y Mineria. El estudio realizado
demostré un decrecimiento en el valor de los ingresos operacionales de las
empresas del 57,24% para el periodo 2013-2015, asi mismo, los rubros de las
utilidades demostraron una caida del 83,4% como se muestra en la gréafica 4.
Sector Construccion, Extraccion y Mineria: Comparacién Anual de los Ingresos
Operacionales y Utilidad neta. Ante tal situacion, las empresas se encargaron de
acelerar el cobro de cartera para solventar la liquidez y poder dar abasto con las
responsabilidades inherentes a la actividad empresarial.

Grafica 4. Sector Construccion, Extraccién y Mineria: Comparaciéon Anual de los
Ingresos Operacionales y Utilidad neta
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Los deudores representaron el activo corriente de mayor valor, seguido por los
activos disponibles, las inversiones y finalmente los activos diferidos, mientras
qgue, las valorizaciones representaron el activo no corriente de mayor valor,
hecho atribuible a la mejora de infraestructura por adecuacion de grandes locales
comerciales y centros de especializacion comercial, construcciones de vias de
acceso y demas mejoras del entorno territorial.



Los fondos de maniobra calculados para el periodo 2013 - 2018 presentaron una
tendencia creciente que indicé la generacion de un flujo de caja capaz para cubrir
las obligaciones a corto plazo. Para el afio 2013 las empresas tenian 2.09 $ de
respaldo en sus activos corrientes para cada 1 $ del pasivo corriente, mientras
gue para el aflo 2015 las empresas tenian 3.35 $, lo cual permitié pronosticar un
crecimiento del 25,94 % en la liquidez de las empresas para el afio 2018.

5.1.5. Sector Agricultura, Ganaderia y Caza. El estudio realizado demostré un
crecimiento en el valor de los ingresos operacionales de las empresas del
82,32% para el periodo 2013-2015, como se muestra en la grafica 5. Sector
Agricultura, Ganaderia y Caza: Comparacion Anual de los Ingresos
Operacionales y Utilidad neta, asi mismo, los rubros de las utilidades
demostraron un crecimiento del 975,31% para el mismo periodo.

Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 10%, 8%
y 6% respectivamente del total de los activos totales, mientras que los activos no
corrientes representaron el 90%, 92% y 94%.

Los inventarios representaron el activo corriente de mayor valor, seguido por los
deudores, los activos disponibles, las inversiones y finalmente los activos
diferidos. Por otro lado, las propiedades de planta y equipo representaron el
activo no corriente de mayor valor, y el de mayor representacién en el total de los
activos pasando de un 73% en el afio 2013 a un 70% en el 2015, esta accion
pudo haber sido determinada por la inversidon en recursos operativos a recuperar
en un plazo prolongado, provocada por la necesidad de generar beneficios
econdmicos futuros.

Los fondos de maniobra calculados para el periodo 2013 - 2018 arrojaron una
tendencia decreciente. A pesar de no ser valores negativos, rubros como las
deudas por pagar a proveedores se incrementaron un 428%, cifra alarmante para
un periodo tan corto.

Para el afio 2013 las empresas tenian 1.48 $ de respaldo en sus activos
corrientes para cada 1 $ del pasivo corriente, mientras que para el afio 2015 las
empresas tenian 1.26 $, lo cual permitié pronosticar un decrecimiento del 4,01%
en la liquidez de las empresas para el aifio 2018.



Grafica 5. Sector Agricultura, Ganaderia y Caza: Comparacion Anual de los
Ingresos Operacionales y Utilidad neta
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5.1.6. Sector Administracion Empresarial y de Consultoria. El estudio
realizado demostré un crecimiento en el valor de los ingresos operacionales de
las empresas del 28,8% para el periodo 2013-2015, sin embargo, los rubros de
las utilidades demostraron un decrecimiento como se muestra en la gréfica.
Sector Administracién Empresarial y de Consultoria: Comparaciéon Anual de los
Ingresos Operacionales y Utilidad neta.

Grafica 6. Sector Administracion Empresarial y de Consultoria: Comparacion
Anual de los Ingresos Operacionales y Utilidad neta
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Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 65%,
62% y 99% respectivamente del total de los activos totales, mientras que los
activos no corrientes representaron el 35%, 38% y 1%.

Los deudores representaron el activo corriente de mayor valor, seguido por los
activos disponibles. Por otro lado, Los deudores con plazos mayores a los 12
meses representaron a lo largo del afio 2014 el activo no corriente de mayor
valor.

En efecto, los fondos de maniobra para el afio 2013 - 2016 fueron positivos, para
entonces las empresas generaban el suficiente flujo de caja para cubrir sus
obligaciones a corto plazo, sin embargo, la situacion cambi6 para el 2017, el
margen de utilidad comenzd a caer, asi mismo, las empresas comenzaron a
tener problemas de liquidez, lo cual pudo haber provocado la busqueda de
financiacion externa para cubrir con las obligaciones.

Para el afo 2013 las empresas tenian 1.70 $ de respaldo en sus activos
corrientes para cada 1 $ del pasivo corriente, mientras que para el afio 2015 las
empresas tenian 1.04 $, lo cual permitié pronosticar un decrecimiento del 15 %
en la liquidez de las empresas para el afio 2018.

5.1.7. Sector Prendas de Vestir. El estudio realizado demostro un
decrecimiento en el valor de los ingresos operacionales de las empresas del 2%
para el periodo 2013-2015, asi mismo, los rubros de las utilidades demostraron
un decrecimiento del 20% para el mismo periodo. , como se muestra en la
grafica. Sector prendas de vestir: comparacion anual de los ingresos
operacionales y utilidad neta,

Gréfica 7. Sector prendas de vestir: comparaciéon anual de los ingresos
operacionales y utilidad neta
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Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 65%,
64% y 63% del total de los activos totales, mientras que los activos no corrientes
representaron el 35%, 36% y 37%. Los Deudores representaron el activo
corriente de mayor valor, seguido por los inventarios, las inversiones, los activos
disponibles y finalmente los activos diferidos.

Por otra parte, las propiedades de planta y equipo representaron el activo no
corriente de mayor valor, representando un promedio del 17% del total de los
activos. Esta accion pudo haber sido determinada por la inversion en recursos
operativos a recuperar en un plazo prolongado, provocada por la necesidad de
generar beneficios econdmicos futuros.

Los fondos de maniobra calculados para el periodo 2013 - 2018 tuvieron una
tendencia de crecimiento lo cual indica la generacién de flujo de caja suficiente
para solventar las obligaciones corto plazo, incluso el exceso de fondos brinda la
posibilidad de financiar los activos corrientes necesarios para el desarrollo de la
actividad empresarial.

Para el afio 2013 las empresas tenian 2,3$ de respaldo en sus activos corrientes
para cada 1% del pasivo corriente, mientras que para el afio 2015 las empresas
tenian 3,08 $, lo cual permitié pronosticar un crecimiento del 15% en la liquidez
de las empresas para el afio 2018.

5.1.8. Sector Productos Alimenticios. El estudio realizado demostré un
crecimiento en el valor de los ingresos operacionales de las empresas del 23%
para el periodo 2013-2015, sin embargo, los rubros de las utilidades demostraron
un decrecimiento del 71% como se muestra en la grafica. Sector Productos
Alimenticios: comparacion anual de los ingresos operacionales y utilidad neta.
Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 52%,
46% y 49% respectivamente del total de los activos totales, mientras que los
activos no corrientes representaron el 48%, 54% y 51%.

Los deudores representaron el activo corriente de mayor valor, seguido por los
inventarios, activos disponibles, inversiones y por dltimo activos diferidos. Por
otra parte, las valorizaciones representaron el activo no corriente de mayor valor,
lo cual se le pudo atribuir a la mejora de la infraestructura por adecuacion de
grandes locales comerciales y centros de especializacion comercial,
construcciones de vias de acceso y demas mejoras del entorno territorial.



Grafica 8. Sector Productos Alimenticios: comparacion anual de los ingresos
operacionales y utilidad neta
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En efecto, Los fondos de maniobra calculados para el periodo 2013 - 2018
presentaron una tendencia creciente que indicé la generacion de un flujo de caja
capaz para cubrir las obligaciones a corto plazo. Para el afio 2013 las empresas
tenian 1,16$% de respaldo en sus activos corrientes para cada 1$ del pasivo
corriente, mientras que para el afio 2015 las empresas tenian 1,34 $, lo cual
permitié pronosticar un crecimiento del 8 % en la liquidez de las empresas para
el afio 2018.

5.1.9. Sector Productos de Metal El estudio realizado demostré un crecimiento
en el valor de los ingresos operacionales de las empresas es del 2% para el
periodo 2013-2015, como se muestra en la grafica. Sector Productos de metal:
comparaciéon anual de los ingresos operacionales y utilidad neta, asi mismo, los
rubros de las utilidades demostraron un crecimiento del 59%.

Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 88%,
89% y 91% respectivamente del total de los activos totales, mientras que los
activos no corrientes representaron el 12%, 11% y 9%.

Los deudores representaron a lo largo de estos tres afios el activo corriente de
mayor valor y 53% en promedio del total de los activos, seguido por los
inventarios, activos disponibles, inversiones y por ultimo activos diferidos. Las
propiedades de planta y equipo representaron el activo no corriente de mayor
valor, esta accion pudo haber sido determinada por la inversion en recursos
operativos a recuperar en un plazo prolongado, provocada a su vez por la
necesidad de generar beneficios economicos futuros.



Grafica 9. Sector Productos de metal: comparacion anual de los ingresos
operacionales y utilidad neta
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Los fondos de maniobra calculados para el periodo 2013 - 2018 arrojan una
tendencia positiva, lo cual indica la generacion del flujo de caja suficiente para
pagar las deudas a corto plazo e incluso financiar algunos activos corrientes.
Para el afo 2013 las empresas tenian 1,85 $ de respaldo en sus activos
corrientes para cada 1 $ del pasivo corriente, mientras que para el afio 2015 las
empresas tenian 2,79 $, lo cual permitié pronosticar un crecimiento del 33,45 %
en la liquidez de las empresas para el afio 2018.

5.1.10. Sector Productos de Plastico y Caucho. El estudio realizado
demostro para el periodo 2013-2015 un decrecimiento en el valor de los ingresos
operacionales de las empresas del 33%, asi mismo, los rubros de las utilidades
demostraron un decrecimiento para el mismo periodo como se muestra en la
grafica. Sector Productos de plastico y caucho: comparacion anual de los
ingresos operacionales y utilidad neta

Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 23%,
78% y 13% respectivamente del total de los activos totales, mientras que los
activos no corrientes representaron el 77%, 22% y 87%.

Los deudores representaron el activo corriente de mayor valor, seguido por los
activos disponibles, inventarios y por ultimo activos diferidos. Los Activos
diferidos representaron el activo no corriente de mayor valor, esta accion pudo
haber sido determinada por las estrategias de financiacion que las empresas del
sector debieron tomar para contrarrestar la crisis tras la disminucién drastica de
sus utilidades.



Desde el 2013 las empresas requirieron de la financiacion de sus activos no
corrientes pues no generaron el suficiente flujo de caja para pagar deudas a
corto plazo. Para ese mismo afo, las empresas tenian 0.23 $ de respaldo en sus
activos corrientes para cada 1 $ del pasivo corriente, mientras que para el afo
2015 las empresas tenian 0.18 $, lo cual permitié pronosticar un crecimiento del
10,52 % en la liquidez de las empresas para el aifio 2018.

Grafica 10. Sector Productos de plastico y caucho: comparacién anual de los
ingresos operacionales y utilidad neta

1.500.000 200,000
100,000

1.000.000

500.000 -100.000

-200.000

5 -300.000
-400.000

-500.000

2013 2014 2015 2016

-500.000

-1.000 000 -500.000

s [N GRES0S OPERACIONALES =———UTILIDAD NETA

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

5.1.11. Sector Productos Quimicos. El estudio realizado demostré un
crecimiento en el valor de los ingresos operacionales de las empresas del 47,6%
para el periodo 2013-2015, asi mismo, los rubros de las utilidades demostraron
un crecimiento como se muestra en la grafica Sector Productos quimicos:
comparacién anual de los ingresos operacionales y utilidad neta.

Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 53%, del
total de los activos totales, mientras que los activos no corrientes representaron
el 47%. Los deudores representaron el activo corriente de mayor valor, seguido
por los activos disponibles, los inventarios, las inversiones y finalmente los
activos diferidos.

Por otra parte, los activos intangibles representaron a lo largo de estos tres afios
el activo no corriente de mayor valor, esta accion pudo haber sido determinada
por la inversién en marcas de identificacion empresarial.



Grafica 11. Sector Productos quimicos: comparacion anual de los ingresos
operacionales y utilidad neta
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Los fondos de maniobra calculados para el periodo 2013 - 2018 fueron estables
con una orientacion positiva que refleja el cimulo de capital en forma liquida.

Los indicadores de liquidez, para el afio 2013 las empresas tenian 4,36 $ de
respaldo en sus activos corrientes para cada 1 $ del pasivo corriente, mientras
gue para el afio 2015 las empresas tenian 2,36 $, lo cual permitié pronosticar un
decrecimiento del 11,35 % en la liquidez de las empresas para el afio 2018.

5.1.12. Sector Transporte Terrestre y de Carga. El estudio realizado
demostré un crecimiento en el valor de los ingresos operacionales de las
empresas del 0,50% para el periodo 2013-2015, sin embargo, la utilidad neta
tuvo una caida significativa para el mismo periodo como se muestra en la grafica
12. Sector Transporte terrestre y de carga: comparacion anual de los ingresos
operacionales y utilidad neta

Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 56%,
54% y 57% respectivamente del total de los activos totales, mientras que los
activos no corrientes representaron el 44%, 46% y 43%. Los deudores
representaron el activo corriente de mayor valor, seguido por los activos
disponibles, los inventarios, las inversiones y finalmente activos diferidos.

Por otra parte, las propiedades de planta y equipo representaron el activo no
corriente de mayor valor, y el 24% en promedio de los Activos Totales.



Grafica 12. Sector Transporte terrestre y de carga: comparacion anual de los
ingresos operacionales y utilidad neta
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Los fondos de maniobra calculados para el periodo 2013 - 2018 marcan una
tendencia creciente, lo cual indica que las empresas han generado un flujo de
caja suficiente para pagar las deudas a corto plazo y podran utilizarlo para
financiar los rubros inherentes a su actividad econémica en caso de necesitarlo.

Para el afio 2013 las empresas tenian 2.35 $ de respaldo en sus activos
corrientes para cada 1 $ del pasivo corriente, mientras que para el afio 2015 las
empresas tenian 2.16 $, lo cual permitié pronosticar un decrecimiento del 1,34 %
en la liquidez de las empresas para el afio 2018.

5.1.13. Sector Maquinaria y Equipo. El estudio realizado demostr6 un
decrecimiento en el valor de los ingresos operacionales de las empresas del
18,3% para el periodo 2013-2015, sin embargo, los rubros de las utilidades
demostraron un crecimiento del 23,6% para el mismo periodo y se prevé una
estabilizacién en el comportamiento de las utilidades. , como se muestra en la
grafica 13. Sector maquinaria y equipo: comparacion anual de los ingresos
operacionales y utilidad neta

Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 58%, del
total de los activos totales, mientras que los activos no corrientes representaron
el 42%. Los deudores representaron a lo largo de estos tres afos el activo
corriente de mayor valor, seguido por los inventarios, activos disponibles, activos
diferidos y por altimo inversiones.



Grafica 13. Sector maquinaria y equipo: comparaciéon anual de los ingresos
operacionales y utilidad neta
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Por otra parte, las propiedades de planta y equipo representaron a lo largo de
estos tres afos el activo no corriente de mayor valor, esta accién pudo haber
sido determinada por la inversion en recursos operativos a recuperar en un plazo
prolongado, provocada por la necesidad de generar beneficios econdmicos
futuros.

Los fondos de maniobra calculados para el periodo 2013 - 2018 fueron positivos,
lo cual indica que las empresas estan generando el flujo de caja suficiente para
pagar las deudas a corto plazo.

Para el afio 2013 las empresas tenian 1.65 $ de respaldo en sus activos
corrientes para cada 1 $ del pasivo corriente, mientras que para el afio 2015 las
empresas tenian 2.31 $, lo cual permitié pronosticar un crecimiento del 15,66 %
en la liquidez de las empresas para el afio 2018.

5.1.14. Sector Fabricacién de Muebles, Colchones y Somieres.

El estudio realizado demostr6 un decrecimiento en el valor de los ingresos
operacionales de las empresas del 10,70% para el periodo 2013-2015, asi
mismo, los rubros de las utilidades demostraron un decrecimiento del 277,57%
como se muestra en la gréfica 14. Sector Fabricacion de Muebles, Colchones y
Somieres: comparacion anual de los ingresos operacionales y utilidad.

Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 56%,
62% y 57% respectivamente del total de los activos totales, mientras que los
activos no corrientes representaron el 44%, 38% y 43%. Los deudores
representaron el activo corriente de mayor valor, seguido por los inventarios,
activos disponibles, inversiones y por ultimo activos diferidos.



Grafica 14. Fabricacion de Muebles, Colchones y Somieres: comparacion anual
de los ingresos operacionales y utilidad neta
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Por otra parte, las valorizaciones representaron a lo largo de estos tres afios el
activo no corriente de mayor valor, lo cual se le puede atribuir a la mejora de la
infraestructura por adecuacion de grandes locales comerciales y centros de
especializacion comercial, construcciones de vias de acceso y demas mejoras
del entorno territorial.

Los fondos de maniobra calculados para el periodo 2013 - 2018 fueron positivos,
lo cual indica que las empresas estan generando el flujo de caja suficiente para
pagar las deudas a corto plazo. Para el afio 2013 las empresas tenian 1.41 $ de
respaldo en sus activos corrientes para cada 1 $ del pasivo corriente, mientras
qgue para el afio 2015 las empresas tenian 1.78 $. Los antecedentes permitieron
pronosticar un decrecimiento del 190,7% en la liquidez de las empresas para el
afo 2018.

5.1.15. Sector Fabricacion Textil. El estudio realizado demostr6 un
crecimiento en el valor de los ingresos operacionales de las empresas del
34,16% para el periodo 2013-2015, sin embargo, los rubros de las utilidades
demostraron un decrecimiento, como se muestra en la grafica 15. Sector
Fabricacion Textil: comparacion anual de los ingresos operacionales y utilidad
neta Gréfico.

Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 60%,
63% y 65% respectivamente del total de los activos totales, mientras que los
activos no corrientes representaron el 40%, 37% y 35%.



Las inversiones representaron a lo largo de estos tres afios el activo corriente de
mayor valor, seguido por los deudores, los inventarios, activos disponibles y por
ultimo activos diferidos.

Gréfica 15. Sector fabricacion textil: comparacion anual de los ingresos
operacionales y utilidad neta
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Por otra parte, las valorizaciones representaron a lo largo de estos tres afios el
activo no corriente de mayor valor, lo cual se debe a la mejora de la
infraestructura por adecuacion de grandes locales comerciales y centros de
especializacion comercial, construcciones de vias de acceso y demas mejoras
del entorno territorial.

Los fondos de maniobra calculados para el periodo 2013 - 2018 fueron positivos,
lo cual indica la generacién del flujo de caja suficiente para pagar las deudas a
corto plazo. Para el afilo 2013 las empresas tenian 6.69 $ de respaldo en sus
activos corrientes para cada 1 $ del pasivo corriente, mientras que para el afio
2015 las empresas tenian 9.32 $, lo cual permitié pronosticar un crecimiento del
12,91 % en la liquidez de las empresas para el afio 2018.

5.1.16. Sector Actividades Inmobiliarias. El estudio realizado demostré
un crecimiento en el valor de los ingresos operacionales de las empresas del
4,8% para el periodo 2013-2015, sin embargo, los rubros de las utilidades
demostraron una caida del 90,8% como se muestra en la gréfica 16. Sector
Actividades inmobiliarias: comparacion anual de los ingresos operacionales y
utilidad neta,

Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 15%, 7%
y 0% respectivamente del total de los activos totales, mientras que los activos no
corrientes representaron el 85%, 93% y 99%. Los activos disponibles



representaron el activo corriente de mayor valor, seguido por los deudores, los
inventarios, activos diferidos y por ultimo inversiones.

Grafica 16. Sector Actividades inmobiliarias: comparacion anual de los ingresos
operacionales y utilidad neta
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Por otra parte, las valorizaciones representaron a lo largo de estos tres afios el
activo no corriente de mayor valor, lo cual se debe a la mejora de la
infraestructura por adecuacion de grandes locales comerciales y centros de
especializacion comercial, construcciones de vias de acceso y demas mejoras
del entorno territorial.

En efecto, los fondos de maniobra para el afio 2013 fueron positivos, para
entonces las empresas generaban el suficiente flujo de caja para cubrir sus
obligaciones a corto plazo, sin embargo, la situacion cambi6é para el 2014, el
margen de utilidad comenz6 a caer, asi mismo, las empresas comenzaron a
tener problemas de liquidez y a solventar dicha carencia con financiacion
externa.

Para el afio 2013 las empresas tenian 2.80 $ de respaldo en sus activos
corrientes para cada 1 $ del pasivo corriente, mientras que para el afio 2015 las
empresas debian 0.04 $, lo cual permiti6 pronosticar un decrecimiento del
614,20% en la liquidez de las empresas para el afio 2018.

5.1.17. Sector Salud. EIl estudio realizado demostré un crecimiento en el
valor de los ingresos operacionales de las empresas del 10,82% para el periodo
2013-2015, asi mismo, los rubros de las utilidades demostraron un crecimiento



del 33,47% como se muestra en la grafica 17. Sector salud: comparacién anual
de los ingresos operacionales y utilidad neta para el mismo periodo.

Gréfica 17. Sector salud: comparacién anual de los ingresos operacionales y
utilidad neta
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Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 66%,
73% y 83% respectivamente del total de los activos totales, mientras que los
activos no corrientes representaron el 34%, 27% y 17%. Los activos disponibles
representaron el activo corriente de mayor valor, seguido por los deudores, los
inventarios, activos diferidos y por ultimo inversiones.

Por otra parte, las propiedades de planta y equipo representaron el activo no
corriente de mayor valor, esta accion pudo haber sido determinada por la
inversidn en recursos operativos a recuperar en un plazo prolongado, provocada
por la necesidad de generar beneficios econdmicos futuros.

Los fondos de maniobra calculados para el periodo 2013 - 2018 fueron positivos,
lo cual indica una generacion del flujo de caja suficiente para pagar las deudas a
corto plazo. Para el afio 2013 las empresas tenian 2.41 $ de respaldo en sus
activos corrientes para cada 1 $ del pasivo corriente, mientras que para el afio
2015 las empresas tenian 2.70 $, de acuerdo a los antecedentes histéricos se
pronosticé un decrecimiento del 0.61 % en la liquidez de las empresas para el
afio 2018.

5.1.18. Sector Almacenamiento y Transporte. El estudio realizado
demostré un crecimiento en el valor de los ingresos operacionales de las
empresas del 2,52% para el periodo 2013-2015, asi mismo, los rubros de las
utilidades demostraron un crecimiento del 84,58% como se muestra en la grafica
18. Sector Almacenamiento y Transporte: comparacion anual de los ingresos
operacionales y utilidad neta



Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 73%,
78% y 79% respectivamente del total de los activos totales, mientras que los
activos no corrientes representaron el 27%, 22% vy 21%

Gréfica 18. Sector Almacenamiento y Transporte: comparacion anual de los
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Los deudores representaron el activo corriente de mayor valor, seguido por los
activos disponibles. Las propiedades de planta y equipo representaron el activo
no corriente de mayor valor, esta accion pudo haber sido determinada por la
inversién en recursos operativos a recuperar en un plazo prolongado, provocada
por la necesidad de generar beneficios econdmicos futuros.

Los fondos de maniobra calculados para el periodo 2013 - 2018 fueron positivos,
lo cual indica la generacion de flujo de caja suficiente para cubrir con las
obligaciones inmediatas e incluso financiar algunos activos corrientes de ser
necesario. Para el afio 2013 las empresas tenian 1.16 $ de respaldo en sus
activos corrientes para cada 1 $ del pasivo corriente, mientras que para el afo
2015 las empresas tenian 1.58 $, lo cual permitié pronosticar un crecimiento del
10,36 % en la liquidez de las empresas para el afio 2018.

5.2. LOCALIDAD BARRIOS UNIDOS

5.2.1. Sector Comercio, mantenimiento y Reparacion. El estudio demostré
gue aunque durante el afio 2014 se presentd un decrecimiento del 0.16% en el
valor de los ingresos operacionales de las empresas, la gestion financiera logré
incrementar los rubros de las utilidades en 1.57%, consolidando una tendencia
de crecimiento para los siguientes tres afos.



Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 69% del
total de los activos totales, mientras que los activos no corrientes representaron
el 31%. Los inventarios representaron el activo corriente de mayor valor, seguido
por los deudores, los activos disponibles, las inversiones y finalmente los activos
diferidos.

Gréfica 19. Sector Comercio, mantenimiento y Reparacion: comparacion anual
de los ingresos operacionales y utilidad neta
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Por otra parte, las propiedades de planta y equipo representaron el activo no
corriente de mayor valor, con una disminucion leve en el afio 2014 y un posterior
aumento para el afio 2015. También se puedo apreciar el crecimiento de las
valorizaciones de los activos, que pasaron de ser el 9% de los activos no
corrientes en el afio 2013 al 11% en el afio 2015, fendmeno atribuible a la
mejora de la infraestructura de los negocios, adecuacion de grandes locales
comerciales y centros de especializacidbn comercial, construcciones de vias de
acceso y demas mejoras del entorno territorial.

En efecto, los fondos de maniobra para el afio 2013 - 2018 fueron positivos, para
entonces las empresas generan el suficiente flujo de caja para cubrir sus
obligaciones a corto plazo. Un aspecto a tener en cuenta es la estacionalidad del
tipo de negocio a los que se dedican las empresas, ya que los grandes rubros
gue solventan las deudas y obligaciones de las empresas se ven efectuadas en
lapsos superiores a los 45 dias®®.

Para el afio 2013 las empresas tenian 1.97 $ de respaldo en sus activos
corrientes para cada 1$ del pasivo corriente, mientras que para el afio 2015 las

55FORNERO, Ricardo A. Estacionalidad recursos no operativos y empresas con varios negocios
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empresas tenian 2.04 $, lo cual permitié pronosticar un crecimiento del 0,87% en
la liquidez de las empresas para el afio 2018.

5.2.2. Sector Actividades de publicidad, edicion, editorial e impresion. El
estudio realizado indico para el periodo 2013-2015 un decrecimiento en el valor
de los ingresos operacionales de las empresas del 3%, asi mismo, las utilidades
demostraron un decrecimiento del 50% como se muestra en la gréafica 20. Sector
actividades de publicidad, edicion, editorial e impresion: comparacion anual de
los ingresos operacionales y utilidad neta.

Grafica 20. Sector actividades de publicidad, edicidn, editorial e impresion:
comparacién anual de los ingresos operacionales y utilidad neta
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Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 48%,
46% y el 42% respectivamente del total de los activos totales, mientras que los
activos no corrientes representaron el 52%, 54% y 58%.

Los deudores representaron a lo largo de estos tres afios el activo corriente de
mayor valor, seguido por los inventarios, las inversiones, los activos disponibles,
y finalmente los activos diferidos. Ademas, las propiedades de planta y equipo
representaron el activo no corriente de mayor valor, pasando de un 33% en el
afio 2013 a un 38% en el 2015, esta accion pudo haber sido determinada por la
inversidn en recursos operativos a recuperar en un plazo prolongado, provocada
por la necesidad de generar beneficios econdmicos futuros.

En efecto, los fondos de maniobra para el afio 2013 - 2018 fueron positivos, para
entonces las empresas generaron el suficiente flujo de caja para cubrir sus
obligaciones a corto plazo, sin embargo, estos datos arrojaron una tendencia



decreciente, para el 2016, el margen de utilidad comenzé a caer, asi mismo, las
empresas comenzaron a tener problemas de liquidez y a solventar dicha
carencia con financiacion externa.

Para el afio 2013 las empresas tenian 1.48% de respaldo en sus activos
corrientes para cada 1$ del pasivo corriente, mientras que para el afio 2015 las
empresas tenian 1.06%, lo cual permiti6 pronosticar un decrecimiento del -
10,61% en la liquidez de las empresas para el aifio 2018.

5.2.3. Sector Silvicultura, extracciéon y transformacion de madera. El
estudio realizado demostr6 un descenso de 51,80% en el valor de los ingresos
operacionales de las empresas para el periodo 2013 - 2015, de igual manera, las
utilidades, se vieron marcadas por una tendencia decreciente del 33% como se
evidencia en la grafica 21. Sector silvicultura, extraccion y transformacién de
madera: Comparacion Anual de los Ingresos Operacionales y la Utilidad neta

Grafica 21. Sector silvicultura, extraccion y transformacion de madera:
Comparacion Anual de los Ingresos Operacionales y la Utilidad neta
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Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 8%, 6%
y 6% del total de los activos totales, mientras que los activos no corrientes
representaron el 92, 94% y 94% del total de los activos respectivamente. Los
inventarios el activo corriente de mayor valor, seguido por los deudores y los
activos disponibles.

Por otro lado, las valorizaciones representaron el activo no corriente de mayor
valor, ocupando para el mismo periodo un 45% en promedio del total de los
activos.

El valor del fondo de maniobra calculado para el 2013 fue negativo, indicando la
crisis de liquidez por la que atravesaban las empresas, sin embargo, el



prondstico realizado evidencia un aumento paulatino del capital de trabajo, esto
permite inferir la necesidad de implementar estrategias para la gestion del flujo
de efectivo en la empresa, pues se evidencia un decrecimiento del 21,7% en la
liquidez de las empresas para el afio 2018.

Para el afio 2013 las empresas tenian 0,15 $ de respaldo en sus activos
corrientes para cada 1$ del pasivo corriente, mientras que para el afio 2015 las
empresas tenian 0.12 $, .

5.2.4. Sector Construccion, Extraccién y Mineria. El estudio realizado
demostré un decrecimiento en el valor de los ingresos operacionales de las
empresas del 13,6% para el periodo 2013-2015, como se muestra en la gréfica.
Grafico 22. Sector Construccion, Extraccién y Mineria: comparacion anual de los
ingresos operacionales y utilidad neta, asi mismo, los rubros de las utilidades
demostraron un decrecimiento del 8,36% para el mismo periodo.

Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 68%, del
total de los activos totales, mientras que los activos no corrientes representaron
el 32%.

Gréfica 22. Sector Construccién, Extraccién y Mineria: comparacion anual de los
ingresos operacionales y utilidad neta
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Los deudores representaron a lo largo de estos tres afios el activo corriente de
mayor valor, seguido por activos disponibles y los inventarios. Las valorizaciones



representaron el activo no corriente de mayor valor, pasando de un 17% en el
afo 2013 a un 25% en el 2015, esta accion pudo haber sido determinada por la
mejora de la infraestructura, por adecuacion de grandes locales comerciales y
centros de especializacion comercial, construcciones de vias de acceso y demas
mejoras del entorno territorial.

En efecto, los fondos de maniobra para el afio 2013 - 2018 tuvieron una
tendencia creciente positiva, para entonces las empresas generaron el suficiente
flujo de caja para cubrir sus obligaciones a corto plazo. Para el afio 2013 las
empresas tenian 1.88 $ de respaldo en sus activos corrientes para cada 1 $ del
pasivo corriente, mientras que para el afio 2015 las empresas tenian 3.01 $, lo
cual permiti6 pronosticar un decrecimiento del 3,51 % en la liquidez de las
empresas para el afio 2018.

5.2.5. Sector Cuero y Calzado El estudio realizado demostré un crecimiento en
el valor de los ingresos operacionales de las empresas del 13,6% para el periodo
2013-2015, como se muestra en la gréfica 23. Sector: Cuero y Calzado Variacion
Anual de los Ingresos Operacionales, asi mismo, los rubros de las utilidades
demostraron un decrecimiento del 57,65% para el mismo periodo.

Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 83%, del
total de los activos totales, mientras que los activos no corrientes representaron
el 17%. Los deudores representaron a lo largo de estos tres afios el activo
corriente de mayor valor, seguido por los inventarios, activos disponibles y las
inversiones.

Gréfica 23. Sector cuero y calzado: comparacion anual de los ingresos
operacionales y utilidad neta
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Por otra parte, las propiedades de planta y equipo representaron el activo no
corriente de mayor valor, con un 15%, esta accion pudo haber sido determinada
por la inversion en recursos operativos a recuperar en un plazo prolongado,
provocada por la necesidad de generar beneficios econdémicos futuros.

En efecto, los fondos de maniobra para el afio 2013 - 2018 fueron positivos, para
entonces las empresas generaron el suficiente flujo de caja para cubrir sus
obligaciones a corto plazo.

Por otro lado los indicadores de liquidez, para el afio 2013 las empresas tenian
1.83 $ de respaldo en sus activos corrientes para cada 1 $ del pasivo corriente,
mientras que para el afio 2015 las empresas tenian 2.82 $, lo cual permitio
pronosticar un crecimiento del 7,14 % en la liquidez de las empresas para el afo
2018.

5.2.6. Sector Administracion Empresarial y de Consultoria. El estudio
realizado demostr6 un decrecimiento en el valor de los ingresos operacionales de
las empresas del 8% para el periodo 2013-2015, asi mismo, los rubros de las
utilidades demostraron un decrecimiento del 5% como se muestra en la grafica
24. Sector Administracion Empresarial y de Consultoria: comparacion anual de
los ingresos operacionales y utilidad neta.

Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 77%,
84% y 85% respectivamente del total de los activos totales, mientras que los
activos no corrientes representaron el 23%, 16% y 15%.

Grafica 24. Sector Administracion Empresarial y de Consultoria: comparacion
anual de los ingresos operacionales y utilidad neta
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Los deudores representaron a lo largo de estos tres afios el activo corriente de
mayor valor, seguido por los activos disponibles. Por otro lado, los activos
diferidos representaron a lo largo de estos tres afios el activo no corriente de
mayor valor, pasando de un 12% en el afio 2013 a un 5% en el 2015, esta accion
pudo haber sido determinada por gastos o costos pagados por anticipado tales
como arrendamiento, seguros, papeleria, entre otros.

En efecto, los fondos de maniobra para el afio 2013 - 2018 fueron positivos, para
entonces las empresas generaron el suficiente flujo de caja para cubrir sus
obligaciones a corto plazo.

Por otro lado los indicadores de liquidez, para el afio 2013 las empresas tenian
1.27 $ de respaldo en sus activos corrientes para cada 1 $ del pasivo corriente,
mientras que para el afio 2015 las empresas tenian 1.68 $, lo cual permitid
pronosticar un crecimiento del 22 % en la liquidez de las empresas para el afo
2018.

5.2.7. Sector Prendas de Vestir El estudio realizado demostr6 un
decrecimiento en el valor de los ingresos operacionales de las empresas es del -
8% para el periodo 2013-2015, como se muestra en la grafica 25. Sector
Prendas de vestir: comparacion anual de los ingresos operacionales y utilidad
neta, asi mismo, los rubros de las utilidades demostraron un decrecimiento del
22% para el mismo periodo.

Gréfica 25. Sector Prendas de vestir: comparacion anual de los ingresos
operacionales y utilidad neta
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Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 62%,
60% y 68% respectivamente del total de los activos totales, mientras que los
activos no corrientes representaron el 38%, 40% y 32%.



Los inventarios representaron el activo corriente de mayor valor, seguido por los
deudores, activos disponibles y por ultimo las inversiones. Por otra parte, las
propiedades de planta y equipo representaron el activo no corriente de mayor
valor, pasando de un 33% en el afio 2013 a un 19% en el 2015, esta accion pudo
haber sido determinada por la inversién en recursos operativos a recuperar en un
plazo prolongado, provocada por la necesidad de generar beneficios
economicos futuros.

En efecto, los fondos de maniobra para el afio 2013 - 2018 fueron positivos, para
entonces las empresas generaron el suficiente flujo de caja para cubrir sus
obligaciones a corto plazo.

Por otro lado los indicadores de liquidez, para el afio 2013 las empresas tenian
1.33 $ de respaldo en sus activos corrientes para cada 1 $ del pasivo corriente,
mientras que para el afio 2015 las empresas tenian 1.47 $, lo cual permitid
pronosticar un crecimiento del 7 % en la liquidez de las empresas para el afo
2018.

5.2.8. Sector Productos Alimenticios. EIl estudio realizado demostré un
crecimiento en el valor de los ingresos operacionales de las empresas es del 3%
para el periodo 2013-2015, asi mismo, los rubros de las utilidades demostraron
un crecimiento del 139% para el mismo periodo como se muestra en la grafica
26. Sector Productos Alimenticios: comparacion anual de los ingresos
operacionales y utilidad neta

Grafica 26. Sector Productos Alimenticios: comparacién anual de los ingresos
operacionales y utilidad neta
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Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 19%,
17% y 15% respectivamente del total de los activos totales, mientras que los
activos no corrientes representaron el 81%, 83% y 85%.

Los deudores representaron a lo largo de estos tres afios el activo corriente de
mayor valor, seguido por los inventarios, activos disponibles, activos diferidos y
por ultimo inversiones. Por otra parte, las inversiones representaron el activo no
corriente de mayor valor, pasando de un 39% en el afio 2013 a un 38% en el
2015, esta accion pudo haber sido determinada por la adquisicion de valores
de renta fija a largo plazo, acciones y aportes de capital.

En efecto, los fondos de maniobra para el afio 2013 fueron negativos, para
entonces las empresas necesitaron de la financiacion de sus activos no
corrientes pues no generaban el suficiente flujo de caja para pagar las deudas a
corto plazo.

Por otro lado los indicadores de liquidez, para el afio 2013 las empresas tenian
0.83 $ de respaldo en sus activos corrientes para cada 1 $ del pasivo corriente,
mientras que para el afio 2015 las empresas tenian 0.87 $, lo cual permitid
pronosticar un crecimiento del 2,35 % en la liquidez de las empresas para el afo
2018.

5.2.9. Sector Productos de Metal. El estudio realizado demostr6 un
decrecimiento en el valor de los ingresos operacionales de las empresas es del -
11% para el periodo 2013-2015, asi mismo, los rubros de las utilidades
demostraron un decrecimiento del 42% para el mismo periodo, como se muestra
en la grafica 27. Sector Productos de Metal: comparacién anual de los ingresos
operacionales y utilidad neta

Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 63%,
59% y 61% respectivamente del total de los activos totales, mientras que los
activos no corrientes representaron el 37%, 41% y 39%.

Los deudores representaron a lo largo de estos tres afios el activo corriente de
mayor valor, seguido por los inventarios, activos disponibles, activos diferidos y
por ultimo inversiones. Por otro lado, las propiedades de planta y equipo
representaron el activo no corriente de mayor valor, esta accion pudo haber sido
determinada por la inversion en recursos operativos a recuperar en un plazo
prolongado, provocada por la necesidad de generar beneficios econémicos
futuros.



Grafica 27. Sector productos de metal: comparacion anual de los ingresos
operacionales y utilidad neta
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Los fondos de maniobra calculados para el periodo 2013 - 2018 tuvieron una
tendencia de crecimiento lo cual indica la generacion de flujo de caja suficiente
para solventar las obligaciones corto plazo, incluso el exceso de fondos brinda la
posibilidad de financiar los activos corrientes necesarios para el desarrollo de la
actividad empresarial.

Por otro lado los indicadores de liquidez, para el afio 2013 las empresas tenian
1.34 $ de respaldo en sus activos corrientes para cada 1 $ del pasivo corriente,
mientras que para el afio 2015 las empresas tenian 1.43 $, lo cual permitio
pronosticar un crecimiento del 5,19 % en la liquidez de las empresas para el afio
2018.

5.2.10. Sector Productos de Papel y Carton. El estudio realizado
demostré6 un decrecimiento en el valor de los ingresos operacionales de las
empresas del 6% para el periodo 2013-2015, asi mismo, los rubros de las
utilidades demostraron un decrecimiento del 37% como se muestra en la gréfica
28. Sector Productos de Papel y Carton: comparaciéon anual de los ingresos
operacionales y utilidad neta.

Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 94%,
91% y 96% respectivamente del total de los activos totales, mientras que los
activos no corrientes representaron el 6%, 9% y 4%.

Los deudores representaron a lo largo de estos tres afios el activo corriente de
mayor valor, seguido por los inventarios, activos disponibles, activos diferidos y
por ultimo inversiones. Por otra parte, las propiedades de planta y equipo
representaron el activo no corriente de mayor valor, esta accion pudo haber sido
determinada por la inversion en recursos operativos a recuperar en un plazo



prolongado, provocada por la necesidad de generar beneficios econdémicos
futuros.

Grafica 28. Sector productos de papel y cartdbn: comparacion anual de los
ingresos operacionales y utilidad neta
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En efecto, los fondos de maniobra para el afio 2013 - 2018 fueron positivos, para
entonces las empresas generaron el suficiente flujo de caja para cubrir sus
obligaciones a corto plazo.

Por otro lado los indicadores de liquidez, para el afio 2013 las empresas tenian
3.77 $ de respaldo en sus activos corrientes para cada 1 $ del pasivo corriente,
mientras que para el afio 2015 las empresas tenian 7.54 $, lo cual permitio
pronosticar un decrecimiento del -131.24 % en la liquidez de las empresas para
el afio 2018.

5.2.11. Sector Productos de Plastico y Caucho. El estudio realizado
demostré un crecimiento en el valor de los ingresos operacionales de las
empresas es del 4% para el periodo 2013-2015, asi mismo, los rubros de las
utilidades demostraron un crecimiento de 40% para el mismo periodo. como se
muestra en la grafica 29. Sector Productos de Plastico y Caucho: comparacion
anual de los ingresos operacionales y utilidad neta.

Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 66%,
60% y 64% respectivamente del total de los activos totales, mientras que los
activos no corrientes representaron el 34%, 40% y 36%.

Los deudores representaron a lo largo de estos tres afios el activo corriente de
mayor valor, seguido por activos disponibles, los inventarios, las inversiones y los
activos diferidos. Ademas, las propiedades de planta y equipo representaron a lo
largo de estos tres afos el activo no corriente de mayor valor, pasando de un



18% en el aflo 2013 a un 23% en el 2015, esta accion pudo haber sido
determinada por la inversion en recursos operativos a recuperar en un plazo
prolongado, provocada por la necesidad de generar beneficios econdmicos
futuros.

Grafica 29. Sector productos de plastico y caucho: comparacion anual de los
ingresos operacionales y utilidad neta
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Los fondos de maniobra calculados para el periodo 2013 - 2018 tuvieron una
tendencia creciente lo cual indica la generacion de flujo de caja suficiente para
solventar las obligaciones corto plazo, incluso el exceso de fondos brinda la
posibilidad de financiar los activos corrientes necesarios para el desarrollo de la
actividad empresarial.

Por otro lado los indicadores de liquidez, para el afio 2013 las empresas tenian
1.49 $ de respaldo en sus activos corrientes para cada 1 $ del pasivo corriente,
mientras que para el afio 2015 las empresas tenian 1.40 $, lo cual permitio
pronosticar un decrecimiento del -1,09 % en la liquidez de las empresas para el
afo 2018.

5.2.12. Sector Productos Quimicos. El estudio realizado demostré un
crecimiento en el valor de los ingresos operacionales de las empresas es del
8,23% para el periodo 2013-2015, asi mismo, los rubros de las utilidades
demostraron un crecimiento como se muestra en la grafica 30. Sector productos
guimicos: comparacion anual de los ingresos operacionales y utilidad neta.

Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 78%,
64% y 62% respectivamente del total de los activos totales, mientras que los
activos no corrientes representaron el 22%, 36% y 38%. Los deudores



representaron a lo largo de estos tres afos el activo corriente de mayor valor,
seguido por los inventarios, activos disponibles, inversiones y por ultimo activos
diferidos.

Por otra parte, las propiedades de planta y equipo representaron a lo largo de
estos tres afos el activo no corriente de mayor valor, esta accion pudo haber
sido determinada por la inversion en recursos operativos a recuperar en un plazo
prolongado, provocada por la necesidad de generar beneficios economicos
futuros.

Gréfica 30. Sector productos quimicos: comparacion anual de los ingresos
operacionales y utilidad neta
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Los fondos de maniobra calculados para el periodo 2013 - 2018 tuvieron una
tendencia de crecimiento lo cual indica la generacion de flujo de caja suficiente
para solventar las obligaciones corto plazo, incluso el exceso de fondos brinda la
posibilidad de financiar los activos corrientes necesarios para el desarrollo de la
actividad empresarial.

Para el afio 2013 las empresas tenian 1.66 $ de respaldo en sus activos
corrientes para cada 1 $ del pasivo corriente, mientras que para el afio 2015 las
empresas tenian 1.62 $, lo cual permitié pronosticar un decrecimiento del -2,05
% en la liquidez de las empresas para el afio 2018.

5.2.13. Sector de Transporte terrestre de carga. El estudio realizado
demostré un decrecimiento en el valor de los ingresos operacionales de las
empresas del 50,85% para el periodo 2013-2015, sin embargo, los rubros de las
utilidades demostraron un crecimiento del 46.70% para el mismo periodo como
se muestra en la grafica 31. Sector transporte terrestre de carga: comparacion
anual de los ingresos operacionales y utilidad neta.



Grafica 31. Sector transporte terrestre de carga: comparacion anual de los
ingresos operacionales y utilidad neta

2.000.000 T00.000
1.500.000 600.000
500.000
1.000.000
400.000
500.000 1 200.000
o | ?. 200.000
-500.000 2013 2014 ] 2I7 2 100.000
4]
-1.000.000
-100.000
-1.500.000 -200.000
-2.000.000 -300.000
mm (NGRESOS OPERACIONALES  =——UTILIDAD NETA

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 51% del
total de los activos totales, mientras que los activos no corrientes representaron
el 49%. Las inversiones representaron a lo largo de estos tres afos el activo
corriente de mayor valor, seguido por los deudores, activos disponibles,
inventarios y por ultimo activos diferidos.

Por otra parte, las valorizaciones representaron a lo largo de estos tres afios el
activo no corriente de mayor valor, lo cual se debe a la mejora de la
infraestructura por adecuacion de grandes locales comerciales y centros de
especializacion comercial, construcciones de vias de acceso y demas mejoras
del entorno territorial.

En efecto, los fondos de maniobra para el afio 2013 - 2018 fueron positivos, para
entonces las empresas generaron el suficiente flujo de caja para cubrir sus
obligaciones a corto plazo.

Para el afio 2013 las empresas tenian 1.05 $ de respaldo en sus activos
corrientes para cada 1 $ del pasivo corriente, mientras que para el afio 2015 las
empresas tenian 1.44 $, lo cual permitié pronosticar un crecimiento del 22,65 %
en la liquidez de las empresas para el afio 2018.

5.2.14. Sector Maquinaria y Equipo. El estudio realizado demostré un
crecimiento en el valor de los ingresos operacionales de las empresas es del
2,25% para el periodo 2013-2015, asi mismo, los rubros de las utilidades
demostraron un crecimiento del 10,58% para el mismo periodo como se muestra



en la gréfica 32. Sector maquinaria y equipo: comparacion anual de los ingresos
operacionales y utilidad neta

Grafica 32. Sector maquinaria y equipo: comparacion anual de los ingresos
operacionales y utilidad neta
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Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 77%, del
total de los activos totales, mientras que los activos no corrientes representaron
el 33%. Los deudores representaron el activo corriente de mayor valor, seguido
por los inventarios, activos disponibles, activos diferidos y por ultimo inversiones.
Ademas, las valorizaciones representaron a lo largo de estos tres afios el activo
no corriente de mayor valor, lo cual se debe a la mejora de la infraestructura por
adecuacion de grandes locales comerciales y centros de especializacion
comercial, construcciones de vias de acceso y demas mejoras del entorno
territorial.

Los fondos de maniobra calculados para el periodo 2013 - 2018 tuvieron una
tendencia de crecimiento lo cual indica la generacion de flujo de caja suficiente
para solventar las obligaciones corto plazo, incluso el exceso de fondos brinda la
posibilidad de financiar los activos corrientes necesarios para el desarrollo de la
actividad empresarial.

Para el afio 2013 las empresas tenian 1.72 $ de respaldo en sus activos
corrientes para cada 1 $ del pasivo corriente, mientras que para el afio 2015 las
empresas tenian 1.71 $, lo cual permitié pronosticar un crecimiento del 0,29 % en
la liquidez de las empresas para el afio 2018.

5.2.15. Sector fabricacion de muebles, colchones y somieres. El
estudio realizado demostr6 un crecimiento en el valor de los ingresos
operacionales de las empresas es del 2,15% para el periodo 2013-2015, asi



mismo, los rubros de las utilidades demostraron un crecimiento del 25,18% como
se muestra en la Grafica 33. Sector fabricacion de muebles, colchones y
somieres: comparacion anual de los ingresos operacionales y utilidad neta.

Grafica 33. Sector fabricacion de muebles, colchones y somieres: comparacion
anual de los ingresos operacionales y utilidad neta
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Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 56%,
58% y 59% respectivamente del total de los activos totales, mientras que los
activos no corrientes representaron el 44%, 42% y 41%.

Los inventarios representaron a lo largo de estos tres afios el activo corriente de
mayor valor, seguido por los deudores, activos disponibles, inversiones y por
ultimo activos diferidos. Ademas, las propiedades de planta y equipo
representaron a lo largo de estos tres afos el activo no corriente de mayor valor,
esta accién pudo haber sido determinada por la inversién en recursos operativos
a recuperar en un plazo prolongado, provocada por la necesidad de generar
beneficios econémicos futuros.

Los fondos de maniobra calculados para el periodo 2013 - 2018 arrojaron una
tendencia decreciente. A pesar de no ser negativos, generaron la necesidad de
gestionar estrategias que mitigaran la financiacion de los activos no corrientes
de las empresas por medio del endeudamiento con terceros. Para el afio 2013
las empresas tenian 1.86 $ de respaldo en sus activos corrientes para cada 1 $
del pasivo corriente, mientras que para el afio 2015 las empresas tenian 2.80 $,
lo cual permiti6 pronosticar un crecimiento del 31,65 % en la liquidez de las
empresas para el afio 2018.



5.2.16. Sector Fabricacion Textil. El estudio realizado demostro un
decrecimiento en el valor de los ingresos operacionales de las empresas es del -
8,77% para el periodo 2013-2015, sin embargo, los rubros de las utilidades
demostraron un decrecimiento del 253,58% para el mismo periodo. como se
muestra en la grafica 34. fabricacion textil: comparacion anual de los ingresos
operacionales y utilidad neta.

Grafica 34. Sector fabricacion textil: comparacion anual de los ingresos
operacionales y utilidad neta
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Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 51%, del
total de los activos totales, mientras que los activos no corrientes representaron
el 49%. Los inventarios representaron a lo largo de estos tres afios el activo
corriente de mayor valor, seguido por los deudores, las inversiones, activos
disponibles y por udltimo activos diferidos. Ademas, las valorizaciones
representaron activo no corriente de mayor valor, lo cual se debe a la mejora de
la infraestructura por adecuacién de grandes locales comerciales y centros de
especializacion comercial, construcciones de vias de acceso y demas mejoras
del entorno territorial.

Los fondos de maniobra calculados para el periodo 2013 - 2018 tuvieron una
tendencia de crecimiento lo cual indica la generacion de flujo de caja suficiente
para solventar las obligaciones corto plazo, incluso el exceso de fondos brinda la
posibilidad de financiar los activos corrientes necesarios para el desarrollo de la
actividad empresarial.

Para el afio 2013 las empresas tenian 5.36 $ de respaldo en sus activos
corrientes para cada 1 $ del pasivo corriente, mientras que para el afio 2015 las
empresas tenian 7.73 $, lo cual permitié pronosticar un crecimiento del 64,14 %
en la liquidez de las empresas para el afio 2018.



5.2.17. Sector Actividades Inmobiliarias. El estudio realizado demostré
un decrecimiento en el valor de los ingresos operacionales de las empresas es
del 19,57% para el periodo 2013-2015, igualmente, los rubros de las utilidades
demostraron un decrecimiento del 86,5%.

Grafica 35. Sector actividades inmobiliarias: comparacion anual de los ingresos
operacionales y utilidad neta
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Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 35%,
22% y 3% respectivamente del total de los activos totales, mientras que los
activos no corrientes representaron el 65%, 78% y 103%. Los deudores
representaron a lo largo de estos tres afios el activo corriente de mayor valor,
seguido por activos disponibles, los inventarios, activos diferidos y por ultimo
inversiones.

Por otra parte, las propiedades de planta y equipo representaron a lo largo de
estos tres afos el activo no corriente de mayor valor, esta accién pudo haber
sido determinada por la inversidn en recursos operativos a recuperar en un plazo
prolongado provocada por la necesidad de generar beneficios econdémicos
futuros.

Para el afio 2013 los fondos de maniobra fueron positivos, para entonces las
empresas generaron el suficiente flujo de caja para cubrir sus obligaciones a
corto plazo. Para el afio 2013 las empresas tenian 1.04 $ de respaldo en sus
activos corrientes para cada 1 $ del pasivo corriente, mientras que para el afio
2015 las empresas tenian 0.13 $, lo cual permitié pronosticar un decrecimiento
del 74,70 % en la liquidez de las empresas para el afio 2018.



5.2.18. Sector Salud. El estudio realizado demostro un decrecimiento en el
valor de los ingresos operacionales de las empresas es del 17,53% para el
periodo 2013-2015, asi mismo, los rubros de las utilidades demostraron un
crecimiento del 27,41% tras una situacion pesimista como se muestra en la
grafica 36. Sector salud: comparacion anual de los ingresos operacionales y
utilidad neta,

Gréfica 36. Sector salud: comparacién anual de los ingresos operacionales y
utilidad neta
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Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 26%,
81% y 30% respectivamente del total de los activos totales, mientras que los
activos no corrientes representaron el 74%, 19% y 70%.

Los deudores representaron a lo largo de estos tres afios el activo corriente de
mayor valor, seguido por los inventarios, activos disponibles, activos diferidos y
por dltimo inversiones. Ademas, las inversiones representaron a lo largo de
estos tres afios el activo no corriente de mayor valor, pasando de un 36% en el
afo 2013 a un 38% en el 2015, esta accion pudo haber sido determinada por la
adquisicion de valores de renta fija a largo plazo, acciones y aportes de capital.

Los fondos de maniobra calculados para el periodo 2013 - 2018 arrojaron una
tendencia decreciente. A pesar de no ser negativos, generaron la necesidad de
gestionar estrategias que mitigaran la financiacion de los activos no corrientes
de las empresas por medio del endeudamiento con terceros.

Por otro lado, para el afio 2013 las empresas tenian 2.19 $ de respaldo en sus
activos corrientes para cada 1 $ del pasivo corriente, mientras que para el afio



2015 las empresas tenian 2.06 $, lo cual permitid pronosticar un decrecimiento
del 8,57 % en la liquidez de las empresas para el afio 2018.

5.2.19. Sector Almacenamiento y Transporte. El estudio realizado
demostré un crecimiento en el valor de los ingresos operacionales de las
empresas es del 28,63% para el periodo 2013-2015, asi mismo, los rubros de las
utilidades demostraron un crecimiento del 46,4% como se muestra en la grafica
37. Sector almacenamiento y transporte: comparacion anual de los ingresos
operacionales y utilidad neta.

Para los afios 2013, 2014 y 2015 los activos corrientes representaron el 11%,
12% y 13% respectivamente del total de los activos totales, mientras que los
activos no corrientes representaron el 89%, 88% y 87%.

Grafica 37. Sector almacenamiento y transporte: comparacion anual de los
ingresos operacionales y utilidad neta

&00.000 140.000

120.000

S00.000 100.000

400.000 80.000
60.000
200.000 40.000
20.000

200.000 o
100.000 ~20.000
-40.000
0 -60.000

2015 2014 2015 2016 2017 2018

I INGRESOS OPERACIOMALES UTILIDAD NETA

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

Los deudores representaron a lo largo de estos tres afios el activo corriente de
mayor valor, seguido por los activos disponibles. Ademas, las propiedades de
planta y equipo representaron a lo largo de estos tres afios el activo no corriente
de mayor valor, esta accion pudo haber sido determinada por la inversion en
recursos operativos a recuperar en un plazo prolongado, provocada por la
necesidad de generar beneficios econdmicos futuros.

Los fondos de maniobra calculados para el periodo 2013 - 2018 tuvieron una
tendencia de crecimiento lo cual indica la generacion de flujo de caja suficiente
para solventar las obligaciones corto plazo, incluso el exceso de fondos brinda la
posibilidad de financiar los activos corrientes necesarios para el desarrollo de la
actividad empresarial.



Para el 2013 las empresas tenian 3.37 $ de respaldo en sus activos corrientes
para cada 1 $ del pasivo corriente, mientras que para el afio 2015 las empresas
tenian 5.33 $, lo cual permitid6 pronosticar un crecimiento del 43,54 % en la
liquidez de las empresas para el afio 2018.



6. CAPITULO IV. GENERACION DE INDICADORES

6.1. INDICADORES FINANCIEROS: LOCALIDAD 2. CHAPINERO

6.1.1. Sector comercio, mantenimiento y reparacién. El endeudamiento
sobre activos indico que para el aflo 2013 las empresas del sector debian 0,74 $
por cada peso que tenian los Activos, de esta manera se pudo evidenciar con las
proyecciones realizadas una disminucion de 12 $ para el afio 2018.

A su vez bajo la concepcién teorica del endeudamiento de Leverage se
determindé que para el afio 2013 el sector tuvo 2,81 veces comprometido su
patrimonio y para el afio 2018 tendra comprometido 1,96 veces su patrimonio.

Como se muestra en la tabla. Sector Comercio, mantenimiento y Reparacion, el
Indicador financiero ROE es superior al indicador ROA, lo cual indica que la
rentabilidad econdmica de este sector ha sido superior a las deudas que las
empresas que este sector ha tenido, marcando una tendencia positiva para el
periodo 2016-2018.

Tabla 6. Sector Comercio, mantenimiento y Reparacion. Indicadores financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018
MARGEN NETO 0,6% 0,4% 37% 51% 7,5% 10,7%
ROTACION DE ACTIVOS 138,6% 120,3% 92,3% 771% 62,9% 50,9%
APALANCAMIENTO 381% 335% 334% 315% 305% 296%
ROA 0,8% 0,5% 3,4% 3,9% 47% 5,4%
ROE 3,1% 1,8% 11,4% 12,3% 14,4% 16,1%
RELACION DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 0,96 116 1,39 1,67 2,02 2,46
CAPITAL DE TRABAJO 235539 912944 1926042 3029397 4110188 5190979
NUMERO DE DIAS DE CARTERA A MANO 12028 23416 3057

ROTACION DE CARTERA 0,03 0,02 0,12

ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 074 0,70 070 0,68 0,67 0,66
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 281 2,35 234 2,15 2,05 1,96

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

El margen neto del sector tuvo una tendencia creciente hecho atribuible a la
buena gestion de sus activos determinando la forma més eficiente para cubrir
Sus costos y gastos operativos. Es importante resaltar las falencias en la gestion
de cartera, es probable que las empresas del sector manejen amplios lapsos de
pago en comparacion a los plazos de pago con sus acreedores, hecho que
genera alto riesgo de solvencia.

6.1.2. Sector Actividades de publicidad, edicion, editorial e impresién. El
endeudamiento sobre activos indicO que para el afio 2013 las empresas del



sector debian 0,47 $ por cada peso que tenian los Activos, de esta manera se
pudo evidenciar con las proyecciones realizadas un incremento de 3 $ para el
afo 2018. A su vez el endeudamiento de Leverage indicO que el sector tenia
0,90 veces comprometido su patrimonio para el afio 2013, y para el afio 2018 el
sector tendra comprometido 0,98 veces su patrimonio.

Como se evidencia en la tabla 7. El indicador ROE es superior al indicador ROA,
lo cual indica que la rentabilidad econdmica de este sector ha sido superior a las
deudas de las empresas, marcando una tendencia positiva para el periodo 2016-
2018.

Tabla 7. Sector Actividades de publicidad, edicion, editorial e impresion.
Indicadores financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018

MARGEN NETO 4,2% 7,0% 4,0% 4,3% 4,0% 3,8%
ROTACION DE ACTIVOS 0,9 0,8 0,9 0,9 0,9 0,9
APALANCAMIENTO 190% 194% 194% 196% 197% 198%
ROA 3,7% 5,7% 3,7% 3,9% 3,7% 3,5%
ROE 7,1% 11,0% 7,1% 7,6% 7,3% 7,0%
RELACION DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 1,69 1,54 1,45 1,38 1,34 1,30
CAPITAL DE TRABAJO 1.763.740 1.909.763 1.764.269 1.813.120 1.813.384 1.813.649
NUMERO DE DIAS DE CARTERAAMANO 3.135 2.214 3.377

ROTACION DE CARTERA 0,11 0,16 0,11

ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 0,47 0,49 0,48 0,49 0,49 0,50
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 0,90 0,94 0,94 0,96 0,97 0,98

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

De acuerdo al comportamiento de los datos historicos se pudo inferir una
tendencia decreciente para el margen neto de las empresas debido al aumento
de los costos de la venta para los aflos 2013 y 2014, esto justifica el
comportamiento de la rotacion de los activos y alerta al sector de posibles
escenarios de pérdidas por una deficiente administracion de cartera o
inventarios, contribuyendo asi a la implementacién de mejoras para maximizar la
utilizacion de los recursos de la empresa.

6.1.3. Sector Silvicultura, extraccién y transformacion de madera. El
endeudamiento sobre activos indicO que para el afio 2013 las empresas del
sector debian 0,18 $ por cada peso que tenian los Activos, de esta manera se
pudo evidenciar una disminucién de 3 $ para el afio 2018, a su vez el
endeudamiento de Leverage indicé que el sector tenia 0,22 veces comprometido
su patrimonio para el afio 2013 y para el aflo 2018 el sector lo tendra
comprometido 0,17 veces.



Tabla 8. Sector silvicultura, extracciéon y transformacién de madera. Indicadores
financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018

MARGEN NETO -216,0% 1315,6% 192,1% 1658,6% 3101,0% 6260,6%
ROTACION DE ACTIVOS 0,0180 0,0083 0,0095 0,0056 0,0036 0,0021
APALANCAMIENTO 122% 120% 119% 118% 118% 117%
ROA -3,9% 10,9% 1,8% 9,3% 11,3% 12,9%
ROE -4,7% 13,1% 2,2% 11,0% 13,3% 15,1%
RELACION DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 5,16 4,14 4,28 3,78 3,48 3,22
CAPITAL DE TRABAJO 2.465.791 2.208.625 2.243.173 2.083.245 1.971.936 1.860.627
NUMERO DE DIAS DE CARTERAAMANO - 593,35 231,23 757,64

ROTACION DE CARTERA - 0,61 1,56 0,48

ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 0,18 0,17 0,16 0,15 0,15 0,15
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 0,22 0,20 0,19 0,18 0,18 0,17

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

Como se evidencia en la tabla 8. Sector Actividades de publicidad, edicion,
editorial e impresion. Indicadores financieros, el indicador ROE es superior al
indicador ROA, lo cual indica que la rentabilidad econdmica de este sector ha
sido superior a las deudas de las empresas marcando una tendencia positiva
para el periodo 2016-2018.

De acuerdo al comportamiento de los datos histéricos se pudo inferir una
tendencia creciente del margen neto debido a la generacion de ingresos
suficientes para cubrir con las obligaciones acarreadas por la actividad y la
buena gestion de los activos para cubrir costos y gastos operativos, sin embargo,
en el periodo 2013 -2015 son pocos los dias para que los activos de la empresa
se conviertan en efectivo, lo que justifica la tendencia decreciente de la liquidez.

6.1.4. Sector Almacenamiento y Transporte. El endeudamiento sobre activos
indico que para el afio 2013 las empresas del sector debian 0,68 $ por cada peso
gue tenian los Activos, de esta manera se pudo evidenciar con las proyecciones
realizadas una disminucion de 5 $ para el afio 2018. A su vez el endeudamiento
de Leverage indicé que el sector tenia 2,17 veces comprometido su patrimonio
para el afio 2013 y para el afio 2018 el sector tendrd comprometido 1,71 veces
Su patrimonio.

Como se evidencia en la tabla 9. Sector almacenamiento y transporte.
Indicadores financieros, el indicador ROE es superior al indicador ROA, lo cual
indic6 que la rentabilidad econémica de este sector fue superior a las deudas que
las empresas de este sector tenian, marcando una tendencia positiva para el
periodo 2016-2018.



Tabla 9. Sector almacenamiento y transporte. Indicadores financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018
MARGEN NETO 1,1% 1,9% 37% 3,7% 43% 4,9%
ROTACION DE ACTIVOS 15 13 13 1,1 1,0 1,0
APALANCAMIENTO 317% 360% 284% 287% 278% 271%
ROA 1,8% 2,4% 47% 41% 45% 49%
ROE 5,6% 8,8% 13,3% 11,9% 12,6% 13,1%
RELACION DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 116 1,29 1,58 1,74 1,94 213
CAPITAL DE TRABAJO 828.455 1699457 3095277 4141219 5274630  6408.04
NUMERO DE DIAS DE CARTERA A MANO 10765 8514 4587

ROTACION DE CARTERA 0,03 0,04 0,08

ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 0,68 0,72 0,65 0,65 0,64 0,63

ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 217 260 1,84 1,87 178 1,71

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

De acuerdo al comportamiento de los datos histéricos se pudo inferir que el
margen neto tendra una tendencia creciente para el periodo 2016-2018 debido a
gue las empresas de este sector han generado ingresos suficientes cubrir sus
costos y gastos operativos.

Cabe resaltar que los problemas que pueda acarrear el sector no son de capital
si no de liquidez, de acuerdo a los datos suministrados por la superintendencia
de sociedades, en el periodo 2013 -2015 son pocos los dias para que los activos
de la empresa se conviertan en efectivo, lo cual se puede justificar con la débil
tendencia de la rotacion de cartera.

6.1.5. Sector construccién, extraccion y mineria. El endeudamiento sobre
activos indicé que para el afio 2013 las empresas del sector debian 0,27 $ por
cada peso que tenian los Activos, de esta manera se pudo evidenciar con las
proyecciones realizadas una disminucion de 21 $ para el afio 2018, a su vez el
endeudamiento de Leverage indicd que el sector tenia 0,37 veces comprometido
su patrimonio para el afio 2013 y para el afio 2018 el sector tendrd comprometido
0,06 veces su patrimonio.

Como se evidencia en la tabla 10. Construccion, Extraccion y Mineria.
Indicadores financieros, el indicador ROE es superior al indicador ROA, lo cual
indica que la rentabilidad econdmica ha sido superior a las deudas que las
empresas pudieran tener, marcando una tendencia positiva en términos de
margen neto para el periodo 2016-2018.

Este tipo de sectores se caracterizan por tener plazos de pago a sus acreedores
menores a los 30 dias y un flujo de caja prolongado, por lo que sus activos se
valorizan, pero no se conviertan en efectivo de forma agil en el afio.



Tabla 10. Sector construccidn, extraccion y mineria. Indicadores financieros

INDIGADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018
MARGEN NETO 10,8% 13,5% 1,6% 18,5% 14,8% 14,0%
ROTACION DE ACTIVOS 0.8 0,5 0,1 02 05 08
APALANCAMIENTO 137% 134% 121% 116% 111% 106%
ROA 8,9% 6,7% 0,2% 31% 7.0% -10,8%
ROE 12.2% 9,0% 0,3% -3.6% 7.8% 11,5%
RELACION DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 2,09 2,95 335 420 5,25 6,68
CAPITAL DE TRABAJO 2487162 5420919 4222058 5778276 6645725  7.513.173
NUMERO DE DIAS DE CARTERA A MANO 811 1010 25224
ROTACION DE CARTERA 044 0,36 0,01
ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 0,27 0,25 0,17 0,14 0,10 0,06
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 0,37 0,34 0,21 0,16 0,11 0,06

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

6.1.6. Sector agricultura, ganaderia y caza. El endeudamiento sobre activos
indico que para el afio 2013 las empresas del sector debian 0,12 $ por cada peso
gue tenian los Activos, de esta manera se pudo evidenciar con las proyecciones
realizadas un incremento de 76 $ para el afio 2018. A su vez el endeudamiento
de Leverage indicé que el sector tenia 0,14 veces comprometido su patrimonio
para el afio 2013 y para el afio 2018 el sector tendra comprometido 7,6 veces su
patrimonio.

Tabla 11. Sector agricultura, ganaderia y caza. Indicadores financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018
MARGEN NETO 92% 27% -3215% -329,0% -355,9% -373,4%
ROTACION DE ACTIVOS 0,0 0,0 0,1 0,1 01 0,1
APALANCAMIENTO 114% 218% 232% 364% 539% 860%
ROA -0,3% 0,1% -231% -25 4% -30,6% 34,7%
ROE -03% 02% -53,6% -92,6% -165,0% -298,8%
RELACION DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 1,48 1,90 1,26 1,31 1,21 1,12
CAPITAL DE TRABAJO 981596  1.630339 587.299 672114 474.965 277 817
NUMERO DE DIAS DE CARTERA A MANG 3995 3456 29
ROTACION DE CARTERA 0,09 0,10 12,47
ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 0,12 0,54 0,57 0,73 0,81 0,88
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 0,14 1,18 1,32 264 439 7,60

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

Como se evidencia en la tabla 11. Sector agricultura, ganaderia y caza.
Indicadores financieros. El indicador ROE es superior al indicador ROA, lo cual
indica que la rentabilidad econémica de este sector esta siendo superior a las
deudas que las empresas de este sector tienen, marcando una tendencia
positiva para el periodo 2016-2018.

De acuerdo al comportamiento de los datos histéricos se pudo inferir una
tendencia decreciente para el margen neto de las empresas debido al aumento
de los costos de la venta para los afos 2013 y 2014, esto justifica el



comportamiento de la rotacion de los activos y alerta al sector de posibles
escenarios de pérdidas por una deficiente administracion de cartera o
inventarios, contribuyendo asi a la implementacién de mejoras para maximizar la
utilizacion de los recursos de la empresa.

6.1.7. Sector administracion empresarial. El endeudamiento sobre activos
indico que para el afio 2013 las empresas del sector debian 0,49 $ por cada peso
gue tenian los Activos, de esta manera se pudo evidenciar con las proyecciones
realizadas una disminucién de 7,7 $ en el endeudamiento para el afio 2018. A su
vez el endeudamiento de Leverage indic6 que el sector tenia 0,96 veces
comprometido su patrimonio para el afo 2013 y para el afo 2018 el sector
lograra dar via libre de endeudamiento al patrimonio.

Tabla 12. Sector administracién empresarial: Indicadores financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018
MARGEN NETO 16,2% 25,2% “12,1% -18,4% -25,3% -30,3%
ROTACION DE ACTIVOS 02 0,3 0,7 12 3.5 97
APALANCAMIENTO 196% 158% 2149% -334% -44% 11%
ROA 39% 7.2% -8,8% -225% -87,3% 293,0%
ROE 7.7% 11,4% -189,3% 751% 38,6% 31,7%
RELAGION DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 170 9,08 1,04 1,04 0,81 0,64
CAPITAL DE TRABAJO 1238606  2.344.876 101.498 91.219 -477.335  -1.045.889
NUMERO DE DIAS DE CARTERA AMANO 5861 2950 -4033

ROTACION DE CARTERA 008 0,12 0,09

ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 0,49 0,37 0,95 1,30 326 - 8,25
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 0,96 0,58 20,49 (4,34) (1,44) (0,89)

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

Como se evidencia en la tabla 12. El indicador ROE es superior al indicador
ROA, lo cual indicé que la rentabilidad econémica de este sector estad siendo
superior a las deudas que las empresas de este sector tienen, marcando una
tendencia positiva para el periodo 2016-2018.

Se logré inferir una tendencia decreciente para el margen neto de las empresas
debido al aumento de los costos de la venta para los afios 2013 y 2014, esto
justificé el comportamiento de la rotacién de los activos y alerta al sector de
posibles escenarios de pérdidas por una deficiente administracion de cartera o
inventarios, contribuyendo asi a la implementaciéon de mejoras para maximizar la
utilizacién de los recursos de la empresa.

6.1.8. Sector Prendas de Vestir. EI endeudamiento sobre activos indicé que
para el afio 2013 las empresas del sector debian 0,62 $ por cada peso que
tenian los Activos, de esta manera se pudo evidenciar con las proyecciones



realizadas una disminucion de 10 $ para el afio 2018. A su vez el endeudamiento
de Leverage indicé que el sector tenia 1,60 veces comprometido su patrimonio
para el afio 2013 y para el afio 2018 el sector tendra comprometido 1,08 veces
Su patrimonio.

Tabla 13. Sector prendas de vestir: Indicadores financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018

MARGEN NETC 53% 29% 36% 4,4% 4,6% 4.8%
ROTACION DE ACTIVOS 09 08 07 07 0,7 06
APALANCAMIENTO 260% 239% 234% 222% 214% 208%
ROA 46% 2,4% 27% 3,1% 3,0% 3,0%
ROE 12,0% 58% 63% 6,9% 6,5% 6,2%
RELACION DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 231 214 3,08 3,28 3,88 468
CAPITAL DE TRABAJO 1.804.565 1.792.617 2.283.369 2.438.988 2.678.390 2917792
NUMERO DE DIAS DE CARTERA AMANO 2211 3284 2636

ROTACION DE CARTERA 0186 0,11 0,14

ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 062 058 0,57 0,55 0,53 0,52
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 1,60 1,39 1,34 1,22 1,14 1,08

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

Como se evidencia en la tabla 13 Sector prendas de vestir: Indicadores
financieros., el indicador ROE es superior al indicador ROA, lo cual indica que la
rentabilidad econémica de este sector ha sido superior a las deudas que las
empresas de este sector tendran, marcando una tendencia positiva para el
periodo 2016-2018.

Se logro inferir una tendencia decreciente para el margen neto de las empresas
debido al aumento de los costos de la venta para los afios 2013 y 2014, esto
justifico el comportamiento de la rotacion de los activos y alerta al sector de
posibles escenarios de pérdidas por una deficiente administracion de cartera o
inventarios, contribuyendo asi a la implementacién de mejoras para maximizar la
utilizacion de los recursos de la empresa.

6.1.9. Sector Productos Alimenticios. El endeudamiento sobre activos indico
gue para el afio 2013 las empresas del sector debian 0,52 $ por cada peso que
tenian los Activos, de esta manera se pudo evidenciar con las proyecciones
realizadas una disminucién de 12 $ para el afio 2018, a su vez el endeudamiento
de Leverage indicé que el sector tenia 1,10 veces comprometido su patrimonio
para el afio 2013 y para el afio 2018 el sector tendra comprometido 0,66 veces
Su patrimonio.

Como se evidencia en la tabla 14. El indicador ROE es superior al indicador
ROA, lo cual indicé que la rentabilidad econdémica de este sector esta siendo



superior a las deudas que las empresas de este sector tendran, marcando una
tendencia positiva para el periodo 2016-2018.

Tabla 14. Sector productos alimenticios: Indicadores financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018
MARGEN NETO 1,9% 2,9% 0,1% 0,2% -0,3% 0,6%
ROTACION DE ACTIVOS 12 13 15 16 1,7 1,8
APALANCAMIENTO 210% 178% 187% 175% 170% 166%
ROA 2,2% 3,9% 0,1% 0,2% -0,4% 1,0%
ROE 45% 6,9% 0,3% 0,4% -0,7% 7%
RELACION DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 1,16 1,34 1,34 1,48 1,58 1,68
CAPITAL DE TRABAJO 6.503.834 12.250.836 14.166.906 18639931 22471457 26.303.004
NUMERO DE DIAS DE CARTERA A MANO 4728 2382 63758

ROTACION DE CARTERA 0,08 0,15 0,01

ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 0,52 0,44 0,47 0,43 0,41 0,40
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 110 0,78 0,87 0,75 0,70 0,66

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

Se logro inferir una tendencia decreciente para el margen neto de las empresas
debido al aumento de los costos de la venta para los afios 2013 y 2014, esto
justifico el comportamiento de la rotacion de los activos y alerta al sector de
posibles escenarios de pérdidas por una deficiente administraciébn de cartera o
inventarios, contribuyendo asi a la implementacién de mejoras para maximizar la
utilizacion de los recursos de la empresa.

6.1.10. Sector Productos de Metal. El endeudamiento sobre activos
indico que para el afio 2013 las empresas del sector debian 0,60 $ por cada peso
gue tenian los Activos, de esta manera se puedo evidenciar con las proyecciones
realizadas una disminucién de 19 $ para el afio 2018, a su vez el endeudamiento
de Leverage indicé que el sector tenia 1,50 veces comprometido su patrimonio
para el afio 2013 y para el afio 2018 el sector tendrd comprometido 0,68 veces
Su patrimonio.

Como se evidencia en la tabla 15. Sector productos de metal: Indicadores
financieros, el indicador ROE es superior al indicador ROA, lo cual indica que la
rentabilidad econdmica de este sector esta siendo superior a las deudas que las
empresas de este sector han tenido, marcando una tendencia positiva para el
periodo 2016-2018.

Cabe resaltar que los problemas que pueda acarrear el sector no son de capital
si no de liquidez, de acuerdo a los datos suministrados por la superintendencia
de sociedades, en el periodo 2013 -2015 son pocos los dias para que los activos
de la empresa se conviertan en efectivo, lo cual se puede justificar con la débil
tendencia de la rotacion de cartera.



Tabla 15. Sector productos de metal: Indicadores financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018
MARGEN NETO 21% 3,3% 5,0% 6,2% 7,4% 8,6%
ROTACION DE ACTIVOS 16 18 16 16 16 16
APALANCAMIENTO 250% 217% 207% 190% 178% 168%
ROA 3,4% 5,8% 8,0% 10,0% 11,9% 13,7%
ROE 8,4% 12,7% 16,6% 19,0% 21,2% 23,0%
RELACION DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 185 2,01 2,79 3,44 460 6,64
CAPITAL DE TRABAJO 1348721 1423896  2087.741 2350139 2728649  3.098.159
NUMERO DE DIAS DE CARTERA A MANO 5592 3609 2306
ROTACION DE CARTERA 0,08 0,10 0,16
ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 0,60 0,54 0,52 0,47 0,44 0,41
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 1,50 147 1,07 0,90 0,78 0,68

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

De acuerdo al comportamiento de los datos historicos se pudo inferir que el
margen neto tuvo una tendencia creciente debido a que las empresas de este
sector han generado ingresos suficientes de sus activos para cubrir sus costos y
gastos operativos, lo anterior justifica el comportamiento de la rotaciéon de los
activos, los cuales muestran que la rotacion de los activos es minima, es decir
gue son pocos los dias para que los activos de la empresa se conviertan en
efectivo.

6.1.11. Sector Productos de Plastico y Caucho. El endeudamiento
sobre activos indico que para el afio 2013 las empresas del sector debian 0,81 $
por cada peso que tenian los Activos, de esta manera se puede evidenciar con
las proyecciones realizadas un incremento de 16 $ para el afio 2018, a su vez el
endeudamiento de Leverage indica que el sector tenia 4,20 veces comprometido
su patrimonio para el afio 2013 y para el afio 2018 el sector tendra comprometido
29,15 veces su patrimonio.

Como se evidencia en la tabla 16. El indicador ROE es superior al indicador
ROA, lo cual indica que la rentabilidad econdémica de este sector fue superior a
las deudas que las empresas tuvieron, marcando una tendencia positiva para el
periodo 2016-2018.

La fuerte competencia de precios en el mercado en este sector es un factor
interno del sector que configura un indice de rotacion de activos muy elevado
para los afios 2017 y 2018.

De acuerdo a lo anterior se pudo inferir una tendencia creciente para el margen
neto debido a la administracién eficiente de los activos para cubrir los costos y
gastos operativos de las empresas, lo anterior justifica el bajo nivel de rotacion
de activos.



Tabla 16. Sector productos de plastico y caucho: Indicadores financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018

MARGEN NETO 8,9% 42% -20,9% -92,9% 325,6% 101,8%
ROTACION DE ACTIVOS 0,5 0,4 0,2 0,1 0,0 02
APALANCAMIENTO 520% 571% 853% 1087% 1626% 3015%
ROA 4,9% 1,6% -4,8% 8,5% -12,4% 16,1%
ROE 25,5% 9.1% -40,7% -91,9% -201,8% -484.7%
RELACION DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 0,23 078 013 0,29 0,24 0,20
CAPITAL DE TRABAJO 1925374 590452 2354223 2052199 2266623 -2.481.048
NUMERO DE DIAS DE CARTERA A MANO 1142 2011 -790

ROTACION DE CARTERA 0,32 018 0,46

ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 0,81 0,82 0,88 0,91 0,94 0,97
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 4,20 471 753 9,87 15,26 29,15

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

6.1.12. Sector Productos Quimicos. El endeudamiento sobre activos
indic6é que para el afio 2013 las empresas del sector debian 0,49 $ por cada peso
que tenian los Activos, de esta manera se puede evidenciar con las proyecciones
realizadas un incremento de 8 $ para el afio 2018, a su vez el endeudamiento de
Leverage indica que el sector tenia 0,95 veces comprometido su patrimonio para
el afio 2013 y para el afio 2018 el sector tendra comprometido 1,33 veces su
patrimonio.

Como se evidencia en la tabla 17. El indicador ROE es superior al indicador
ROA, lo cual indica que la rentabilidad econdémica de este sector ha sido superior
a las deudas que las empresas de este sector tuvieron, lo cual marca una
tendencia positiva para el periodo 2016-2018.

Tabla 17. Sector productos quimicos: Indicadores financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018

MARGEN NETO -7,0% -7.9% 3,8% 5,4% 7,0% 81%
ROTACION DE ACTIVOS 05 0,5 09 Q9 1,0 11
APALANCAMIENTO 195% 234% 211% 225% 229% 233%
ROA -3,6% -3,9% 3,3% 5,0% 71% 8,9%
ROE 71% 9,1% 6,9% 11,2% 16,3% 20,7%
RELACION DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 436 2,00 2,37 1,91 1,76 1,65
CAPITAL DE TRABAJO 925.957 693.915 951.298 882.398 895.068 907.738
NUMERGOC DE DIAS DE CARTERA AMANO -2276 -2224 3273

ROTACION DE CARTERA -0,16 -016 0,11

ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 0,49 0,57 0,53 0,55 0,56 0,57
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 0,95 1,34 1,11 1,25 1,28 1,33

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

De acuerdo al comportamiento de los datos historicos se pudo inferir que el
margen neto tuvo una tendencia creciente debido a que las empresas de este



sector estan generando ingresos suficientes de sus activos para cubrir sus
costos y gastos operativos, lo anterior justifica el comportamiento de la rotacion
de los activos, los cuales muestran que la rotacion de los activos es minima, es
decir que son pocos los dias para que los activos de la empresa se conviertan en
efectivo.

6.1.13. Sector Transporte Terrestre de Carga. El endeudamiento sobre
activos indicé que para el afio 2013 las empresas del sector debian 0,55 $ por
cada peso que tenian los Activos, de esta manera se pudo evidenciar con las
proyecciones realizadas un incremento de 2 $ para el afio 2018, a su vez el
endeudamiento de Leverage indicd que el sector tenia 1,20 veces comprometido
su patrimonio para el afio 2013 y para el afio 2018 el sector tendrd comprometido
1,34 veces su patrimonio.

Tabla 18. Sector Transporte Terrestre de Carga: Indicadores financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018

MARGEN NETO 16,4% 3,8% -4,2% -15,4% -25,6% -35,7%
ROTACION DE ACTIVOS 04 03 03 0,2 072 0,2
APALANCAMIENTO 220% 221% 229% 230% 232% 234%
ROA 71% 1,1% 1,2% -3,6% -5,3% -6,7%
ROE 15,7% 2,3% -2,8% -8,4% -12,4% 15,7%
RELACION DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 2,35 233 216 214 2,10 2,07
CAPITAL DE TRABAJO 659.030 951.412 948506  1.142.458 1287196  1.431.934
NUMERO DE DIAS DE CARTERA AMANC 2419 17053 -15368

ROTACION DE CARTERA 0,15 0,02 0,02

ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 0,55 0,55 0,56 0,57 0,57 0,57
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 1,20 1,21 1,29 1,30 1,32 1,34

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

Como se evidencia en la tabla 18. El indicador ROE es superior al indicador
ROA, lo cual indica que la rentabilidad econémica de este sector fue superior a
las deudas de las empresas, marcando una tendencia positiva para el periodo
2016-2018.

Se logro inferir una tendencia decreciente para el margen neto de las empresas
debido al aumento de los costos de la venta para los afios 2013 y 2014, esto
justifico el comportamiento de la rotacion de los activos y alerta al sector de
posibles escenarios de pérdidas por una deficiente administracion de cartera o
inventarios, contribuyendo asi a la implementacién de mejoras para maximizar la
utilizacion de los recursos de la empresa.



6.1.14. Sector maquinaria y equipo. El endeudamiento sobre activos
indico que para el afio 2013 las empresas del sector debian 0,43 $ por cada peso
gue tenian los Activos, de esta manera se puede evidenciar con las proyecciones
realizadas una disminucion de 4 $ para el afio 2018, a su vez el endeudamiento
de Leverage indica que el sector tenia 0,77 veces comprometido su patrimonio
para el afio 2013 y para el afio 2018 el sector tendrd comprometido 0,65 veces
Su patrimonio.

Tabla 19. Sector maquinaria y equipo: Indicadores financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018
MARGEN NETO 6,7% 0,8% 15,5% 18,0% 31,2% 67,0%
ROTACION DE ACTIVOS 15 12 0,7 05 0,3 0,2
APALANCAMIENTO 177% 195% 167% 170% 167% 165%
ROA 9.9% 1,0% 11,5% 9.5% 10,2% 10,8%
ROE 17,5% 1.9% 19,3% 16,1% 17,0% 17,7%
RELACION DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 165 1,92 2,31 2,66 3,09 3,58
CAPITAL DE TRABAJO 386.234 552275 691.902 849137 1001971 1154805
NUMERO DE DIAS DE CARTERA AMANO 899 11655 1351
ROTACION DE CARTERA 0,40 0,03 0,27
ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 0,43 0,49 0,40 0,41 0,40 0,39
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 077 0,95 0,67 0,70 0,67 0,65

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

Como se evidencia en la tabla 19. El indicador ROE es superior al indicador
ROA, lo cual indica que la rentabilidad econdmica de este sector est4 siendo
superior a las deudas de las empresas, marcando una tendencia positiva para el
periodo 2016-2018.

De acuerdo a lo anterior se pudo inferir una tendencia creciente para el margen
neto, el ROE indica una administracion eficiente de los activos para cubrir los
costos y gastos operativos de las empresas, lo anterior justifica el bajo nivel de
rotacion de activos.

6.1.15. Sector Fabricacion de Muebles, Colchones y Somieres. El
endeudamiento sobre activos indico que para el afio 2013 las empresas del
sector debian 0,58 $ por cada peso que tenian los Activos, de esta manera se
puede evidenciar con las proyecciones realizadas una disminucién de 19 $ para
el aflo 2018, a su vez el endeudamiento de Leverage indica que el sector tenia
1,40 veces comprometido su patrimonio para el afio 2013 y para el afio 2018 el
sector tendrd comprometido 0,63 veces su patrimonio.

Como se evidencia en la tabla 20. Sector fabricacion de muebles, colchones y
somieres: Indicadores financieros, el indicador ROE es superior al indicador
ROA, lo cual indica que la rentabilidad econémica de este sector ha sido superior



a las deudas de las empresas, marcando una tendencia positiva para el periodo
2016-2018.

Tabla 20. Sector fabricacion de muebles, colchones y somieres: Indicadores
financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018

MARGEN NETO 0,3% -10,0% 5,2% 11,9% 17,3% 24,8%
ROTACION DE ACTIVOS 0,6 06 08 0,9 12 2,4
APALANCAMIENTO 240% 209% 237% 216% 202% 163%
ROA 0,2% 6,3% -41% 10,8% -21,0% -59,9%
ROE -0,4% A13,3% -9,6% -23,3% -42,6% -97,6%
RELACION DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 1,41 1,76 178 2,63 11,48 1,33
CAPITAL DE TRABAJO 3.057.634 4396677 3.021.759 3456149 3438211  3.420.274
NUMERO DE DIAS DE CARTERA A MANO -63434 2151 2258

ROTACION DE CARTERA 0,01 017 016

ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 0,58 0,52 0,58 0,54 0,51 0,39
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 1,40 1,09 137 1,16 1,02 0,63

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

Se logro inferir una tendencia decreciente para el margen neto de las empresas
debido al aumento de los costos de la venta para los afios 2013 y 2014, esto
justifico el comportamiento de la rotacion de los activos y alerta al sector de
posibles escenarios de pérdidas por una deficiente administracion de cartera o
inventarios, contribuyendo asi a la implementacién de mejoras para maximizar la
utilizacion de los recursos de la empresa.

6.1.16. Sector Fabricacion Textil. El endeudamiento sobre activos indico
gue para el afilo 2013 las empresas del sector debian 0,09 $ por cada peso que
tenian los Activos, de esta manera se puede evidenciar con las proyecciones
realizadas una disminucion de 4 $ para el afio 2018, a su vez el endeudamiento
de Leverage indica que el sector tenia 0,10 veces comprometido su patrimonio
para el afio 2013 y para el afio 2018 el sector tendra comprometido 0,06 veces
Su patrimonio.

Como se evidencia en la tabla 21. El indicador ROE es superior al indicador
ROA, lo cual indica que la rentabilidad econémica de este sector ha sido superior
a las deudas de las empresas, marcando una tendencia positiva para el periodo
2016-2018.

De acuerdo al comportamiento de los datos historicos se pudo inferir que el
margen neto tuvo una tendencia decreciente debido al aumento de los costos de
la venta, lo cual justifica el comportamiento de la rotacion de los activos y alerta
al sector de posibles escenarios de pérdidas por una deficiente administracion de



cartera o inventarios, contribuyendo asi a la implementacion de mejoras para
maximizar la utilizacion de los recursos de la empresa.

Tabla 21. Sector fabricacion textil: Indicadores financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018

MARGEN NETO 0,3% 10,6% -19,9% -16,3% -13,8% -12,0%
ROTACION DE ACTIVOS 0,7 09 11 12 1,3 13
APALANCAMIENTO 110% 109% 108% 107% 106% 106%
ROA 02% 9,6% -20,9% -19,0% -17.4% -16,1%
ROE 0,3% 10,5% -225% -20,3% -18,5% -16,9%
RELACION DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 6,69 7.99 9,32 1066 12,03 13,41
CAPITAL DE TRABAJIO 5.608.585 6.843.675 8.078.755 9.313.835 10548815 11.783.995
NUMERO DE DIAS DE CARTERA AMANC 24425 938 0

ROTACION DE CARTERA 0,01 0,38 #{DIVO!

ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 0,08 008 0,07 0,08 0,06 0,05
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 0,10 0,09 0,08 0,07 0,06 0,06

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

6.1.17. Sector Actividades Inmobiliarias. El endeudamiento sobre activos
indic6 que para el afio 2013 las empresas del sector debian 0,16 $ por cada peso
que tenian los Activos, de esta manera se puede evidenciar con las proyecciones
realizadas un incremento de 24 $ para el afio 2018, a su vez el endeudamiento
de Leverage indica que el sector tenia 0,19 veces comprometido su patrimonio
para el afio 2013 y para el afio 2018 el sector tendran comprometido 0,32 veces
Su patrimonio.

Como se evidencia en la tabla 22. Sector actividades inmobiliarias: indicadores
financieros, el indicador ROE es superior al indicador ROA, lo cual indica que la
rentabilidad econdmica de este sector ha sido superior a las deudas de las
empresas, marcando una tendencia positiva para el periodo 2016-2018.

Tabla 22. Sector Actividades inmobiliarias: Indicadores financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018

MARGEN NETO 87,2% 16,6% 1347,9% 1289,3% 1235,6% 1186,1%
ROTACION DE ACTIVOS 01 01 01 0,1 01 0,1
APALANCAMIENTO 119% 122% 125% 128% 130% 132%
ROA 82% 15% 110,7% 100,1% 91,4% 841%
ROE 9,8% 1.8% 138,5% 127 8% 118,7% 110,6%
RELACION DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 280 0,79 -0,04 -034 -0,52 -0,64
CAPITAL DE TRABAIO 670.289 -155.496  -1.117.491 1811639 -2705786  -3.499.934
NUMERO DE DIAS DE CARTERA AMANO 292 183 0

ROTACION DE CARTERA 123 1,97 #{DIV/O!

ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 0,16 0,18 0,20 0,22 0,23 0,24
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 0,19 0,22 0,25 0,28 0,30 0,32

Fuente: Ramirez, J. Sdnchez S



De acuerdo al comportamiento de los datos histéricos se pudo inferir que el
margen neto tuvo una tendencia creciente debido a que las empresas de este
sector generaron ingresos suficientes para cubrir sus costos y gastos operativos,
lo anterior justifica el comportamiento débil de la rotacion de los activos, pues
usualmente las empresas con un margen elevado muestran bajos grados de
rotacion de activos, es decir que son pocos los dias para que los activos de la
empresa se conviertan en efectivo.

6.1.18. Sector Salud. ElI endeudamiento sobre activos indicé que para el
afio 2013 las empresas del sector debian 0,36 $ por cada peso que tenian los
Activos, de esta manera se puede evidenciar con las proyecciones realizadas
una disminucion de 2 $ para el afio 2018, a su vez el endeudamiento de
Leverage indica que el sector tenia 0,56 veces comprometido su patrimonio para
el afio 2013 y para el afio 2018 el sector tendra comprometido 0,53 veces su
patrimonio.

Tabla 23. Sector salud: Indicadores financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018

MARGEN NETO 23,0% 34,0% 33,4% 38,7% 41,8% 0,0%
ROTACION DE ACTIVOS 11 07 07 0,6 0,5 3,4
APALANCAMIENTO 156% 180% 151% 155% 154% 28%
ROA 24,4% 24,0% 23,2% 23,1% 22.9% 0,0%
ROE 38,1% 431% 351% 35,9% 35,2% 0,0%
RELAGION DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 2,41 1,85 270 2,53 2,60 0,00
CAPITAL DE TRABAJO 1481511 2150953 3746526 4724679 5857187 -12.426.008
NUMERO DE DIAS DE CARTERA A MANO 343 490 493

ROTACION DE CARTERA 1,05 0,73 073

ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 0,36 0,44 0,34 0,36 0,35 0,34
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 0,56 0,80 0,51 0,55 0,54 0,53

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

Como se evidencia en la tabla. El indicador ROE es superior al indicador ROA, lo
cual indica que la rentabilidad econémica de este sector fue superior a las
deudas de las empresas, marcando una tendencia positiva para el periodo 2016-
2018.

También pudo inferir un margen neto con tendencia creciente debido a la
generacion de ingresos suficientes para cubrir los costos y gastos operativos de
las empresas, lo anterior justifica el comportamiento débil de la rotacion de los
activos, pues usualmente las empresas con un margen elevado muestran bajos
grados de rotacion de activos, es decir que son pocos los dias para que los
activos de la empresa se conviertan en efectivo.



6.2. LOCALIDAD 12. BARRIOS UNIDOS

6.2.1. Sector Comercio, mantenimiento y Reparacion. El endeudamiento
sobre activos indicé que para el afio 2013 las empresas del sector debian 0,48 $
por cada peso que tenian los Activos, de esta manera se puede evidenciar con
las proyecciones realizadas un incremento de 10 $ para el afio 2018, a su vez el
endeudamiento de Leverage indica que el sector tenia 0,92 veces comprometido
su patrimonio para el afio 2013 y para el afio 2018 el sector tendra comprometido
1,38 veces su patrimonio.

Como se evidencia en la tabla. El indicador ROE es superior al indicador ROA, lo
cual indica que la rentabilidad econdmica de este sector esta siendo superior a
las deudas de las empresas, marcando una tendencia positiva para el periodo
2016-2018.

Tabla 24. Sector Comercio, mantenimiento y Reparacion: Indicadores financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018

MARGEN NETO 2,6% 0,6% 27% 2,0% 21% 21%
RCTACION DE ACTIVOS 16 15 1.3 1.2 1.1 1,0
APALANCAMIENTO 192% 205% 213% 223% 231% 238%
ROA 41% 0,8% 3,4% 2,4% 22% 2,1%
ROE 8,0% 16% 7,3% 5,3% 51% 5,0%
RELACION DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 1,97 1,93 2,04 2,04 2,07 2,09
CAPITAL DE TRABAJO 1.119.440 1.186.319 1.317.164 1.405.365 1.504.227 1.603.089
NUMERO DE DIAS DE CARTERA A MANO 2501 12419 2450

ROTACION DE CARTERA 0,14 0,03 0,15

ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 0,48 0,51 053 0,55 0,57 0,58
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 0,92 1,05 1,13 1,23 1,31 1,38

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

El margen neto del sector tuvo una tendencia creciente hecho atribuible a la
buena gestion de sus activos determinando la forma mas eficiente para cubrir
Sus costos y gastos operativos. Es importante resaltar las falencias en la gestion
de cartera, es probable que las empresas del sector manejen amplios lapsos de
pago en comparacion a los plazos de pago con sus acreedores, hecho que
genera alto riesgo de solvencia.

6.2.2. Sector Actividades de publicidad, edicion, editorial e impresion. El
endeudamiento sobre activos indico que para el afio 2013 las empresas del
sector debian 0,59 $ por cada peso que tenian los Activos, de esta manera se
puede evidenciar con las proyecciones realizadas una disminucion de 5 $ para el
afo 2018, a su vez el endeudamiento de Leverage indica que el sector tenia 1,43
veces comprometido su patrimonio para el afio 2013 y para el afio 2018 el sector
tendrd comprometido 1,17 veces su patrimonio.



Como se evidencia en la tabla. Sector Actividades de publicidad, edicién, editorial
e impresion: Indicadores financieros, el indicador ROE es superior al indicador
ROA, lo cual indica que la rentabilidad econémica de este sector esta siendo
superior a las deudas que las empresas de este sector tendran, lo cual marca
una tendencia positiva para el periodo 2016-2018.

También se pudo inferir que el margen neto tuvo una tendencia decreciente
debido al aumento de los costos de la venta, lo cual justifica el comportamiento
de la rotacion de los activos y alerta al sector de posibles escenarios de pérdidas
por una deficiente administracion de cartera o inventarios, contribuyendo asi a la
implementacion de mejoras para maximizar la utilizacion de los recursos de la
empresa.

Tabla 25. Sector Actividades de publicidad, edicién, editorial e impresion:
Indicadores financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018
MARGEN NETO 2,5% 1,9% 07% -0,2% 1,3% -25%
ROTACION DE ACTIVOS 09 08 0,8 07 07 06
APALANCAMIENTO 243% 229% 231% 224% 220% 217%
ROA 2,3% 1,6% 05% 0,2% -0,9% -15%
ROE 57% 37% 1,2% -0,4% -1,9% -3,2%
RELACION DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 1,48 1,33 1,06 0,94 0,84 0,75
CAPITAL DE TRABAJO 854702 681569 138.631 157770 -515.806 -873.841
NUMERQ DE DIAS DE CARTERA A MANO 5222 6767 18097

ROTACION DE CARTERA 0,07 0,05 0,02

ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 0,59 0,56 0,57 0,55 0,55 0,54
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 1,43 1,29 1,31 1,24 1,20 117

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

6.2.3. Sector Silvicultura, extraccién y transformacion de madera. El
endeudamiento sobre activos indic6 que para el afio 2013 las empresas del
sector debian 0,54 $ por cada peso que tenian los Activos, de esta manera se
puede evidenciar con las proyecciones realizadas una disminucién de 6 $ para el
afio 2018, a su vez el endeudamiento de Leverage indica que el sector tenia 1,18
veces comprometido su patrimonio para el afio 2013 y para el afio 2018 el sector
tendra comprometido 0,93 veces su patrimonio.

Como se evidencia en la tabla. El indicador ROE es superior al indicador ROA, lo
cual indica que la rentabilidad econdmica de este sector esta siendo superior a
las deudas de las empresas, marcando una tendencia positiva para el periodo
2016-2018.



Se logro inferir una tendencia decreciente para el margen neto de las empresas
debido al aumento de los costos de la venta para los afios 2013 y 2014, esto
justifico el comportamiento de la rotacion de los activos y alerta al sector de
posibles escenarios de pérdidas por una deficiente administracién de cartera o
inventarios, contribuyendo asi a la implementacién de mejoras para maximizar la
utilizacion de los recursos de la empresa.

Tabla 26. Sector Silvicultura, extraccion y transformacion de madera: Indicadores
financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018

MARGEN NETO 6,8% 23,3% 129% -17,0% -2,4% 0,5%
ROTACION DE ACTIVOS 01 00 0,0 0,0 -0.1 -0,1
APALANCAMIENTO 218% 209% 208% 202% 198% 193%
ROA 0,6% 1,0% 0,3% 0,3% 0,1% 0,0%
ROE 1.2% 21% 0,5% 0,6% 0,2% -0,1%
RELACION DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 0,15 012 0,12 0,09 0,07 0,06
CAPITAL DE TRABAJO -646.106 -632.730 -629.215 -619.126 -610.681 -602.235
NUMERC DE DIAS DE CARTERA AMANO 3183 479 523

ROTACION DE CARTERA 0,11 0,75 0,69

ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 0,54 0,52 0,52 0,51 0,49 0,48
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 118 1,09 1,08 1,02 0,98 0,93

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

6.2.4. Sector Almacenamiento y Transporte. El endeudamiento sobre activos
indic6 que para el afio 2013 las empresas del sector debian 0,03 $ por cada peso
que tenian los Activos, de esta manera se puede evidenciar con las proyecciones
realizadas una disminucion de 2 $ para el afio 2018, a su vez el endeudamiento
de Leverage indica que el sector tenia 0,03 veces comprometido su patrimonio
para el afio 2013 y para el afio 2018 el sector tendra comprometido 0,01 veces
Su patrimonio.

Tabla 27. Sector almacenamiento y transporte: Indicadores financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018
MARGEN NETO 0,0% 1,0% 9,5% 18,0% 21,3% 23,3%
ROTACION DE ACTIVOS 0,0 0,0 0,1 0,1 0,2 02
APALANCAMIENTO 103% 103% 103% 102% 102% 101%
ROA -1,8% 0,0% 0,8% 2,5% 40% 5,6%
ROE -1,9% 0,0% 0,9% 2.5% 41% 57%
RELACION DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 337 3,58 533 6,47 887 13,35
CAPITAL DE TRABAJO 202.347 222777 262622 289.524 319.661 349.799
NUMERO DE DIAS DE CARTERA AMANO 2167 86402 5382
ROTACION DE CARTERA 017 0,00 0,07
ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 0,03 0,03 0,02 0,02 0,02 0,01
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 0,03 0,03 0,03 0,02 0,02 0,01

Fuente: Ramirez, J. Sdnchez S



Como se evidencia en la tabla. El indicador ROE es superior al indicador ROA, lo
cual indica que la rentabilidad econdmica de este sector estd siendo superior a
las deudas que las empresas de este sector tendran, lo cual marca una
tendencia positiva para el periodo 2016-2018.

También se pudo inferir un margen neto con tendencia creciente debido a la
generacion de ingresos suficientes para cubrir los costos y gastos operativos de
las empresas, lo anterior justifica el comportamiento débil de la rotacion de los
activos, pues usualmente las empresas con un margen elevado muestran bajos
grados de rotacion de activos, es decir que son pocos los dias para que los
activos de la empresa se conviertan en efectivo.

6.2.5. Sector Construccion, Extraccion y Mineria. EI endeudamiento sobre
activos indicé que para el afio 2013 las empresas del sector debian 0,56 $ por
cada peso que tenian los Activos, de esta manera se puede evidenciar con las
proyecciones realizadas una disminucion de 55 $ para el afio 2018, a su vez el
endeudamiento de Leverage indica que el sector tenia 1,27 veces comprometido
su patrimonio para el afio 2013 y para el afio 2018 el sector tendra comprometido
0,01 veces su patrimonio.

Tabla 28. Sector Construccion, Extraccion y Mineria: Indicadores financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018
MARGEN NETO 3,8% 5,0% 40% 4.6% 49% 5.2%
ROTAGION DE ACTIVOS 14 11 15 13 14 14
APALANCAMIENTO 227% 208% 167% 148% 123% 99%
ROA 5,2% 5,6% 5.8% 6.2% 67% 7,4%
ROE 11,9% 11,7% 9.6% 9.2% 8.3% 7.4%
RELACION DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 188 1,83 3,01 378 10,50 6,82
CAPITAL DE TRABAJO 2320809 2564423 2564549 2727.000 2848869 2970739
NUMERO DE DIAS DE CARTERA A MANO 3247 2848 2006

ROTACION DE CARTERA 0,11 0,13 0,18

ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 0,56 0,52 0,40 032 0,19 - 0,01
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 127 1,08 0,67 0,48 023 (0,01)

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

De acuerdo al comportamiento de los datos historicos se pudo inferir que el
margen neto tuvo una tendencia estable. Como se evidencia en la tabla. Sector
Construccion, Extraccion y Mineria: Indicadores financieros, el indicador ROE es
superior al indicador ROA, lo cual indica que la rentabilidad econémica de este
sector estad siendo superior a las deudas que las empresas de este sector
tendran, lo cual marca una tendencia positiva para el periodo 2016-2018.



6.2.6. Sector Cuero y Calzado. El endeudamiento sobre activos indico que para
el aflo 2013 las empresas del sector debian 0,45 $ por cada peso que tenian los
Activos, de esta manera se puede evidenciar con las proyecciones realizadas
una disminucion de 0,21 $ para el afio 2018, a su vez el endeudamiento de
Leverage indica que el sector tenia 0,83 veces comprometido su patrimonio para
el afio 2013 y para el afio 2018 el sector tendra comprometido 0,32 veces su
patrimonio.

Como se evidencia en la tabla. El indicador ROE es superior al indicador ROA, lo
cual indica que la rentabilidad economica de este sector esta siendo superior a
las deudas que las empresas de este sector tendran, lo cual marca una
tendencia positiva para el periodo 2016-2018.

Tabla 29. Sector cuero y calzado: Indicadores financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018
MARGEN NETO 6,9% 3,8% 1,6% -3,6% -5,5% 6,9%
ROTACION DE ACTIVOS 16 16 1,2 11 11 10
APALANCAMIENTO 183% 195% 142% 140% 135% 132%
ROA 10,9% 6,3% 1,8% -41% -5,.9% 7.2%
ROE 20,0% 12,3% 2,6% 57% -8,0% -9,5%
RELACION DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 183 1,68 2,82 2,95 3,23 3,46
CAPITAL DE TRABAJO 1020504 1016287 2941027 3579796 4540058  5.500.320
NUMERO DE DIAS DE CARTERA A MANO 1055 2115 6450

ROTACION DE CARTERA 034 017 -0,06

ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 0,45 0,49 0,30 0,28 0,26 0,24
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 0,83 0,95 0,42 0,40 0,35 0,32

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

De acuerdo al comportamiento de los datos histéricos se pudo inferir que el
margen neto tuvo una tendencia decreciente debido al aumento de los costos de
la venta, lo cual justifica el comportamiento de la rotacion de los activos y alerta
al sector de posibles escenarios de pérdidas por una deficiente administracion de
cartera o inventarios, contribuyendo asi a la implementacion de mejoras para
maximizar la utilizacién de los recursos de la empresa.

6.2.7. Sector Administracion Empresarial. El endeudamiento sobre activos
indic6é que para el afio 2013 las empresas del sector debian 0,63 $ por cada peso
gue tenian los Activos, de esta manera se puede evidenciar con las proyecciones
realizadas una disminucion de 34 $ para el afio 2018, a su vez el endeudamiento
de Leverage indica que el sector tenia 1,67 veces comprometido su patrimonio
para el afio 2013 y para el afio 2018 el sector tendra comprometido 0,40 veces
Su patrimonio.



Tabla 30. Sector administracién empresarial: Indicadores financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018

MARGEN NETO 0,9% 1,6% 1,0% 0,8% 0,6% 0,4%
ROTACION DE ACTIVOS 2,8 33 2,6 28 2,7 25
APALANCAMIENTO 267% 240% 202% 180% 158% 140%
ROA 2,5% 52% 2,5% 23% 1.7% 0,9%
ROE 6,8% 12,4% 5,0% 4,2% 2,6% 1,3%
RELACICN DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 127 1,44 1,68 1,97 2,39 3,05
CAPITAL DE TRABAJO 270335 433.351 512413 647.444 768.483 889522
NUMERC DE DIAS DE CARTERA A MANO 10468 5864 12223

ROTACION DE CARTERA 0,03 0,06 0,03

ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 0,63 0,58 0,50 0,44 0,37 0,29
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 1,67 1,40 1,02 080 058 0,40

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

Por otro lado, el indicador ROE es superior al indicador ROA, esto indica que la
rentabilidad econémica de este sector ha sido superior a las deudas de las
empresas, marcando una tendencia positiva para el periodo 2016-2018.

De acuerdo al comportamiento de los datos historicos se pudo inferir que el
margen neto tuvo una tendencia decreciente debido al aumento de los costos de
la venta, lo cual justifica el comportamiento de la rotacion de los activos y alerta
al sector de posibles escenarios de pérdidas por una deficiente administracion de
cartera o inventarios, contribuyendo asi a la implementacion de mejoras para
maximizar la utilizacion de los recursos de la empresa.

6.2.8. Sector Prendas de Vestir. EI endeudamiento sobre activos indicé que
para el afio 2013 las empresas del sector debian 0,58 $ por cada peso que
tenian los Activos, de esta manera se puede evidenciar con las proyecciones
realizadas una disminucién de 12 $ para el afio 2018, a su vez el endeudamiento
de Leverage indica que el sector tenia 1,37 veces comprometido su patrimonio
para el afio 2013 y para el afio 2018 el sector tendrd comprometido 0,84 veces
Su patrimonio.

Tabla 31. Sector prendas de vestir: Indicadores financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018

MARGEN NETO 27% 2,6% 23% 23% 21% 1,9%
ROTACION DE ACTIVOS 11 12 1.1 11 1.1 1,0
APALANCAMIENTO 237% 216% 218% 205% 194% 184%
ROA 3,1% 31% 26% 25% 2.2% 1,9%
ROE 7,4% 6,8% 56% 51% 4,3% 3,5%
RELACION DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 133 1,38 1,47 1,55 1,66 1,78
CAPITAL DE TRABAJO 265.032 290.564 329.992 360.156 392.636 425116
NUMERC DE DIAS DE CARTERA A MANO 2270 2740 3924

ROTACION DE CARTERA 0,16 0,13 0,09

ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 0,58 0,54 0,54 0,51 0,49 Q,46
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 1,37 1,16 1,18 1,06 0,94 084

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S



Por otro lado, el indicador ROE es superior al indicador ROA, esto indica que la
rentabilidad econdmica de este sector ha sido superior a las deudas de las
empresas, marcando una tendencia positiva para el periodo 2016-2018.

De acuerdo al comportamiento de los datos histéricos se pudo inferir que el
margen neto tuvo una tendencia decreciente debido al aumento de los costos de
la venta, lo cual justifica el comportamiento de la rotacion de los activos y alerta
al sector de posibles escenarios de pérdidas por una deficiente administracion de
cartera o inventarios, contribuyendo asi a la implementacion de mejoras para
maximizar la utilizacion de los recursos de la empresa.

6.2.9. Sector productos alimenticios. El endeudamiento sobre activos indico
gue para el afio 2013 las empresas del sector debian 0,33 $ por cada peso que
tenian los Activos, de esta manera se puede evidenciar con las proyecciones
realizadas una disminucion de 9 $ para el afio 2018, a su vez el endeudamiento
de Leverage indica que el sector tenia 0,50 veces comprometido su patrimonio
para el afio 2013 y para el afio 2018 el sector tendra comprometido 0,32 veces
Su patrimonio.

Tabla 32. Sector productos alimenticios: Indicadores financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018
MARGEN NETO 0,4% -0,4% 2,3% 31% 41% 51%
ROTACION DE ACTIVOS 09 08 0,8 0,7 0,7 06
APALANGAMIENTO 150% 143% 140% 137% 134% 132%
ROA 0,4% 0,3% 1,8% 21% 27% 32%
ROE 0,6% 0,4% 2.5% 2,9% 3,6% 42%
RELACION DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 083 0,84 0,87 0,88 091 093
CAPITAL DE TRABAIO -375.648 -366.119 -271.065 233.027  -180.736 128.445
NUMERO DE DIAS DE CARTERA A MANO 10011 43772 1852

ROTACION DE CARTERA 0,04 -0,03 0,19

ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 033 0,30 0,29 0,27 0,26 0,24
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 0,50 0,43 0,40 0,37 0,34 0,32

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

Por otro lado, el indicador ROE es superior al indicador ROA, esto indica que la
rentabilidad econémica de este sector ha sido superior a las deudas de las
empresas, marcando una tendencia positiva para el periodo 2016-2018.

Se logro inferir una tendencia decreciente para el margen neto de las empresas
debido al aumento de los costos de la venta para los afos 2013 y 2014, esto
justifico el comportamiento de la rotacion de los activos y alerta al sector de
posibles escenarios de pérdidas por una deficiente administracion de cartera o



inventarios, contribuyendo asi a la implementacién de mejoras para maximizar la
utilizacion de los recursos de la empresa.

6.2.10. Sector Productos de Metal. EI endeudamiento sobre activos
indic6 que para el afio 2013 las empresas del sector debian 0,56 $ por cada peso
que tenian los Activos, de esta manera se puede evidenciar con las proyecciones
realizadas una disminucion de 13 $ para el afio 2018, a su vez el endeudamiento
de Leverage indica que el sector tenia 1,27 veces comprometido su patrimonio
para el afio 2013 y para el afio 2018 el sector tendra comprometido 0,74 veces
Su patrimonio.

Tabla 33. Sector productos de metal: Indicadores financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018
MARGEN NETO 3,8% 5,1% 1,7% 3,0% 2,4% 15%
ROTACION DE ACTIVOS 17 14 13 1,0 08 0,6
APALANCAMIENTO 227% 185% 207% 188% 181% 174%
ROA 6,4% 7,1% 2,2% 3,0% 1,9% 0,9%
ROE 14,6% 13,1% 4.4% 5,6% 3,5% 15%
RELACION DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 1,34 1,53 1,43 1,54 1,60 1,67
CAPITAL DE TRABAJO 670.627 779.066 780.894 853,796 908.929 964,062
NUMERO DE DIAS DE CARTERA A MANO 1515 1325 5087
ROTACION DE CARTERA 0,24 0,27 0,07
ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 0,56 0,46 0,52 0,47 0,45 0,43
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 127 0,85 107 0,88 0,81 074

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

El indicador ROE se muestra superior al indicador ROA, esto indica que la
rentabilidad econémica del sector ha sido superior a las deudas de las empresas,
marcando una tendencia positiva para el periodo 2016-2018.

El margen neto del sector tuvo una tendencia creciente hecho atribuible a la
buena gestion de sus activos determinando la forma mas eficiente para cubrir
Sus costos y gastos operativos. Es importante resaltar las falencias en la gestion
de cartera, es probable que las empresas del sector manejen amplios lapsos de
pago en comparacion a los plazos de pago con sus acreedores, hecho que
genera alto riesgo de solvencia.

6.2.11. Sector Productos de Papel y Carton. El endeudamiento sobre
activos indicé que para el afio 2013 las empresas del sector debian 0,25 $ por
cada peso que tenian los Activos, de esta manera se puede evidenciar con las
proyecciones realizadas un incremento de 0,73 $ para el afio 2018, a su vez el
endeudamiento de Leverage indica que el sector tenia 0,33 veces comprometido
su patrimonio para el afio 2013 y para el afio 2018 el sector tendra comprometido
10,49 veces su patrimonio.



El indicador ROE se muestra superior al indicador ROA, esto indica que la
rentabilidad econdmica del sector ha sido superior a las deudas de las empresas,
marcando una tendencia positiva para el periodo 2016-2018.

Tabla 34. Sector productos de papel y carton: Indicadores financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018
MARGEN NETO 5,5% 11,4% 9,2% 301,8% 142,6% 129,4%
ROTACION DE ACTIVOS 17 18 16 0,0 0,1 0,1
APALANCAMIENTO 133% 128% 115% 1723% 1158% 1076%
ROA 9,4% 20,5% 14,7% 8,7% 10,2% 10,5%
ROE 12,5% 26.2% 16,9% 150,3% 117 6% 112,8%
RELACION DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 3,77 418 7,54 0,80 0,34 0,23
CAPITAL DE TRABAIO 728.825 813.2861  1.050.393  1.471.848  2.781.337  4.090.825
NUMERO DE DIAS DE CARTERA A MANO 1988 696 940
ROTACION DE CARTERA 018 0,52 0,38
ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 0,25 0,22 0,13 0,99 0,98 0,98
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 0,33 0,28 0,15 17,07 11,33 10,49

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

El margen neto del sector tuvo una tendencia creciente hecho atribuible a la
buena gestion de sus activos determinando la forma mas eficiente para cubrir
Sus costos y gastos operativos. Es importante resaltar las falencias en la gestion
de cartera, es probable que las empresas del sector manejen amplios lapsos de
pago en comparacion a los plazos de pago con sus acreedores, hecho que
genera alto riesgo de solvencia.

6.2.12. Sector Productos de Plastico y Caucho. El endeudamiento sobre
activos indicé que para el afio 2013 las empresas del sector debian 0,49 $ por
cada peso que tenian los Activos, de esta manera se puede evidenciar con las
proyecciones realizadas un incremento de 6 $ para el afio 2018, a su vez el
endeudamiento de Leverage indica que el sector tenia 0,98 veces comprometido
su patrimonio para el afio 2013 y para el afio 2018 el sector tendra comprometido
1,22 veces su patrimonio.

Como se evidencia en la tabla. El indicador ROE es superior al indicador ROA, lo
cual indica que la rentabilidad econdmica de este sector esta siendo superior a
las deudas que las empresas de este sector tendran, lo cual marca una
tendencia positiva para el periodo 2016-2018.

De acuerdo al comportamiento de los datos historicos se pudo inferir que el
margen neto tuvo una tendencia creciente debido a que las empresas de este
sector generaron ingresos suficientes para cubrir sus costos y gastos operativos,
lo anterior justifica el comportamiento débil de la rotacion de los activos, pues
usualmente las empresas con un margen elevado muestran bajos grados de



rotacion de activos, es decir que son pocos los dias para que los activos de la
empresa se conviertan en efectivo.

Tabla 35. Sector Productos de Plastico y Caucho. Indicadores financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018
MARGEN NETO 4,7% 2,4% 8,5% 10,0% 12,2% 141%
ROTACION DE ACTIVOS 1,0 11 09 09 09 0,9
APALANCAMIENTO 198% 183% 211% 211% 217% 222%
ROA 4,8% 27% 8,0% 93% 10,9% 12,2%
ROE 9,6% 49% 16,8% 19.7% 236% 27 2%
RELACION DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 1,49 1,72 1,40 1,42 1,39 1,36
CAPITAL DE TRABAJO 537.472 575.353 537.136 549.649 549.481 549.313
NUMERO DE DIAS DE CARTERA A MANO 739 1708 531

ROTACION DE CARTERA 0,49 0,21 0,68

ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 0,49 0,46 0,53 0,53 0,54 0,55
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 0,98 0,83 1,11 1,11 117 1,22

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

6.2.13. Sector Productos Quimicos. El endeudamiento sobre activos
indico que para el afio 2013 las empresas del sector debian 0,54 $ por cada peso
gue tenian los Activos, de esta manera se puede evidenciar con las proyecciones
realizadas un incremento de 14 $ para el afio 2018, a su vez el endeudamiento
de Leverage indica que el sector tenia 1,18 veces comprometido su patrimonio
para el afio 2013 y para el afio 2018 el sector tendrd comprometido 2,14 veces
Su patrimonio.

Tabla 36. Sector productos quimicos: Indicadores financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018
MARGEN NETO 4,2% 41% 2,6% 48% 5,9% 6,9%
ROTACION DE ACTIVOS 13 11 11 10 1.0 09
APALANCAMIENTO 218% 263% 262% 286% 301% 314%
ROA -1,6% 46% 3,0% 4.9% 5,7% 6,4%
ROE 3,4% 12,1% 7.7% 14,0% 17,3% 20,2%
RELACION DE LIQUIDEZ / RAZON GORRIENTE 166 1,44 1,62 154 153 152
CAPITAL DE TRABAJO 1281292 1029063 1390139 1342344 1396768  1.451.191
NUMERG DE DIAS DE CARTERA AMANO 11299 2902 5006

ROTACION DE CARTERA 0,03 0,12 0,07

ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 0,54 0,62 0,62 0,65 0,67 0,68
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 1,18 163 162 186 2,01 214

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

Como se evidencia en la tabla 36. Sector productos quimicos: Indicadores
financieros, el indicador ROE es superior al indicador ROA, lo cual indica que la
rentabilidad econdémica de este sector esta siendo superior a las deudas las
empresas, marcando una tendencia positiva para el periodo 2016-2018.



De acuerdo al comportamiento de los datos historicos se pudo inferir que el
margen neto tuvo una tendencia creciente debido a la generacion de ingresos
suficientes para cubrir sus costos y gastos operativos, lo anterior justifica el
comportamiento débil de la rotacion de los activos, pues usualmente las
empresas con un margen elevado muestran bajos grados de rotacion de activos,
es decir que son pocos los dias para que los activos de la empresa se conviertan
en efectivo.

6.2.14. Sector Transporte Terrestre de Carga. El endeudamiento sobre
activos indicé que para el afio 2013 las empresas del sector debian 0,48 $ por
cada peso que tenian los Activos, de esta manera se puede evidenciar con las
proyecciones realizadas una disminucion de 23 $ para el afio 2018, a su vez el
endeudamiento de Leverage indica que el sector tenia 0,91 veces comprometido
su patrimonio para el afio 2013 y para el afio 2018 el sector tendrd comprometido
0,33 veces su patrimonio.

Tabla 37. Sector productos quimicos: Indicadores financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018
MARGEN NETO -14,1% 11,3% 32,5% 69,9% -46,1% -39,8%
ROTACION DE ACTIVOS 0,8 02 0,2 03 06 10
APALANCAMIENTO 191% 197% 163% 156% 144% 133%
ROA -11,6% 2,0% 7,0% 17 5% 28,8% 41,1%
ROE -22,2% -4,0% 11,4% 27 3% 41,4% 54,5%
RELACICGN DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 1,05 1,04 1,44 162 2,02 2,66
CAPITAL DE TRABAJO 41843 33.472 290338 370.379 494627 618.874
NUMERO DE DIAS DE CARTERA A MANO -396 2396 656

ROTACION DE CARTERA 091 0,15 0,55

ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 0,48 0,49 0,39 0,36 0,30 0,25
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 0,91 0,97 0,63 0,56 0,44 0,33

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

El indicador ROE es superior al indicador ROA, lo cual indica que la rentabilidad
econOmica de este sector ha sido superior a las deudas de las empresas,
marcando una tendencia positiva para el periodo 2016-2018.

Se logro inferir una tendencia decreciente para el margen neto de las empresas
debido al aumento de los costos de la venta para los afios 2013 y 2014, esto
justifico el comportamiento de la rotacion de los activos y alerta al sector de
posibles escenarios de pérdidas por una deficiente administracion de cartera o
inventarios, contribuyendo asi a la implementacién de mejoras para maximizar la
utilizacion de los recursos de la empresa.



6.2.15. Sector Maquinaria y equipo. El endeudamiento sobre activos
indico que para el afio 2013 las empresas del sector debian 0,46 $ por cada peso
gue tenian los Activos, de esta manera se puede evidenciar con las proyecciones
realizadas una disminucion de 4 $ para el afio 2018, a su vez el endeudamiento
de Leverage indica que el sector tenia 0,86 veces comprometido su patrimonio
para el afio 2013 y para el afio 2018 el sector tendrd comprometido 0,74 veces
Su patrimonio.

Tabla 38. Sector maquinaria y equipo: Indicadores financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018

MARGEN NETO 3,0% 2,8% 3,5% 3,6% 3,8% 41%
ROTACION DE ACTIVOS 12 12 1,0 10 0.9 0,9
APALANCAMIENTO 186% 175% 180% 176% 175% 174%
ROA 3,5% 3,3% 3,6% 3,5% 3,5% 3,5%
ROE 6,6% 5.7% 6,4% 6,2% 6,1% 6,1%
RELACION DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 172 183 171 174 1,73 173
CAPITAL DE TRABAJO 2743108 2906185 3190280 3.393696 3617281  3.840.867
NUMERO DE DIAS DE CARTERA A MANO 4635 4747 4246

ROTACION DE CARTERA 0,08 0,08 0,08

ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 0,46 0,43 0,45 0,43 0,43 0,42
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 0,86 075 0,80 0,76 0,75 0,74

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

Por otro lado, el indicador ROE es superior al indicador ROA, esto indica que la
rentabilidad econémica de este sector ha sido superior a las deudas de las
empresas, marcando una tendencia positiva para el periodo 2016-2018.

De acuerdo al comportamiento de los datos histéricos se pudo inferir que el
margen neto tuvo una tendencia creciente gracias a la generacion de ingresos
suficientes para cubrir sus costos y gastos operativos, lo anterior justifica el
comportamiento débil de la rotacibn de los activos, pues usualmente las
empresas con un margen elevado muestran bajos grados de rotacion de activos,
es decir que son pocos los dias para que los activos de la empresa se conviertan
en efectivo.

6.2.16. Sector Fabricacion de Muebles, Colchones y Somieres. El
endeudamiento sobre activos indicO que para el afio 2013 las empresas del
sector debian 0,45 $ por cada peso que tenian los Activos, de esta manera se
puede evidenciar con las proyecciones realizadas un incremento de 18 $ para el
afio 2018, a su vez el endeudamiento de Leverage indica que el sector tenia 0,81
veces comprometido su patrimonio para el afio 2013 y para el afio 2018 el sector
tendra comprometido 1,67 veces su patrimonio.



Como se evidencia en la tabla 39. Sector fabricacion de muebles, colchones y
somieres, el indicador ROE es superior al indicador ROA, lo cual indica que la
rentabilidad econdmica de este sector fue superior a las deudas de las
empresas, marcando una tendencia positiva para el periodo 2016-2018.

Tabla 39. Sector fabricacion de muebles, colchones y somieres

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018

MARGEN NETO 4.1% 3,5% 6,1% 6,6% 7.6% 8,5%
ROTACION DE ACTIVOS 08 08 0,8 07 07 0,7
APALANCAMIENTO 181% 212% 212% 234% 250% 267%
ROA 3,4% 27% 4.7% 4,8% 5,3% 5,7%
ROE 6,2% 5,7% 99% 11,2% 13,2% 152%
RELACION DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 1,86 2,74 2,80 3,76 482 6,39
CAPITAL DE TRABAJO 763.256 1.116.932 1.267.306 1553.214 1.805.239 2,057 264
NUMERCO DE DIAS DE CARTERA AMANO 2381 2067 1459

ROTACION DE CARTERA 015 017 025

ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 0,45 0,53 0,53 0,57 0,60 0,63
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 0,81 1,12 112 1,34 1,50 1,67

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

De acuerdo al comportamiento de los datos historicos se pudo inferir que el
margen neto tuvo una tendencia creciente debido a que las empresas de este
sector generaron ingresos suficientes para cubrir sus costos y gastos operativos,
lo anterior justifica el comportamiento débil de la rotacion de los activos, pues
usualmente las empresas con un margen elevado muestran bajos grados de
rotacion de activos, es decir que son pocos los dias para que los activos de la
empresa se conviertan en efectivo.

6.2.17. Sector Fabricacion Textil. El endeudamiento sobre activos indico
gue para el afio 2013 las empresas del sector debian 0,26 $ por cada peso que
tenian los Activos, de esta manera se puede evidenciar con las proyecciones
realizadas una disminucion de 2 $ para el afio 2018, a su vez el endeudamiento
de Leverage indica que el sector tenia 0,35 veces comprometido su patrimonio
para el afio 2013 y para el afio 2018 el sector tendra comprometido 0,31 veces
Su patrimonio.

Como se evidencia en la tabla 40. El indicador ROE es superior al indicador
ROA, lo cual indica que la rentabilidad econémica de este sector esta siendo
superior a las deudas que las empresas de este sector tendran, lo cual marca
una tendencia positiva para el periodo 2016-2018.

Se logro inferir una tendencia decreciente para el margen neto de las empresas
debido al aumento de los costos de la venta para los afios 2013 y 2014, esto
justifico el comportamiento de la rotacion de los activos y alerta al sector de



posibles escenarios de pérdidas por una deficiente administracion de cartera o
inventarios, contribuyendo asi a la implementacién de mejoras para maximizar la
utilizacion de los recursos de la empresa

Tabla 40. Sector fabricacion textil: Indicadores financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018
MARGEN NETO 0,8% 6,2% -12,6% 20,5% -30,4% -431%
ROTACION DE ACTIVOS 0,3 0,3 0,3 0,3 02 02
APALANCAMIENTO 135% 134% 133% 133% 132% 131%
ROA 0,3% -1,8% -3,4% 5,2% 7,0% 9,0%
ROE 0,3% 2,4% -46% 6,9% -9,3% 11,8%
RELACION DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 536 6,30 773 10,19 15,43 34,18
CAPITAL DE TRABAJO 3087125 3099342 3111558 3123774 3135991  3148.207
NUMERQ DE DIAS DE CARTERA A MANO -22655 2778 0
ROTACION DE CARTERA 0,02 0,13 #DIVO!
ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 0,26 0,25 0,25 0,25 0,24 0,24
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 0,35 0,34 0,33 0,33 0,32 0,31

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S

6.2.18. Sector Actividades Inmobiliarias. El endeudamiento sobre activos
indico que para el afio 2013 las empresas del sector debian 0,34 $ por cada peso
gue tenian los Activos, de esta manera se puede evidenciar con las proyecciones
realizadas un incremento de 4.16 $ para el afio 2018, a su vez el endeudamiento
de Leverage indica que el sector tenia 0,54 veces comprometido su patrimonio
para el afio 2013 y para el afio 2018 el sector tendrd comprometido 1,28 veces
Su patrimonio.

Como se evidencia en la tabla 41. El indicador ROE es superior al indicador
ROA, lo cual indica que la rentabilidad econémica de este sector fue superior a
las deudas de las empresas para entonces, marcando una tendencia positiva
para el periodo 2016-2018.

Tabla 41. Sector actividades inmobiliarias: Indicadores financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018
MARGEN NETO 1,1% 11,1% 0,3% 0,4% 0,7% 1,7%
ROTACION DE ACTIVOS 10 11 13 17 6,9 06
APALANCAMIENTO 154% 116% 79% 42% 6% 28%
ROA 11,4% 12,4% 0,4% 0,7% 47% -1,0%
ROE 17.5% 14,3% 0,3% 0,3% 0,3% 0,3%
RELACION DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 104 1,60 0,13 0,56 0,65 0,69
CAPITAL DE TRABAIO 31.891 150.280 268.669 387.058 505.447 623.836
NUMERO DE DIAS DE CARTERA A MANO 838 386 0
ROTAGCION DE CARTERA 0,43 0,93 #DIVID!
ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVCS 0,35 0,14 - 027 - 137 - 14,49 4,51
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 0,54 0,16 (0,21) (0,58) (0,94) (1,28)

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S



De acuerdo al comportamiento de los datos histéricos se pudo inferir que el
margen neto tuvo una tendencia creciente debido a que las empresas de este
sector generaron ingresos suficientes para cubrir sus costos y gastos operativos,
lo anterior justifica el comportamiento débil de la rotacion de los activos, pues
usualmente las empresas con un margen elevado muestran bajos grados de
rotacion de activos, es decir que son pocos los dias para que los activos de la
empresa se conviertan en efectivo.

6.2.19. Sector Salud. ElI endeudamiento sobre activos indicé que para el
afio 2013 las empresas del sector debian 0,48 $ por cada peso que tenian los
Activos, de esta manera se puede evidenciar con las proyecciones realizadas un
incremento de 13 $ para el afio 2018, a su vez el endeudamiento de Leverage
indica que el sector tenia 0,92 veces comprometido su patrimonio para el afo
2013 y para el afo 2018 el sector tendra comprometido 1,57 veces su
patrimonio.

Como se evidencia en la tabla 42. El indicador ROE es superior al indicador
ROA, lo cual indica que la rentabilidad econ6mica de este sector esta siendo
superior a las deudas que las empresas de este sector tendran, lo cual marca
una tendencia positiva para el periodo 2016-2018.

Tabla 42. Sector salud: Indicadores financieros

INDICADORES 2013 2014 2015 2016 2017 2018
MARGEN NETO -113,3% -80,9% -87,8% -50,5% 3,6% 151,0%
ROTACION DE ACTIVOS 0,1 0,1 0,1 0,0 0,0 00
APALANCAMIENTO 192% 297% 202% 233% 244% 257%
ROA -7,8% 6,2% -4,4% 2,2% 0,1% 2,6%
ROE 15,0% 18,3% -8,9% 5,0% 0,3% 6.7%
RELACION DE LIQUIDEZ / RAZON CORRIENTE 219 490 2,06 2,80 2,71 2,63
CAPITAL DE TRABAIO 368.856  1.207.647 365.247 643.640 641.835 640.031
NUMERO DE DIAS DE CARTERA A MANO 1132 -4623 -2240
ROTACION DE CARTERA 0,32 0,08 0,16
ENDEUDAMIENTO SOBRE ACTIVOS 0,48 0,66 0,50 0,57 0,59 0,61
ENDEUDAMIENTO DE LEVERAGE 0,92 1,97 1,02 1,33 1,44 157

Fuente: Ramirez, J. Sanchez S



7. CONCLUSIONES

La caracterizacion geografica y financiera de las empresas permitio evaluar el
desarrollo econdmico de las localidades Chapinero y Barrios unidos de la ciudad
de Bogota D.C. y confirmar que el crecimiento empresarial esta asociado con los
resultados de las interacciones entre las capacidades desarrolladas por las
empresas Y las fuerzas externas que propician las oportunidades de mercado®®,
representado el incremento de beneficios: produccion, ingresos o utilidad
respecto al crecimiento de la demanda.

El desarrollo econédmico en las localidades desaceler6 en todos los sectores
productivos, esto fue evidenciado en la disminucién del nivel de los ingresos
operacionales.

Del total de las empresas ubicadas en La localidad de Chapinero, el 45,42% se
dedicé al sector de la industria, el 41,98% a los servicios, el 11,45% al comercio
y finalmente el 1,15% al sector de la construccion.

La UPZ mas representativa de la localidad Chapinero fue la UPZ Chicé lago con
un 72.1% de las unidades empresariales ubicadas en su suelo. Los barrios de la
localidad Chapinero con mayor concentracion empresarial fueron: Chapinero
Central, Chapinero Norte y Marly.

Territorialmente se pudo evidenciar la aglomeracion del sector “Actividades de
Edicién, editorial e impresion” en zonas donde hay una fuerte presencia de
instituciones educativas, que impulsan su actividad en la localidad Chapinero.
Este sector tuvo una participacion empresarial del 17,9% en la localidad, dejando
para el afio 2018 unos ingresos anuales de $ 12.251.037 millones de pesos v,
una utilidad del 4% sobre los ingresos.

Por otro lado con un 0,4% el sector “Fabricaciéon de Textiles” fue catalogado
como el de menor participacion empresarial en la localidad Chapinero.

Por otra parte, de la totalidad de empresas ubicadas en la localidad Barrios
Unidos el 51,65% se dedicé al sector de la industria, el 26,8% y el 20,66% a los
servicios y comercio respectivamente y finalmente el 0,83% a la construccion.

56 BECERRA PUERTA, Doria Patricia. La globalizacion y el crecimiento empresarial a través de
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La UPZ mas representativa de la localidad de Barrios Unidos fue la UPZ los
Alcazares con un 70% de las unidades empresariales ubicadas en su suelo y con
una mayor concentracion hacia los barrios Urbanizacion los Alcazares,
Urbanizacion 7 de Agosto y Benjamin Herrera.

En la localidad de Barrios Unidos el sector mas productivo fue el sector de
“Comercio” con una participacién empresarial del 20,66%, pronosticando para el
afo 2018 unos ingresos anuales de $ 5.016.022 millones de pesos y una utilidad
del 2,1% sobre los mismos.

Asi mismo, se logro evidenciar el aumento en la capacidad de la economia de
este sector promoviendo el ahorro e impulsando el desarrollo econémico de la
localidad a partir de la acumulacion y gestion estratégica del capital de trabajo,
claro ejemplo fue su cohesion con la rama de vehiculos automotores, los cuales
se dedicaron a la compra y venta de repuestos para automoévil, brindando como
servicio secundario la reparacion de los mismos , para posteriormente dar
nacimiento a talleres automotrices.

A pesar de los prometedores resultados, la limitante cantidad y calidad de datos
redujeron la confiabilidad de los resultados. La base de datos publica de la
Céamara de Comercio de Bogota D.C. no poseia la direccién actualizada de las
empresas, por lo cual se tuvo que reconstruir la base a través de buscadores en
linea.



8. RECOMENDACIONES

La medicion del crecimiento soportada con indicadores convencionales,
infortunadamente no siempre significa lo mismo para actividades economicas y
territoriales distintas es por eso que la seleccién, construccion y definicién de
variables e indicadores incorporados en los modelos de analisis deben preceder
a todo intento de valoracion subjetiva.

La digitalizacién de la ubicacion geogréafica de cada entidad es una tarea muy
lenta, con el fin de aumentar la precision de los datos SIG, es trascendental
caracterizar cada entidad antes de incluir sus datos en el software, asegurarse
gue el formato de texto este unificado como “texto” y en las columnas de acuerdo
a la numeracién de la estructura del archivo plano KML, de esto dependera la
obtencioén de andlisis acertados y dinamicos.

Es recomendable calcular los indicadores financieros a conjuntos de empresas
del mismo tamanio, pues el volumen de ventas, el margen y la rentabilidad se
podran comparar de forma equitativa.

Es aconsejable calcular indicadores de rotacion para conceptos especificos del
balance general, pues un célculo general nos arroja informacion poco enfocada.
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